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前言

店铺之业，古已有之，它作为商业活动的终端，从诞生起就注定要和每个人的生活紧密联系。
时至今日，商业越来越成熟，店铺之于社会生活的作用也随之空前提高，各种店铺更是雨后春笋般成
长起来，也有越来越多的人投入了开店这个领域。
近年来，在林立的店铺丛中，逐渐刮起一股“小店”之风，并大有蔓延之势。
所谓“小店”多是个人或合伙开的，投资不算很多，却是完全的“我的地盘我做主“。
有别于招摇街市的大店们，小店往往门脸不大，守着街头巷尾一个个角落，经营着属于自己的一方天
地。
可千万不要小瞧了这些小店，麻雀虽小，五脏俱全。
也有很多店主凭着自己独特的经营理念和商业眼光，就是从这看似不起眼的街头小店起，一步步做到
大店，连锁，甚至直到知名的品牌店。
有时候正是小店这种大店没有的“船小好掉头”和独特的亲和力的优势给了开店者无限的商机。
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内容概要

开店需要实战的操练，只学纸上的开店理论，实际应用难免不得其道。
鉴于此，本书以介绍开店实践案例为主体，适当穿插开店理论的辅导。
书中所选案例均是发生在我们身边的真实故事，选取它们是让读者相信，开店成功并非遥不可及。
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章节摘录

开店前除了调查竞争对手外，附近的消费环境也是一个重要考虑因素。
有店主因为消费环境没考查清楚，结果白白浪费了好地段。
有的店铺比邻大商场，店主抱怨商场把自家的生意抢了，很苦恼但也无奈。
其实，在大型百货商场周围开店也并非坏事。
沈阳的一家食杂店就是其中之一。
这家食杂店所处的地理环境很优越，周围环绕家具城、茶城、办公用品店等大型市场，还有一家新玛
特大型商超，人流量较大。
在这样一棵“大树”下开店，如何同周边竞争对手共生共存呢。
在分析竞争环境后，老板非常巧妙地开了一家以经营高档烟为主的食杂店。
食杂店老板说，尽管新玛特商场品种齐全，但想买烟酒却并不容易，烟柜在地下一楼，往往要在超市
里转几圈才转到酒柜上买香烟。
同时，新玛特附近停车不方便，这给购买者带来了不便。
老板根据这一情况，综合考虑，总结了两条制胜法则：“买烟的顾客通常都不会过多的停留，因此在
新玛特买烟比较麻烦。
但我这里一是停车很方便，二是商品一目了然，想要什么直接可以拿走了，不用绕弯子。
”
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