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前言

诉讼应当是律师的主战场。
律师的才华和声名应当是在诉讼中得到尽情的发挥和传播。
在香港，出庭律师（Bamster）被俗称大律师，而事务律师（Solicitor）被俗称小律师，虽有不确切的地
方，但从中可以看出，出庭律师地位的重要，并非任何一个律师都有出庭辩护的资格。
在内地，情况越来越逆转，一些著名的律师往往不屑于出庭，而以能办理公司的上市、并购、重组等
业务为荣。
最近听说律师界内有人更以不办任何具体案子为最高荣誉，最有名的合伙人是靠其名声来拉案子、接
案子。
自己无需去办案子，其主要收入也不是靠具体案子，而是靠其合伙人的地位。
律师竞以能成为其他律师的“老板”而自诩，这真是律师行业的悲哀！
诉讼是律师尽情发挥其才智的主要舞台。
在这个舞台上，他比大学讲台上的教授更能深入地理解法律条文和规则。
大学教授往往是以案例来说明如何理解一个法律条文和规则，而律师则要通过具体案子来说服法官应
当适用哪一个法律条文和规则。
在这个舞台上，他比法官更能深入地阐述和发挥他的法律知识和能力，法官只是客观地听取原告、被
告双方的意见，他的作用是判断，而律师的作用则是说服，他应当以敏锐的洞察力和严谨的辩才去说
服法官，使法官能信服律师的分析和主张。
在这个意义上，律师的辩护词就像教授在讲台上的一堂讲课，就像法官笔下的一纸判决书。
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内容概要

本书汇聚了作者代理的有关金融、证券、保险、抵押、担保、合同等专业领域的精典案例。
本书的独特之处在于它不是简单的辩护词的收录，而是分析了胡祥甫律师办案的过程，既介绍了案情
，又介绍了律师如何分析案子的性质，把握问题的关键，如何运用证据展开法庭辩论。
在对某个法律条文可以作几种理解的案例，胡律师能从法理层面旁征博引，从立法的宗旨为背景作深
层次的分析。
并提出有说服力的见解。
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作者简介

胡祥甫，浙江绍兴人，西南政法大学法学学士，复旦大学法学硕士，一级律师。
曾任第六届浙江省律师协会副会长，现任中华全国律师协会民事业务委员会副主任、浙江省人大地方
立法专家委员、杭州市律师协会会长、杭州市政协委员、浙江工商大学法律硕士兼职导师、浙江金道
律师事务所主任。

    曾荣获杭州市十佳律师、浙江省律师事业突出贡献奖、全国优秀律师等荣誉称号，并荣立三等功一
次。

    曾成功办理全国首例弃婴状告父母遗弃案、中国股市第一案、“马家军”名誉权案、杭州“张小泉
”状告南京“张小泉”字号商标侵权案、浙江省人民政府为被告的民事纠纷案、全国首例因低价倾销
、高价收购（空调器）引发的不正当竞争案、《大明宫词》电视剧音乐作品著作权侵权案、以金华某
银行为被告的以存单为表现形式的借贷纠纷案（标的两亿多元，为银行减损一亿多元）、最高法院判
决的温州某房地产项目合作开发案、惊动江泽民同志的金华中学生徐力杀母案、某上市公司涉嫌走私
近一亿美元货物终被法院宣告无罪案、吴某某中介西门子技术过程中涉嫌合同诈骗终被法院宣告无罪
案以及原湖州市委书记徐福宁受贿案等国内外有重大影响的案件。

    曾在《中国法学》、《复旦学报》、《中国律师》等学术刊物上发表《论法人所有权》、《论新税
制的公平性》等论文30余篇.出版过《新编经济法学》等专著两本和个人案例集《法庭风云录》（第一
卷金融案）与{第二卷民事案）。
近年来，胡祥甫律师作为浙江省法律讲师团成员.曾为杭州市、金华市、丽水市、义乌市、温岭市、海
宁市、萧山区、龙泉市等三十多个市、县党委、政府等四套班子领导做“物权法”、“用法律手段化
解金融危机”等课题的讲座。
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书籍目录

第1篇  中国首例“压价与收购式”不正当竞争案办案纪实第2篇  不和谐的音符第3篇  杭州“张小泉”
状告“南京张小泉”第4篇  新闻真实与法律真实的区别第5篇  中国环保名誉权第一案第6篇  科学家的
名誉不容侵犯第7篇  “马家军”状告马家军第8篇  惹官司的“家春秋”第9篇  拍摄电影《红楼》招来
名誉权纠纷第10篇  国民党将军的名誉第11篇  “红头苍蝇”出庭作证第12篇  “百年奥运”纪念金牌也
会生锈吗？
第13篇  知名酒店遭遇巨额索赔第14篇  假作真时真亦假第15篇  买卖合同中所有权保留条款的效力第16
篇  斗智斗勇  为调解打下基础第17篇  未经批准的外资合同能否请求继续履行第18篇  锲而不舍  为了法
律的尊严第19篇  诉讼时效定乾坤第20篇  约定不明埋隐患  一波三折显公正第21篇  摩托车厂的转制风
波第22篇  如何界定“分公司”的法人资格第23篇  一起国际货款索赔案纪实第24篇  定金，还是预付款
第25篇  房屋优先购买权之争第26篇  谁动了我的绿茵第27篇  最高法院判决  六千农民胜诉第28篇  大厦
建成纠纷起第29篇  股东与公司的土地租赁纠纷第30篇  上市公司转让股权引发的纠纷第31篇  “杭州第
一高楼”背后的博弈第32篇  “一女二嫁”惹争端第33篇  维护政府权威  化解社会矛盾第34篇  是失实
报道还是求证澄清第35篇  是借款还是合作开发

Page 5



第一图书网, tushu007.com
<<法庭风云录>>

章节摘录

3.何况，引起本案纠纷的协会《通知》，其内容不仅涉及金光集团在中国设立的企业圈地毁林的事实
，还有金光集团在世界其他国家设立的子公司破坏森林，损害环境，而遭到英、美、德、意、日等许
多国家的公司、组织抵制其产品的事实，对这些在其他国家发生的行为你原告也能代表吗？
理由三：金光集团及其子公司在中国、在其他国家确有毁林、破坏生态的行为原告自己的证据——澜
沧县林业局的证明（原告补充证据4）称，金光集团所属思茅金澜沧丰产林有限公司在澜沧县“实施
的速生丰产林基地建设项目于2003年启动，到目前为止，已造林40.6万亩，在所营造的林地面积中，
涉及少部分低产林地及疏林地，总蓄积量约2万立方米。
涉及的有林地、疏林地面积都为低产（效）林林地改造，所采伐的林木蓄积都已纳入我县2003、2004
年森林采伐限额。
”有八个方面的证据可以证明金光集团的毁林事实：（一）绿色和平组织所作《金光集团APP云南圈
地毁林事件调查报告》（以下简称《调查报告》）这份《调查报告》是在新浪网上公开发布的，《调
查报告》的前言部分就开宗明义地指出：“从2002年8月开始短短一年的时间，金光集团APP在云南南
部圈定了2750万亩庞大的林浆纸基地，开始了所谓的‘荒山造林’，但是根据统计分析，在其圈定
的2750亩的基地中仅有518.3万亩的宜林荒山，仅占其规划面积的20％。
2004年7月和9月，在绿色和平的两次现场调查中，发现其砍伐天然林的事实确实存在。
”《调查报告》还显示了金光集团APP在印尼、柬埔寨、马来西亚及俄罗斯等国毁林的事实。
毁林的面积不是几百亩、几千亩或几万亩，仅仅在印尼，毁林的面积就达到几十万公顷。
尊敬的法官，这是一个什么样的数字概念？
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后记

2004年3月，我受上海市律师协会的邀请，前往上海律师学院为新律师上岗培训作了题为“从大处着眼
，从小处入手”的讲座。
“从大处着眼。
从小处入手”是我开始从事律师实务后经几年的摸索所获得的一点办案经验.继而成为我一直遵循的一
项原则，慢慢地成了我的一种办案风格。
一年后，上海市律师协会再次邀请我为当年的新律师上岗培训作一个讲座，我准备的题目是“细节决
定成败”。
两次讲座的思路是一脉相承的。
的确，律师在接到一个案子时，须对该起案件存在哪几个法律关系，性质如何、效力又怎么样，对委
托人存在哪些有利因素、又有哪些不利因素，该收集什么样的证据，该做什么样的调查，从哪个环节
突破，提出什么样的诉讼请求，从哪个角度进行答辩等等，有一个通盘的分析和考虑，形成一个宏观
上的整体思路。
能否提出一个切针利弊、抓住要害又切实可行的整体思路，对当事人决定是否委托你，乃至最终打赢
官司起着至关重要的作用。
然而，不少诉讼的成败却往往是由一些“细节”决定的。
前几年，我曾经承办过一起海商案件，中国银行某市分行状告某船代公司无单放货案，一审宁波海事
法院认定原告中行的起诉已经超过《海商法》规定的诉讼时效，所以驳回了原告的诉讼请求。
中行不服，上诉至浙江省高级人民法院，并委托我作为代理人。
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编辑推荐

《法庭风云录:民事卷(胡祥甫律师论辩案例选集)(修订版)》编辑推荐：“百年奥运”纪念金牌也会生
锈吗，拍摄电影《红粉》招来名誉权纠纷，“马家军”状告马家军，新闻真实与法律真实的区别，不
和谐的音符。
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