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前言

　　2001年，我终于下定决心要做一名全职律师，原因很简单，我所在的企业要裁员。
虽然在这之前，我已经拿到了律师资格，也在企业和律所做过一段时间法务和律师助理。
但真正要开始独立在律师业打拼，我心里仍然深感不安，不知道前景如何，这估计与现在看我这本书
的许多读者的心理是一样的。
当时我也向一些老律师们咨询过，律师这个行业难不难做、我能不能做。
回答有好多种，有鼓励的也有劝止的，其中印象最深刻的是——“做律师，你有案源吗？
你在法院有关系吗？
没案源没关系，最好别进来。
”按照这个标准，我当时什么都没有。
我不是法律科班出身，因此不会有什么同学、同事的在法院，我那时二十多岁，还交不到什么老总级
的朋友，因此也拿不到什么丰厚的案源。
除了我自己掌握的还谈不上多深的法律知识和实践经验，对于律师职业，我基本上是一张白纸，或者
用今天的话来说是“零起点”。
但我当时没有什么后路可退，也找不到更好的选择，对老律师们的话做了一番自己的理解之后（见本
书第四部分），我一咬牙进来了。
　　入行之后，我也并不是一帆风顺的，我进出了好几家事务所，我曾经拎着提包在大街上茫然，我
的业务重心也经历过几次调整。
但慢慢地，在经历和磨砺之中，我发现自己开始上路了，我对法律和法律的运行有了更为深入和具体
的认识，我的执业能力开始娴熟，我开始有了自己的固定客户。
2004年4月，我登上了一个新的台阶，我成为了一家新所的合伙人。
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内容概要

这绝对不是一本堪称“圣经”的传世大作，我也绝对不是一个口吐真言的大师，这本书的惟一本色是
真实，真诚而实在，用真诚的心态讲实在的话，关于律师职业，关于从律师助理起步的新律师的成长
⋯⋯　　对于一名刚刚拿到或者还没有拿到资格的新手来说，要成长为一名能够独立执业、能够以此
作为衣食饭碗的职业律师，就像一匹初次上路的小马要渡过前面那条不知深浅的河。
这条河，有人会说它跟脚背一样浅，也有人会说它深到足以没顶。
其实，如果你真正下水勇敢地向前走，你会发现——其实河水既不是那么深，也不是那么浅。
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章节摘录

　　第一部分　确认你的选择　　第1节　　你要做律师吗　　在很多电影、电视、文学作品里，刻
画勾勒了很多的律师形象。
你肯定也有过很多对律师的直观感受，或许你就是因为心仪某个大律师的风范气度才义无反顾地投入
到这个行业中来，或者你还有其他的动因。
总之，你肯定是认为做律师能够实现你的人生价值，在内心将律师职业锁定为你为之奋斗终生的事业
。
　　但是，律师行业难道真的就如世人所描述的那样道路宽阔并铺满鲜花、充满掌声吗?难道所有的律
师每天都是衣冠楚楚、行色匆匆地奔走在各个大楼吗?难道所有的律师都是年薪百万、宝马香车、豪门
巨富吗?难道所有的律师都能一言九鼎、扶危解困、仗义执言吗?这些，对你来说还只是些虚无的概念
，因为你还没有真正进入到这个你所向往的这个行业。
　　做律师赚钱吗?　　谈到律师，很多人都会说，这是个有钱的职业，很吃香，很有身份，赚钱容易
，工作轻松。
羡慕者有之，嫉妒者有之，诋毁者有之，但真正明白律师行业个中之苦的，少之又少。
今天我想算一笔账，我想通过算账，让对律师行业还没有真正了解的人起码清楚以下几点：　　律师
其实不赚钱　　律师赚的是辛苦钱　　律师赚的钱没有几个是自己的　　1．律师其实不赚钱　　一
个产品或服务赚不赚钱，要看它本身的成本有多少。
如果是发射火箭，每次发射收个几亿元人民币，其实，发射成本加上保险费以及风险，一个火箭说不
定还没有一个楼盘赚钱。
如果是卖矿泉水，别看一瓶只卖1元钱，却是赚得盘满钵满，因为它的成本只有几分钱。
大家都说律师赚钱，其实，大部分律师赚不了太多钱。
我来给大家算算账。
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媒体关注与评论

　　坦白地讲，从来没有这么认真地看完一个这样长的帖子，不是没有时间，而是觉得很多的“连载
”都有调侃的成分，而您的这个帖子，是最实用，最令人受益的文字。
“一个成功而有为的律师，常常要以今天的反思去纠正昨天的错误，以今天的行动来改善今天的缺陷
。
”支持您!!　　——作者：leedoonline　　我是一个重点大学的法学专业本科学生，只要一提到法学专
业学生的未来，心中总有一种说不出的滋味。
谁没有想过将来用自己的专业知识打拼出一片属于自己的天空，谁没想过数年后能够成为一个出名的
大律师。
但是现实却令我们感到非常的无奈。
我的迷茫和无助在这个帖子中找到了答案。
　　——作者：道士三代　　楼主的话，让我两次面试时都派上了用场!!真的很感激!　　——作者：
浪子不懂法　　我是刚拿到证书的人，现在已经感到迷惑了!我心中有理想!我感到很庆幸，但是我又
不知道路该怎么走了!我觉得好象根本就没有路给我走!今天看到这个帖子，对我帮助很大，很感谢楼
主!谢谢你!　　——作者zaicao123　　我在今年3月即将执业，从来就不是无知无畏的那一种，所以现
在心里依然有很多茫然。
感谢楼主，这样真诚友善地分享经验给我们这些刚八行的新人，很多文宇和经验都醍醐灌顶。
　　——作者：sonoki　　虽然已做了四年的律师，但依然觉得很受用。
回头看看走过的这四年，也有迷惘，坚持到今天仍不敢说，已看清。
现在想想，不管是做律师的，还是准备做律师的，都要有一个坚强的心脏。
否则当你面对不确定的未来时，你会丢失你自己。
　　——作者：5wangping　　在我准备好当律师的时候，所有人的态度都是这条路遍布荆棘，但是看
看律师们，却又有无数的成功者，所以，荆棘只不过是你挥舞刀子时的必需品，没有必要被我们放在
心上，选择了。
就去面对，再困难，我们也是成功者。
　　——作者：鹰乐
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编辑推荐

　　《在路上：从律师助理到成功执业》不是一本刻意高调的励志图书，它只是一位比你先上路的年
轻律师真诚而生动的行路体验，讲述真实的成长环境讲述真实的成长领悟。
　　做律师也好，做世界上任何一项合法的工作也好，最根本的目的是让自己的人生过得充实，让自
己内心安定。
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