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内容概要

本书秉承了哲学的辩证法原理，不仅指出了股权融资的价值及它会给企业带来的好处，而且警示了它
可能带来的“副作用”，从正反两面将融资的全貌展现出来。
另外，本书的立意也有独到之处，这从书名就可以看出——馅饼与陷阱，似乎只是一字之差，实际上
却是天壤之别。
这样写的目的是为了提醒处于资金困难期的企业，既要看到曙光，也要防备陷阱！
当然矛盾中总有主要矛盾和次要矛盾，私募股权融资对企业的积极作用肯定是占主要地位的，所以本
书也以反映它积极的一面为主。
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作者简介

傅国荪，深圳市律师协会民事法律专业委员会副主任，深圳市投融资协会理事，深圳市中小企业维权
委员会常委，深圳市吉安同乡会特邀法律顾问，高级律师。
具有十多年的法律实务经验，擅长为企业提供股权融资服务、清理各种棘手债权债务案件，并受聘兼
任多家中、外企业常年法律顾问和融资顾问，获得众多知名企业家的肯定与好评。

　　先后就读于山东大学、中国政法大学和清华大学，分别获得法学学士学位、国际经济法硕士学位
及EMBA学位。
已出版专著《追债就这几招》，深圳海天出版社出版，发行量达两万册。
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章节摘录

　　（三）对所有的信息和数据都要进行论证、调查、核实　　首先，对财务数据要进行核实、论证
，因为它是整个融资的数据基础。
一旦数据有误，就可能导致本次融资的失败，因为它还要经得起投资人的审核。
　　其次，对有关中介机构和基金的信息、材料也要进行核实，以免找错人，耽误融资的最佳时机，
浪费时间、精力、金钱。
对他们审核的方法可以向它们的主管部门查询，也可以向它们的客户进行访问，还可以查询它们的一
些历史档案。
　　（四）不要把私募只当作“融资工具”　　这其实还是强调企业的融资目的要适合股权融资的性
质。
如果企业仅仅是缺钱，那不要找私募，因为私募融资的成本是最贵的。
你想，若基金公司愿意给你融资说明你的企业是有发展潜力的，你付出的代价远比向银行或其他人借
款的代价高。
所以，寻求投资的企业应该把私募看作创业的伙伴，企业家要重视私募带来的附加值，而不要简单地
把私募当作一个万不得已之下筹钱的工具。
“融资更要‘融知”，对于被投资企业而言，私募股权的进入，带来的绝不仅仅是资金。
资金可以帮助企业渡过难关，而私募带来的资源、人才、理念，才是让企业能够迅速发展的要素。
一个好的私募可以帮助企业在技术管理、业务层面、战略合作、发展方向提供很多专业的帮助，直接
提供渠道帮助企业拓展业绩，甚至帮企业建立3年期、5年期的发展规划。
其实，这些资金之外附加的东西，对企业更加有益。
　　第二，有的私募基金还会要求融资后整合公司的管理，如2003年日本软银公司在投资刚成立的分
众传媒控股公司后有效整合了分众原先相对混乱的后台管理，使之更符合国际资本的标准。
　　第三，私募基金的一个最有效的机制是管理层激励计划，或者叫“对赌协议”，这种机制的激励
作用几乎可与资金本身相媲美。
它的大概内容是如果公司原有的持股管理层能够在约定的期限内达到约定利润目标，则原管理层可以
保持原有的股权优势；否则，将失去这一优势。
这方面最典型的案例就是蒙牛乳业与摩根斯坦利、鼎晖投资、英联国际三家基金公司的融资“对赌协
议”。
关于“对赌协议”，本书后面将有详细说明。
　　3.提高企业的再融资能力　　私募融资不仅解决了中小企业融资难的问题，而且中小企业第一次
引入私募股权投资以后，其知名度也跟着提升，从一个默默无闻的企业可能一夜之间就天下皆知。
资金的引入也改善了公司的财务结构，降低了资产负债率，扩大了企业的规模。
企业自身的资金准备不仅能够降低企业的资金成本，而且也为贷款人提供了更好的资产担保和信心。
另外，参股融资方式内生着必要的监督机制，筹资人需要定期向投资者们说明资金将用来干什么，而
且用得怎么样。
股东对企业的经管方式也有一定的发言权，因此公司的经营会逐渐走向透明，也更合理。
这样的公司也才能够吸引金融机构来发放贷款，也才可能最终被资本市场所接受。
所有这些，都将提高公司的信誉度和对外担保的能力，同时也提高再融资的能力，因为有了这些条件
之后原先不敢给你贷款的银行都会抢着来请你贷款了！
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媒体关注与评论

　　本书的难得之处在于从融资企业的角度出发去阐述中小企业私募股权融资，尤其难能可贵的是为
融资的企业家揭示了诸多“陷阱”，本书是关于中小企业私募股权融资很好的入门读本。
　　——广州海江投资管理有限公司投资总监邹小华　　多年的商场经历让我明白，企业面临战略抉
择的时候很多，在区分陷阱或者馅饼的过程中，往往也是一次潜在的危机，傅国荪律师这本书就像是
你身边的商战中的诸葛孔明，可以让你避开商业陷阱，在商场上运筹帷幄，决胜千里。
深圳市东润美和投资有限公司总经理韦孺牛　　本书以独辟蹊径的思维方式来阐述有关中小企业私募
股权融资知识，尤其难能可贵的是它为融资的企业家揭示了诸多私募股权融资过程中的“陷阱”，确
实值得一读。
　　——深圳鹏程翔实业有限公司总经理关光武　　虽然当今市面上就中小企业私募股权融资方面的
书籍有很多类，但该书突出的是私募股权融资相关知识的综合性，值得中小企业管理层一阅。
　　——深圳市盟立电子有限公司副总经理徐志刚　　本书系统地论述了中小企业私募股权融资的策
略、方法，并为企业家揭示了诸多融资“陷阱”及规避风险的理论依据和实践方法。
　　——深圳市吉力有限公司总经理王钦科　　该书比较全面、系统地论述了融资的整个过程，具有
很强的可操作性。
特别是在指导企业做好融资准备方面极有参考价值。
　　——昆叫滇虹药业有限公刊总经理　郭振宇　　以前我很想扩大企业的规模，引入外部股东资本
，可又常担心受骗上当。
自从看了傅律师的著作后就有了防骗的知识和准备，也就放心多了。
　　——广东省肇庆香料有限公司总经理张羽飞　　看了傅律师的著作后，使我认识到了自己的不足
，所以该书不仅对于指导融资很有参考意义，对于提高企业管理水平也很有帮助。
　　——深圳市跃兴电子实业有限公司总经理崔安
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编辑推荐

　　《中小企业私募股权融资：馅饼还是陷阱》最实用的中小企业投资融资决策宝典，最全面的中小
企业私募融资实战指南，剖析惊心动魄的投融资实战案例，揭示无处不在的商业陷阱与风险。
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