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内容概要

《中国企业“走出去”的游戏规则》一书的目标读者是中国企业的高级管理人员，是在国际市场经营
企业的管理人员和执行官的“必读之书”。
本书作者以朴实易懂的语言描述了企业如何使用法律战术和工具，如何提升开展国际业务的竞争优势
，并通过基于规则的管理创新、实践和策略为管理人员描述了如何为企业创造价值的基本概念和技巧
。
本书采用的这种方法确实令人耳目一新。
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作者简介

　　吕立山，律师在20年的律师执业生涯中，为国内外客户代理了数百件项目，主要涉及电信、基础
设施、融资、企业重组、投资领域以及跨国商事纠纷。
吕立山律师曾担任过许多著名项目的法律顾问，包括北京2008年奥运会国家体育场和国家游泳中心项
目（担任项目业主北京市国有资产管理公司的国际法律顾问）、广西来宾B电厂项目、上海大场水厂
的BOT项目等。
吕律师在律师执业技能和律师事务所／公司法律部管理培训方面有着丰富的经验，他是中华全国律师
协会教育委员会唯一的外国专家。
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　　 (a)跟踪索赔和相关交易损失并分配管理责任
　　 (b)标记经营和交易过程中的问题
　　 (c)审查核心法律文件和敏感合同
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结束语 规划你公司的航程
附录 驯服法律风险之兽——中国100强企业法律风险环境排名分析报告(2005)
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