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前言

要说挣大钱，那可是每个人心里都有的想法，谁不想坐拥巨额的财富，爱干嘛干嘛去！
可是，谁也都知道，泰山不是一日起来的，胖子不是一口能吃下的。
要真说挣大钱，它其实是一件开源节流、从小做起的细致活。
    你不仅得会挣钱，也得会花钱，最好还能懂得博弈。
就像老话说的，打江山容易守江山难，挣的钱再多，如果花起来没谱，这想让你的财富积累起来，可
就困难了。
如果再要是能够掌握“对手”的心态，成为博弈交往的高手，那你就是天生的商人、政客，挣钱又何
尝困难？
    可是，真能挣大钱的人是少之又少的，倒并不仅仅是因为智商，而是因为上帝本身给予人类的思维
中，就存在了太多的非理性，好比人们与生俱来的趋向盲从、与生俱来的厌恶损失。
这些非理性的因素限制了你的敛财能力，就像在你能力的金饭碗上挖了一个小洞，让钱财哗啦啦地往
下流走了。
而行为经济学，正是要教你认识这些小洞，进而堵住这些小洞。
    行为经济学可谓是经济学上的另一扇窗。
    自从卡尼曼和特维斯基提出他们著名的“前景理论”，并获得诺贝尔经济学奖之后，经济学界、心
理学界和社会学界开始经历了一场前所未有的冲击。
行为经济学就是这一巨大冲击下的产物，从某些角度而言，就是要从根本上颠覆传统经济学的主张。
    通过对市场交易者各种行为的研究，行为金融学对有效市场理论的三个假设提出了质疑。
    ·对于有效市场理论中的投资者是理性的假设，行为金融学提出要用投资者的正常行为取代理性行
为假设，而正常的并不等于理性的；    ·对于投资者的非理性行为，行为金融学认为，非理性投资者
的决策并不总是随机的，常常会朝着同一个方向发展；    ·有效市场理论认为套利可以使市场恢复效
率，价格偏离是短暂现象，行为金融学认为，套利不仅有条件限制，套利本身也是有风险的，因此不
能发挥预期作用。
    行为经济学理论一直试图刻画决策人真实但常常是直觉的行为，不管这些行为是貌似合理还是不合
理，并以此为基础对决策前、决策中和决策后的情形做出预测。
这与行为评估紧密相关，尤其是对资本市场参与者的行为评估。
由于决策行为可以被预测，也就对其他人有了可资利用的经济价值。
    就像猜选美冠军不仅要考虑参赛选手的容貌、观众的喜好等正常因素外，还必须考虑贿赂、丑闻等
异常情况一样，行为金融理论除了研究信息吸收、甄别和处理以及由此带来的后果外，它还研究人们
的异常行为，从而观察非理性行为对其他市场参与者的影响程度。
    当前，行为金融学尽管已经提出了许多富有成效的成果，一些新的研究结论和思想也在广泛应用之
中，但作为一个新的研究领域，行为金融学还需要得到不断充实和完善。
但有一点可以肯定的是：如果技术分析是建立于心理分析的基础之上，即去分析行为金融理论的分析
结论，再结合基本面分析的长处，金融投资理论就会更加实用。
    在本书中，我们有这样可爱的一家人——    阿妈，年方四十，开朗、爽快、不愿斤斤计较，但同时
又希望自己是一个精打细算的主妇，将钱用在刀刃上。
    老林，阿妈的老公，爱好就是买点彩票、下下象棋。
    大林，阿妈的大儿子，已经上班，对数字特别敏感，思考方式特别理性。
    小林，阿妈的小儿子，还是大学生，主修经济学，行为经济学的学生。
    他们本身也许并不是能挣大钱的人，但一个有心挣大钱的人却可以从他们的生活小事中汲取理性的
思维灵感。
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内容概要

　　你不仅得会挣钱，也得会花钱，最好还能懂得博弈。
挣的钱再多，如果花起来没谱，这想让你的财富积累起来，可就困难了。
如果再要是能够掌握“对手”的心态，成为博弈交往的高手，那你就是天生的商人、政客，挣钱又何
尝困难？

　　可是，真能挣大钱的人是少之又少的，倒并不仅仅是因为智商，而是因为上帝本身给予人类的思
维中，就存在了太多的非理性，好比人们与生俱来的趋向盲从、与生俱来的厌恶损失。
这些非理性的因素限制了你的敛财能力，就像在你能力的金饭碗上挖了一个小洞，让钱财哗啦啦地往
下流走了。
而行为经济学，正是要教你认识这些小洞，进而堵住这些小洞。
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章节摘录

版权页：插图：第二，互惠利他，即没有血缘关系的生物个体，为了回报而相互提供帮助。
生物个体之所以不惜降低自己的生存竞争力而帮助另一个与己毫无血缘关系的个体，因为它们期待日
后得到回报。
从这个意义上说，互惠利他类似某种期权式的投资，所以，有人称它为“软核的利他”。
例如，一种生活在非洲的蝙蝠，以吸食其他动物的血液为生，如果两昼夜不进食就会饿死。
一只饱餐后的蝙蝠会把刚刚吸食的血液吐出一些来喂食那些濒临死亡的同伴，尽管它们没有任何亲属
关系。
但生物学家发现，这种行为遵循着一个严格的游戏规则，即蝙蝠们不会继续向那些知恩不报的个体馈
赠血液。
这就是一种非常典型的互惠利他。
根据边际效用递减律，当施惠者与受惠者互相换位时，同样数量的血液将产生更大的边际效用，从而
使这类行为具有明显的经济学含义。
不过，由于施惠与回报存在着时间差，这种期权式的投资具有很大的不确定性，因此，互惠利他必然
存在于一种较为长期的重复博弈关系中，而且还要求形成某种识别机制，以便抑制可能出现的道德风
险和机会主义倾向。
这种独特的生物行为出现在寿命长达40年以上，而且具有相对稳定生活群体的非洲吸血蝙蝠身上并不
是一种巧合。
在现实生活当中，互惠的例子随处可见。
最常见的状况就是，当一个陌生人对你笑时，想保持不笑其实是一件很困难的事情。
销售商品之前，如果导购小姐非常礼貌而且热情，那想要拒绝她推销的产品也会成为一件很困难的事
。
互惠原理认为，我们应该尽量以相同的方式报答他人为我们所做的一切。
如果一个人送给我们一件生日礼物，我们就应该记住他的生日，等到他过生日时，给他买一件礼品；
如果一对夫妇邀请我们参加一个聚会，我们也一定要记得邀请他们参加我们举办的聚会。
实验实验参与者被邀请参加一次所谓的“艺术欣赏”，也就是与另一个实验参与者一起给一些画评分
，但实际上这一个共同欣赏的参与者是由研究人员A假扮的。
实验分为两种情景。
情景一：A主动给那个真正的实验对象送了一个小小的人情。
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编辑推荐

《心态决定赚与赔:告诉你一个赚钱的秘密》：挣钱与花钱的“账户格子间”选择挣钱和花钱的时机你
的投资决定怎样做出?知道你的消费有所偏好吗?教你改变偏好的方法懂得互惠的博弈哈佛大学法与心
理学博士后香港城市大学金融法学博士扛鼎之作。
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