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内容概要

人作为社会的主体，在经济、文化、生活等领域中，难免会发生各式各样的纷争，那么，如何避免纠
纷、化解争讼，维护自身合法权益?孙子说，不战而屈人之兵，乃为上策。
思路决定出路——正确的思路可使行将就木的案件起死回生，而迷乱的思路则常常适得其反，甚至将
诉讼引入歧途。
面对突如其来的诉讼，有的镇定自若，“兵来将挡”；有的怒火中烧，不知所措⋯⋯诉讼犹如上战场
，一个好的谋略胜过千军万马——选择合适的路径，就可顺利叩开通往法律大厦顶端的大门，自由享
受司法裁判的“阳光”。

曾经从事新闻工作的作者，在结合律师执业对诉讼进行客观分析的基础上，以新闻记者的敏捷，专职
执业律师的思辨和普通百姓的视角，用知识与智慧的眼光，集理性思维的“精华”，尤其将无数个案
缺憾的检讨与反思浓缩于一体，按照“构建严谨科学的诉讼战略”、“原告如何抢占诉讼的先机”、
“被告应诉模式的设计与运筹”、“争讼双方举证责任的法律分工”、“当庭质证的方法与技巧”、
“庭审发问的选择和应变”以及“法庭辩论的方法与技巧”等诉讼秩序，详尽阐述应对各种争讼的方
法、步骤及计策，摸索出了一套独特的诉讼思维风格。

为了使本书更具有理论性、实战性和可操作性，作者在总结自身执业经验的同时。
注重汲取理论界、实务界的最新成果，分别站在原告、被告、第三人的角度，深刻剖析诉讼的成因，
悉心钻研争讼的合理解决途径和方法，并从不同侧面研究制订诉讼的策略与技巧。
该书融理论、实践、应用于一体，既根植于权威的法理，又立足于诉讼实践，內容厚重翔实，观点前
瞻新颖，逻辑严谨缜密，文笔清新流畅，既可作为“原告”制定诉讼计策的借鉴，又适用于“被告”
布阵设防，尤其适合法律工作者和律师研究制订诉讼策略时参考，具有较强的理论研究和实用推广价
值。
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作者简介

朱德锴，1965年11月生，大学文化，湖北省随州市人，1994年通过全国统考获得律师资格后即从事律
师工作，2009年被湖北省高级律师公证员评审委员会聘评晋升为一级律师，并被评为专业技术拔尖人
才。
先后供职于湖北省枣阳市第一律师事务所、枣阳市法律援助中心、湖北金鹤律师事务所，现为某律师
事务所注册执业律师、高级律师。
朱德锴具有扎实的法学理论功底，擅长公司法律事务和项目投资咨询、谈判、运筹，民商事诉讼与仲
裁案件的策划与代理，尤以办理疑难复杂的诉讼法律事务见长，摸索出一套颇有特色的办案风格。
1994年起担任市政府、财政局、税务局、商局等百余家企事业单位的常年法律顾问，承办各类诉讼、
仲裁案件1200余件，其中“马成贤拒销‘假货’案”、“施恩成湃扣发退休工资纠纷案”、“孙书田
诉‘农工’能否办理退休案”等30余件案件被中央电视台、《人民日报》、《工人日报》、《羊城晚
报》以及《民主与法制》杂志等传媒广泛报道，在全国引起较大的社会反响。
自2001年起发表诉讼业务专著和研究文章200余万字，在法律出版社出版律师诉讼业务专著三部：《胜
诉谋略：打官词的策略与技巧》(2001年7月)、《律师谋略：原告的诉讼策略与技巧》(2006年10月)、
《被告谋略：被告的诉讼策略与技巧》(2008年8月)，部分专著经中华全国律师协会审定并推荐为律师
业务指导用书，誉为最权威的中国律师业务指南，另在《中国律师》、《律师与法制》、《律师世界
》等刚物发表诉讼业务研究文章40余万字，多部作品在全国获奖。
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书籍目录

第一章　构建严谨科学的诉讼战略
第二章　制订缜密细致的诉讼方案
第三章　碑如何抢占诉讼的先机
第四章　被告应诉模式的设计与运筹
第五章　怎样对诉讼进行行有效调控
第六章　争讼双方举证责任的法律分工
第七章　庭审发问的选择与应变
第八章　法庭辩论的方法与技巧
第十章　最后陈述的计谋
第十一章　调解谈判的制胜策略
第十二章　二审如何反败为胜
第十三章　刑事辩护的策略与技巧
主要参考书目
再版后记
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章节摘录

版权页：插图：（一）将所有的发问都设计成引导性问题没有人愿意被人牵着鼻子走，更没有人愿意
受到强制，人们往往更喜欢听取正面的意见和评价。
在判明争讼案件事实真伪、证据是非的证据调查过程中，发问人的首要任务之一，就是将自己疑惑不
解、需要澄清的事实及证据，通过被发问人的应答当庭揭示出来，并以此改进法官对争讼案件的评判
。
在这一过程中，为避免诉讼立场对立的被发问人的消极应答，发问人应尽可能将所有的发问都设计成
一个个简短的引导性问题，通过调整、修正发问的内容对被发问人进行适当的控制，让其作出清晰确
定的应答。
对被发问人进行控制并非源于诉讼法律的生硬规定，而是依赖于引导性发问方式下人们天然的思维惰
性和日常的经验法则，其根本在于引导性发问的问题本身——发问的目的并不在于问什么问题，而是
事先将发问的问题按照需要设计成“肯定”与“否定”两种应答意思表示，让被发问人沿着发问人的
立场与思维顺序思考，接受、同意抑或直接认可发问释放的“信息”，促使其依据“独立”的判断当
庭作出“是”或者“不是”的应答。
发问人使用强硬的方式迫使被发问人就范的风险十分大。
除了单方的证人、鉴定人以及其他“善意”的被发问人外，发问人对其他被发问人进行控制并让其顺
从发问的意思应答，必须借助、依赖于对发问问题本身的设计，而且这种“设计”直接对被发问人的
应答产生相应的法律后果：（1）被发问人是否应答以及如何应答受制于诉讼法律规定。
根据诉讼法律和诉讼证据规则规定，被发问人必须对发问人的发问作出清晰、明确的应答，不允许借
以这样或那样的“借口”拒绝履行应答的义务——当被发问人答非所问，或者避重就轻，或者应答超
出了发问的范围，法庭便可能会轻易识破，继而对其作出不利的事实判断。
（2）被发问人的应答受制于发问的范畴。
按照发问权行使的惯例，被发问人基于发问而应答，并非想答什么就答什么。
如果被发问人拒绝回答或者应答明显超出发问的范围，将面临发问人的“反对”和“抗议”，继而请
求法庭将不利的应答从庭审记录中剔除出去，直至因妨碍诉讼而受到法庭的法律制裁。
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媒体关注与评论

朱德锴律师边办案、边探索，致力于律师执业“方法论”的学习研究，用六年多的时间将自己执业中
探索积累的诉讼策略与技巧进行系统的汇总、归纳和诠释。
在人心浮躁、时常为功利所困的社会转型期，我感动于这名青年律师对律师职业的专注与执着。
本书中作者更多地将自己置身于原告、被告、第三人乃至法官的位置进行换位思考和逆向思维，从不
同诉讼参与人的角度提出合理解决争讼的途径，摸索把握争讼“先机”的诉讼策略与技巧。
可以说，本书在律师诉讼实务意义上具有较强的实战性和可操作性，是一部在律师诉讼策略与技巧方
面非常具有参考价值的作品。
　　——田文昌 中华全国律师协会刑事委员会主任
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编辑推荐

《胜诉谋略:律师的诉讼策略与技巧》适合以下人士阅读：律师助理，刚刚取得法律职业资格的实习律
师，准备独立执业的年轻律师，准备从其他行业转入律师业的人士，在职业之路上陷入迷茫的年轻律
师，法学院即将毕业的学生，对律师行业、法律案件办理感兴趣的其他人士。
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