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前言

　　成功依靠实力，这是人所共知的道理。
但是，所谓&ldquo;实力&rdquo;并不像一般人想象的那样是金钱，是关系，是学历。
人们看待成功人士，往往只见表面，专注于人家一时的运气和干事业的客观条件，却忽略了人家赖以
成就大事的内因，忽略了成功背后所付出的努力和多年的辛苦修炼。
　　香港商界超人李嘉诚是一位可供研究的成功典型。
这位朴实厚道的中国人，从做茶楼小二起家，连小学学历都没有，居然能在几十年时间里，建立起一
个繁荣强大的财富帝国，成为香港历史上首位&ldquo;千亿富翁&rdquo;。
如今，他的财产仍在以几何级数增长，他在商业领域的每一个动作，都为世人极度关注。
由于他非凡的商业成就，他被美国《时代》杂志评为全球最具影响力的商界领袖之一，香港《资本》
杂志选举李嘉诚为香港十大最具权势的财经人物之首。
李嘉诚创造的成功奇迹，为全世界的人仰慕和惊叹。
　　走过人生70几个年头，李嘉诚开始总结自已的经商生涯，向世人道出了自己成功的秘密。
他在许多场合发表的有关做人、做事、做生意的言论，常常令人如饮醇醪，茅塞顿开；使人如梦方醒
，耳目一新。
　　听其言，观其行，研究其走上富贵之路的历程，我们可以得出以下结论：　　一个体面、有尊严
、彬彬有礼、和善可亲的人，到处都受人欢迎，凡是与他交往的人，也都会觉得亲切愉快。
一个人有了这种品格，就无疑为自己增添了无穷的资源。
这就是李嘉诚成功做人的秘密。
　　一个聪明机智，做事有板有眼，养成一身良好的习惯、消除了事业误区，虚心勤奋、肯于钻研的
人，定会在人生事业的道路上步步走高，拥有很好的前程。
这就是李嘉诚成功做事的秘密。
　　一个有生意头脑，洞察行情，有着良好的人缘关系资源，具有良好的经商心态的人，就会在商场
上左右逢源、稳步发展、天天向上、财源广进。
这就是李嘉诚成功做生意的秘密。
　　本书多角度、全方位地解析李嘉诚做人和经商之道，为商界朋友全面解析李嘉诚商战成功经验等
方面的问题，以便最大限度地补充自己的经商弱项。
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内容概要

做人的素养决定做生意的境界，李嘉诚不同一般的人格魅力，是其成就辉煌的重要因素。
见人所不能见，才能赚人所不能赚；有舍人所不能舍的气度，才能取人所不能取的利益。
取舍之间，尽显李嘉诚的无二智慧。

李嘉诚的成功既可以说是他意志力的胜利，又可以说是他人格的成功。
李嘉诚走过的每一步都是他在商海中用心探索，大胆实践的结果，值得有志于在商场上大展宏图的人
细细品味。
学习领悟它的经商经验、处事风格?做人魅力⋯⋯
《李嘉诚做人经商之道》由孙郡铠编著。
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书籍目录

第一章 品质篇：踏踏实实做人，实实在在做事
　一、善心做人，将人品看作生命一样金贵
　 好的人品是一个人立身之本
　 从不害人，乐于助人
　 致富不忘乡亲
　 为社会贡献力量是一种莫大的快乐
　 救人一命胜造七级浮屠
　二、止惰与守勤是成功的信条
　 铁脚厚茧，勤能补拙是良训
　 双脚踏到实地，才能跳得高远
　 勤奋是通往成功的最短途径
　 艰苦奋斗是一种好习惯
　 不要仅为薪水而工作
　三、内要刚正不阿、秉持原则；外要顺其自然、通达圆润
　 不容质疑的正直
　 做生意要有所为有所不为
　 抓住机会，诚意做事
　 一个榜样的力量
　 待人以诚，公正无私
　四、信达天下，知情知性超人超仁
　 做生意是无信不立
　 诚信可取
　 投资，而不是投机
　 以诚信立天下
　五、要善于建立良好的人际关系
　 莫以善小而不为
　 善用客卿
　 善待下属绝不是盲从
　 以人为本，天下归心
　 与人为善的“白衣骑士”
第二章 经商篇：大商人才有大气魄
　一、善谋敢干，谋后身动
　 敢想敢干，大展宏途
　 看准了就大胆去闯
　 大胆尝试，积极运作经营方略
　 借股市做大做强
　二、三分靠运气，七分靠打拼
　 艰辛童年，人穷志不穷
　 不安于现状，频频跳槽
　 创业伊始，备尝艰辛
　 塑胶大王，奋斗结出果实
　三、大生意不放。
小生意不弃
　 烈士暮年，壮心不已
　 屈臣氏传奇，小商品做成大生意
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　 分散投资，化解风险
　四、经商必须有智、有识
　 看准商机，提前布局
　 商机无处不在
　 准确的判断是投资成功的前提
　 知己知彼，纵观全局
　 具有前瞻性的眼光
　 抓住市场空缺点进行投资
　五、“利益共沾”是合作的不二法门
　 善待功臣——老员工
　 化敌为友
　 顺应时势与中资合作
　 回报社会造福于民
第三章 知止篇：忍得住才能挺得住，输得起才能赢得了
　一、放得下才能拿得起
　 忍耐是一门必修课
　 不要躺在过去的成绩上自我陶醉
　 小利不舍，大利不来
　 钱不是一切
　二、要成大事，有进还得有退
　 未想得，先算失
　 放弃同样是一种胜利
　 道德投资，能进能退
　 正当利益，该争还是?争
　三、知止之行，可知之不行
　 3G及时放手
　 宁可少赚，不可亏损
　 亏损业务，当断则断
　 过度发展就将淘汰
　四、扩张中不忘谨慎，谨慎中不忘扩张
　 进取才能发展
　 居安思危，注意防范风险
　 进取不忘稳健
　 步步为营步步赢
　 完善的危机管理和风险管理
第四章 境界篇：让名者名归之，让利者利归之
　一、有多大胸怀，就有多大事业
　 有了伟大的开始才有伟大的结果
　 小处着眼，从赚小钱开始
　 机会来的时候一定要抓住
　 长江不择细流
　二、低调是身价的一种高度
　 做人要保持低调
　 用真诚化解别人的不满
　 学会给人面子
　 待人接物注重礼节
　 生活简朴，无损身份
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　三、有责任才能有担当
　 绝不迁册，扎根香港
　 要想获取，必先施予
　 君子之财，取之有道
　四、得而有所舍，是智慧之心
　 受人滴水恩当以涌泉报
　 骑牛入市，惠及他人
　 不取袍金，惠及公众
　五、众逐力而富寡，贤让功而名高
　 和你的对手握手
　 兵不血刃，蛇吞大象
　 文武之道，一张一弛
　 能进能退，不争一时之气
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章节摘录

　　好的人品是一个人立身之本　　人品是一个人品质的外在表现的标志，是别人对你的一个衡量标
准，好的人品不仅会让你得到周围人善意的对待，还能让在做事的时候事半功倍。
李嘉诚作为一个成功的商人，他的成功，不仅来自于他的精明能干，还来自于他诚实坦荡的为人。
　　也许很多人会说，人品不能当饭吃，又何必太过计较。
但人品是立身之本，对事业的成败影响颇大。
一个人品欠佳的人，谁也不愿与其合作共事。
　　世间的人，人品各个不同，用单一的道德标准品评人，分出好人、坏人，并不一定公平和正确。
人或诚实或虚伪，一时之间，很难分辨。
但随着时日的增长，两者分界逐渐明显，一个人是诚实还是虚伪，其日常的言行举止，总会有所表现
。
　　李嘉诚很重视人品的高下，一个人仅仅才华出众是不够的，还要有上等人品，他喜欢诚实的人，
对那些做事自私、不够诚实的人，尽管他们十分聪明，也会请他走人。
　　李嘉诚的这种态度来自于童年时代的一件往事。
　　那是1943年的冬天，这个冬天深深地刻在他的记忆深处，是他一生中最难以忘怀的。
　　当时，父亲的去世使李嘉诚对那渗透他柔嫩、幼弱的身躯由肉体达到心灵深处的酷寒感到不堪忍
受，更使他觉得整个世界像一座巨大且黑暗的冰窖，似乎人世问的最后一丝热气也被父亲带走了。
然而，即使是这样，他还是咬紧牙关、鼓足勇气，希望自己能够带领全家平安地度过这个肃杀凄凉的
冬天。
　　为了安葬父亲，李嘉诚含着眼泪去买坟地。
按照当时的交易规矩，买地人必须付钱给卖地人之后才可以跟随卖地人去看地。
卖给李嘉诚地的，是两个客家人。
他将买地钱交给他们之后，便半步都不肯离开，坚持要看地。
山路出奇的泥泞，不时夹带着雨点，寒意逼人的北风迎面而来&hellip;&hellip;仍旧沉浸在失去父亲巨大
悲痛中的李嘉诚，想着这连日来和舅父、母亲一起东奔西走，总算凑足了这笔安葬父亲的费用；想着
自己能够亲自替父亲买下这块坟地，心里总算有了一丝慰藉。
这两个卖地人走得很快，他一步接着一步地紧跟不舍。
然而，不幸的是卖地人见李嘉诚是一个小孩子，以为好欺骗，就将一块埋有他人尸骨的坟地卖给他，
并且用客家话商量着如何掘开这块坟地，将他人尸骨弄走&hellip;&hellip;　　可是，他们并不知道，李
嘉诚听得懂客家话。
他震惊了，世界上居然有人如此黑心、如此挣钱的人，甚至连死去的人都不肯放过；想到父亲一生光
明磊落，即使现在将他安葬在这里，九泉之下的父亲也是绝对不会安眠的。
而且，他也深知这两个人绝不会退钱给他，但他还是告诉他们不要掘地了，自己再另找卖主。
　　这次买地葬父的几番周折，深深地留存在李嘉诚的记忆深处，使他不仅受到了一课关于人生、关
于社会真实面目的教育，而且对于即将走上社会、独自创业的他来说，这是第一次付出沉重的代价所
吸取的相当痛苦的教训，也是所面临在道义和金钱面前如何抉择的第一道难题。
这促使李嘉诚暗下决心：不管将来创业的道路如何险恶，不管将来生活的情形如何艰难，一定要做到
生意上不能坑害人，在生活上乐于帮助人。
　　李嘉诚觉得，一个人的成功不在于他获得了多少财富，也不在于他做了多大的官，而最主要的是
一个人的品德修炼。
品德是心灵之根本。
品德构成你的良知，使你明白事理，而非只根据法律或行为守则去判断是非。
正直、诚实、勇敢、公正、慷慨等品德，在我们面临重要抉择之时便成为我们成功与否的首要因素。
　　&ldquo;仁者无敌&rdquo;，能够秉承&ldquo;贫穷志不移&rdquo;、&ldquo;不义富且贵，与我如浮
云&rdquo;、&ldquo;穷则独善其身达则兼善天下&rdquo;这些传统道德的人是无往不胜的。
　　&hellip;&hellip;
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