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内容概要

　　本书告诉你：“场面话”是一种艺术，更是社会大学里的一门学科。
场面话看起来有点虚伪，但现实中却必不可少。
“场面话”是说话训练中的必修课，因为不论什么人都免不了人际关系交往，而“场面话”在这种时
候起着相当重要的作用。

　　本书告诉你：人生就是一个短剧接着又一个短剧，它就像一个大舞台，而“场面话”就是我们在
舞台上最经典的台词，用自己真挚的心去说好生命中的每一句话，你就能够成为这个舞台上最耀眼的
明星。
只有真正参悟到其中道理的人才能感受到，原来“场面话”对于我们是如此的重要。
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章节摘录

　　能言善道，在人际往来中如鱼得水的人，往往在与对方接触的一瞬间，就能找到双方感兴趣的话
题，从而引发起交谈的兴致。
在人际交往中，能用来接近对方的话题可说俯拾皆是，关键在于要善于根据特定的情境去发掘，并恰
到好处地运用。
　　如果你找对了对方的兴趣点，那你的目的也就会很容易达到，并且能取得事半功倍的效果。
美国一名记者访问肯尼迪时，见面就说：“我看您还真像个人文主义者。
”一下子便引起了肯尼迪的莫大兴趣，破例与这名记者谈了将近两个小时。
美国一位从事童子军教育工作的爱德华·查利弗先生，为了赞助一名童子军参加在欧洲举办的世界童
子军大会，急需筹措一笔经费，于是他前往当时一家数一数二的大公司拜会其董事长，希望董事长能
解囊相助。
在这之前，爱德华听说那位董事长曾开过一张面额100万美金的支票，后来那张支票因故作废，他还特
地将之装裱起来，挂在墙上留作纪念。
　　爱德华一踏进他的办公室就要求参观一下这张装裱起来的支票。
爱德华告诉他，自己从未见过任何人开过如此巨额的支票，很想见识见识，好回去说给那些小童子军
们听。
董事长毫不犹豫地就答应了爱德华的请求，并将当时开那张支票的情形，详细地解说给爱德华听。
　　董事长说完他那张支票的故事，未等爱德华提及，就主动问他：你今天来找我，是为了什么事？
爱德华这时才一五一十地说明来意。
出乎爱德华意料，董事长不但答应了他的要求，而且还答应赞助五名童子军去参加大会，负责全部开
销，另外还亲笔写了封推荐函，要求欧洲分公司的主管提供所需的一切服务。
当时爱德华若非事前知道董事长的兴趣所在，一见面就投其所好，引他打开话匣子，事情恐怕就没那
么顺利了。
 　　⋯⋯
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编辑推荐

　　场面上的事，就要用“场面话”来解决，关注人生的每一个场面，用心说好生命中的每一句“场
面话”。
　　所谓有人的地方就有“江湖”，怎样在这个“江湖”广结人缘、游刃有余？
什么样的场合，就要说什么样的话，一本场面话大全在手，将成为你行走江湖不可或缺的秘籍。
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