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内容概要

这是一本实战书籍，作者本人从事销售近17年时间，对销售的感悟，句句真实，所有分享的方法，实
在，实操，实用，是企业销售人员培训的上等书籍。
同时，也是有志于学习销售人员的必备书。

另外，基于销售与人生的密切关系，作者建议，有梦想的人，都应该研读这本书，同时可以与作者交
流心得。
这本书将成为，成就梦想的法宝，激励人心的利器。
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作者简介

井应天：西恩营销咨询首席咨询师，17年执着于企业运营的职业人，一位草根出身、真实生活的自然
人，他平时喜欢学习、精于思考，是一位很喜欢帮助企业解决实际问题的践行者。
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