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内容概要

　　《国际商务综合实训教程》以国际商务活动为主线，将相关专业课程中关联性、交叉性较强的部
分，包括公司组建、市场调查、进出口业务、商务谈判、商务礼仪、商务英语会话及函电往来、合同
的签订与履行等内容进行有机地整合，在阐述有关基础知识与技能的基础上，合理设计了各环节有机
结合的综合性实训项目，使学生通过仿真模拟实训，系统掌握国际商务活动的主要内容与操作技能。
本书可作为国际经济与贸易、国际商务等相关专业“国际商务”课程的模拟实训教材或专业综合性实
训的配套教材。
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