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前言

从美国回来之后，不知不觉就快二十年，在三家外商公司担任主管这么久，我从没想过在职场上还有
要巴结老板这件事。
周遭的朋友总是不断告诫我：“懂得巴结老板，才能步步高升。
”好玩的是这些朋友升官总是没有我快，他们都怀疑我才是职场政治的高手。
其实我从来不搞职场政治，应该这样说，我根本不知道职场政治是什么。
我只是做好该做的事，而这些事刚好就是老板所喜欢的，而且也是我擅长的事，更是他聘请我的理由
。
所以我搞不懂这当中有什么政治成份，或者我玩了什么心机。
不过我的朋友总是不放过我，要我讲讲我在工作场合的行为，包含工作内容和工作态度。
他们打算从中找到我玩弄的技巧。
只是当我把我的工作心态写出来之后，他们就很清楚了。
不是在于我多有诡计，而是老板要求的并不多，甚至要满足老板的期望并不难。
于是朋友们鼓励我把这些经验写下来，让他们都能理解如何让老板依赖他们。
刚好一个朋友在出版业工作，他认为这本讲义不应该只流传于朋友间，应该发行出去，让许多在职场
上失意的朋友，重新找到工作的乐趣，也重新建立和老板的新关系，让自己未来的前途更加美好。
我很喜欢他这个想法，因为让老板赖着你并不是那么困难的事，也不是多么神秘的秘密，却是让自己
快乐工作的要诀，也是步上工作坦途的方法。
我相信不只是我的朋友会因怀才不遇而忧虑，或者因不被重用而苦恼，这应该是普遍的现象。
而我希望这本书能够对解除大家这类痛苦有帮助，能够让自己的工作不再只是无奈的选择，而是充满
期待的希望。
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内容概要

　　每位职场中人都想赢得老板重视，成为公司骨干，无往不利。
但同时每个人又很担心被老板利用，白做贡献却无收获。
其实根本不用担心，《职场潜规则：老板离不开你的10大秘诀》正是要告诉你职场里的潜规则：别怕
被利用，只有被利用了，让老板离不开你，才能让自己升值又升职！
《职场潜规则：老板离不开你的10大秘诀》作者林子燕结合自己纵横职场多年的经验，告诉你让老板
离不开自己的10大秘诀，让你快乐工作，步上辉煌坦途！
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作者简介

林子燕，自美国UCSB学成回国后，十多年来，历任台湾地区各外资公司高管，对职场生存之道、人
生体验有独到的见解。
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节 练就一身被利用的本事第三节 从被利用中营造成功气势第四节 称称自己能力的斤两第三章 做对老
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吩咐的事情第一节 超越老板期待的方法第二节 工作的基本元素第三节 责任胜于能力第四章 和老板的
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章节摘录

版权页：双赢开创天下除了大智若愚之外，记得千万不要单打独斗，唯有合作，才能双赢、开创天下
。
所谓“花花轿子人抬人”。
人生就是如此，凡做大事都需要合作的力量，利用彼此之力，成就你我事业，单枪匹马闯天下，只会
越做越小。
一个人的力量是有限的，群众的力量是无限的。
要想活出个人样来，就得利用群众的力量。
做出无限的事业来，这就要求我们必须与人合作，取人之长补己之短，这样才能互惠互利，让合作的
双方都从中受益。
著名的清朝红顶商人胡雪岩不识字，却从生活经验中总结出一套哲学，归纳起来就是：“花花轿子人
抬人。
”他善于观察人的心理，把士、农、工、商等阶层的人都拢集起来，利用自己的优势，与这些人协同
作业，利用他们的智能，发展自己的商业帝国。
由于他长袖善舞，与漕帮协作，利用他们的智慧，及时完成了粮食上交的任务；与王有龄合作，利用
他的权力，不仅使王有龄有了在官场上混迹的资本，也使胡雪岩有了在商场上赚大钱的官方支持。
如此种种的互惠合作，使胡雪岩从小学徒工变成了一个执江南半壁钱庄业牛耳的大商人。
而这一切过程，仅靠胡雪岩一个人，是办不到的，他必须利用他人。
在商言商，胡雪岩自然明白商而成帮、互助互惠的道理，因此，他设法联络同行。
湖州南浔丝业“四象”之一的庞云缯就是胡雪岩过从甚密的朋友。
鸦片战争以后，列强把中国当做农副产品和工业原料的供应地，南浔楫里湖丝大量外销，胡雪岩在同
治年间也开始做丝生意。
胡雪岩是钱庄出身，对丝业是外行，于是，他寻求与居湖丝产地、对生丝颇为内行的庞云缯合作。
两人携手，资金充足，规模庞大，联系广泛，从而在丝业市场上形成气候。
胡雪岩因此得以丝业为契机，专营出口，几乎垄断了国际市场。
当然，合作是互惠的，胡雪岩做丝生意得到庞云缯的帮助。
反过来，他也向庞云缯传授了经营药业的经验，后来，庞氏在南浔开了镇上最大的药店——庞滋德国
药店，与设在杭州的胡庆余堂关系密切。
这就是利用与被利用的关系，彼此都在利用与被利用中得到自己所求的资源。
实际上，胡雪岩能够挣钱很大一部分也是得自同行同业的利用与被利用的合作。
胡雪岩的每行生意都有极好的合作伙伴，而几乎他的每一个合作伙伴，都对他有一个“懂门槛”、“
够意思”的评价。
在他赚了钱之后，也时刻不忘记对同行，特别是对下层商人的提携。
不怕被人利用，关键是要自己有本事，你有本事，就可以在被他人利用中同时利用他人。
清代胡雪岩经商如此，现代人经商也同样得利用他人的智慧成就自己。
无论是赚大钱还是赚小钱，都要广交朋友，谈得来，交得上，就好像十八般兵刃，到时候说不定就用
上了哪般。
朋友犹如本金，多多益善。
不同的朋友能给你带来不同的启迪，拓展你的思维、开阔你的眼界、给你带来意想不到的惊喜和回报
，帮助你在不同行业里顺利地赚取财富。
充实自己的头脑要让自己常常为人所用的法宝就是智慧，当我们怪罪自己因不够聪明而不能被人好好
利用，抱怨自己总是无计可施的时候，我们应该反问自己是否拥有了智慧。
几百万年前，地球上有一种叫人猿的动物，为适应生存，在体能力量开发到极限的时候，突然灵光一
闪，另一种更为强大的力量被发现，它就是智慧！
现在，这种动物进化成了人类。
人类在许多事情上远不如动物，比体力，比不过大象、老虎；比视力，比不过大多数的禽鸟；比听力
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，比不过夜间飞行的蝙蝠；比嗅觉，甚至比不过一只鼻子不太灵的狗。
但是，人类为什么能超出所有的动物，成为地球的主人？
就是因为拥有智慧！
从前，有一只老虎在森林里走着走着，突然听到了一阵响亮的鞭打声。
老虎循声望去：“啊⋯⋯”眼前的景象让老虎大吃一惊。
它看见了强壮、勇猛的水牛拖着大犁，蹄子陷在泥里，埋着头，艰难地向前移动。
水牛虽大汗淋漓，气喘吁吁，可它并不反抗。
更令老虎不解的是，驱赶水牛的竟是一个瘦弱的农夫。
于是，老虎问道：“水牛，你那么强壮，怎么怕那软弱的人呢？
”水牛听后，凑到它耳边说：“人拥有智慧。
智慧的力量强着呢！
”老虎听后，跑到人面前，装出恭顺的样子，向农夫请求道：“无所不能的人啊！
请您让我看一眼您的智慧吧！
”农夫对老虎说：“太不巧了，我把智慧忘在家里了，我可以去拿，但我怕你吃我的牛，所以我得把
你先捆起来。
”“没问题。
”老虎爽快地答应了，农夫拍拍手走了。
可怜的老虎在那等了老半天，终于等到人来了，可不是一个，而是一群，手里都拿着大木棒。
老虎顿时感到眼前发黑，身子一软，倒在了地上。
人们拥过来，把“森林之王”请进了笼子。
老虎绝望了。
哀求道：“请您让我看一眼您的智慧吧！
”农夫不慌不忙地回答：“这就是我们人类的智慧呀！
”这就是人类的智慧，令人叹服的智慧。
明代刘伯温说：“力之用一，而智之用百。
”智慧就是这样一种神奇的力量，凡事只要用智，它就能使弱小都变得强大；而只用蛮力，即使再强
大也终会灭亡。
一位富商带着全家人一起周游世界。
为了沿途过得舒舒服服，富商决定带着满满一箱珠宝出游。
一路上全家人玩得十分开心，因为准备了足够的钱财，所以每遇到什么好玩的或者有意义的小东西他
们都可以买下来。
这一天，他们要走水路，于是一家人坐上了一艘大客轮。
富商和儿子看着水手们帮他们把行李全放到了舱内，这才安心地去休息。
他们没有想到的是，危险已经来临了。
原来两位水手在抬珠宝箱时感到特别沉重，就用尖利的刀撬开了箱子的一角，结果发现里面是满满的
珠宝。
当这两位水手把这个秘密告诉其他水手时，这些人决定在合适的时候把富商一家秘密杀害，然后再平
分珠宝。
夜里，兴奋的水手们正在一起商议如何实施杀人越货的计划时，正好富商晚上起来想寻找一点宵夜吃
，结果听到了水手们的密谋。
富商吓得要命，赶紧把这一切都告诉了家人，于是一家人在忐忑不安中商量着如何躲过这场即将到来
的灾祸。
儿子建议把珠宝从箱子里拿出来，然后分别藏到每个人身上，那样水手们就找不到珠宝了。
“可是，如果这样的话，水手依然会从我们身上发现珠宝的，这样一来，我们只会死得更快！
”大家马上就否定了儿子的建议。
女儿又提出一个建议：“我们不如自己主动将珠宝交出来吧，这样的话。
看在珠宝的份儿上，也许水手们会发发慈悲，饶过我们的性命。
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”刚开始大家觉得这可能是唯一可行的办法，可是经过认真分析，富商认为绝对不能这么做：“绝对
不可以，水手们既然商定既抢珠宝又要杀人，就表明他们害怕事情暴露，企图躲过法律的惩罚。
如果我们将珠宝献出来，他们看到事情已经暴露，更不会让我们活着离开的。
”大家一连想了几个办法都不行，一家人心中既是焦急又是恐惧。
他们都知道，如果不能及早想出办法，那他们的生命和财产将面临着严重威胁。
终于，富商在和家人的商量下，想出了一个绝妙的主意，他们决定天一亮就依计而行。
天亮了，水手们都出来工作。
这时，正在吃早饭的富商突然将手中的一个盘子扔向儿子：“你这个浑蛋，你要是不听从我的安排，
那你就别想继承我的任何财产！
”儿子从舱里跑到甲板上，一边跑一边喊：“你就是一个老顽固，我不会再听你的一句话，过去我受
你的摆布已经太多了，我要过自己想要的生活！
”然后儿子就冲进船舱收拾自己的行李。
甲板上的人们都猜想，这可能又是一个传统的父亲与新潮儿子之间的一次拌嘴，可是父子之间的战争
并没有平息。
富商突然暴怒，他不让儿子拿走一件东西，说那些都是他赚来的。
儿子也被触怒了，他不顾母亲和妹妹的劝说，冲到行李处打开珠宝箱，然后一件一件地把那些珠宝展
示给人们，突然他合上箱子，一下子就把那个装满珠宝的箱子推到了水里，而且还愤愤地对父亲说：
“你不让我拿走任何东西，那你也别想得到一件珠宝！
”旁边的水手们看得傻了眼，他们眼看着即将到手的财富就被这个浪荡子给扔到了水里，只好放弃先
前的阴谋。
接下来的两天里，富商和儿子仍时不时地大吵一场，而且还说上了岸以后要让法官来评理，并且让船
上的人留下来给他们作证。
两天以后，轮船靠岸。
富商和儿子互相撕扯着去见法官，水手们仍在一旁等着看笑话。
法官来了，而且还带着装备精良的警察。
警察迅速把水手们捉住带到法官面前，法官这时才告诉众人：“这些水手就是经常在轮船上活跃的海
盗，他们已经盗走了许多客人的财物，而且还谋杀过至少五名乘客。
”我们不断地花钱去修饰自己的外貌，但有多少人会注意到要花同样的代价去充实我们的头脑？
我们应该定期地读书学习来满足精神的饥饿，不断地为自己充电加油，只有这样，我们成功的机会才
大。
据说犹太人的孩子刚懂事时，母亲就会将蜂蜜抹在书本上，让孩子去舔书本上的蜜。
目的就是让孩子从小树立这样一种观念：书本是甜的，而且书里有智慧。
在聪明的犹太人眼里，只有智慧是永远属于自己的，是别人偷不走的，而获取智慧的方法就是学习。
所以，人要想不断地进步，就得不断地学习，活到老学到老，从幼年、少年、青年、中年直至老年，
一直要坚持学习。
不难看出，这种“力量”是多么巨大。
思考有助于增长智慧，智慧有助于一个人能被好好地利用，更有助于在被利用中成就自己。
智慧并不是天生的，它来自于生活中的点滴积累，来自于实践中的每一次灵活运用。
有问题就有方法，只要你认真地想想，总会找出一个解决问题的最好的方法。
上帝赋予我们一般动物无法企及的大脑就是要我们勤奋地思考。
只有做到三思而后行，做什么事情都经过深思熟虑，才不会后悔。
P35-39
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编辑推荐

《职场潜规则:老板离不开你的10大秘诀》：升职的诀窍就在于如何让老板离不开你。
要想达到这一境界，你不仅要假糊涂真聪明，还要用对规则做事。
另外，你还要摸清老板的脾气，提升自己的能力，了解老板的想法，用他的想法去办事。
有时候，有些老板不是那么容易信赖别人，他甚至故意找茬，就是为了考验你。
身为“打工仔”，这种苦一定要自己讨来吃，乐意吃，才能脱颖而出，成为老板离不开的人！
你靠什么在职场上生存、胜出？
林子燕编著的《职场潜规则:老板离不开你的10大秘诀》是最劲爆、最有用的职场书，介绍了让你升职
又升值的潜规则！
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