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前言

　　在封建时代，人与人之间关系最为理想的境界是“鼓腹而游”“鸡犬之声相闻，老死不相往来”
。
　　啥是鼓腹而游？
就是每天吃得饱饱的，挺着自己的大肚子到处逛逛，看到朋友、邻居，见面时打声招呼：最近好吗？
很好很好！
朋友关系、邻里关系，到此为止，社会和睦、家庭团结，也不会出什么伤天害理的大事故。
而后听着隔壁邻居家的鸡啼狗叫之声，就是幸福了。
不要到邻居家里去串门，否则邻里关系弄复杂了就容易出是非，出故事。
　　这种封建时代的理想化的人际关系，在老子的思想里表现得十分突出，《大同世界》描述的就是
实现这一理想世界的观点及措施。
　　历史的车轮把今天现实的世界与老子当初提出的理想世界弄得面目全非。
在信息化时代，社会的面貌发生了巨大的变化。
粗略地看一下，这个时代的特征真是非常明显：　　☆随着全球网络的极速发展，整个世界日益成为
一个脉络丰富的地球村，人与人之间的联系也随之更加密切。
　　☆我们生存的环境里，竞争性越来越强，依靠单个人的力量很难在竞争中取胜，团队、抱团生存
已成为人们的共识。
　　⋯⋯
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内容概要

　　一个人事业的成功，80%归因于人际交往，20%才是来自于自己的智慧与才干。
中国是一个尚礼仪、讲关系的国度，人际交往对于事业的成功有着特殊的意义。
尤其是在现代商业社会中，想聚财，就先要聚人，积累人脉资源是头等大事。
　　《富有，从人脉开始》讲述人脉积累的重要性及其方法。
读者懂得了书中的道理，掌握了书中的方法，就能早日发现和找到适合自己的“路子”，收获财富，
通往成功。
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作者简介

　　毛屋堂（笔名），毕业于安徽大学历史系，历史学学士。
阅历丰富，自由撰稿人。
曾出版《三分管人七分带人》、《移动帝国诺基亚》、《跟说客学艺》、《晚清大变局》等作品。
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章节摘录

　　“说起来容易啊，老兄。
除了跟着朋友吃喝玩乐，哪些东西能够让我的人脉存折的数值增加呢？
”　　“你看，你看，一大粗人不是？
能够使你的人脉存折储蓄不断增长的，你以为是跟朋友们在一起吃喝玩乐？
是礼貌、诚实、仁慈与信用。
在你的人脉存折中存入较多的人情储蓄，这将会使别人对你更加信赖，必要时能发挥相当大的作用，
甚至犯了这错那错也可用这笔储蓄来弥补。
”　　“这存折有这么神奇的功效吗？
”　　“有了信赖，即使拙于言辞，也不至于得罪人。
这就是传说中的信赖带来轻松的超级工作方式。
知道吧，存进了友情，产生了信赖，无论工作或生活，就不会有太大的压力，就会产生轻松的感受。
”　　“反过来讲，粗鲁、轻蔑、威逼与失信等，会降低感情账户余额，到最后甚至透支，人脉资源
就会出现问题了。
”　　看来，阿U对这方面是有些研究了。
怪不得他的工作总是那么轻松自如，时常有闲情逸致邀到三五人聚在一起侃大山。
　　在办公室里，我就发现这样一个极为普遍的现象，经常在一起工作的人与人之间，彼此都会有所
期待。
上级期待下属“好好做事”，下属呢，巴望上司“指示更具体，麻烦更少找”，这样一来，原有的信
赖容易在相互的期望与小有失望的摩擦之中跌落到枯竭的边缘。
　　你肯定有过这样的体验，偶尔与老同学相遇，即使多年未见，仍可立刻重拾往日的友谊，毫无生
疏之感。
这又是什么原因呢？
　　有人这样解释说，那是因为过去累积的感情仍在。
　　促使人脉积分增值的四大要素：　　☆信守承诺。
守信是一大笔收入，背信则是庞大的支出，代价往往超出其他任何过失。
要不相信这一条的话，就骗骗你的朋友看，哪怕就试一次，你就知道这后果要多严重有多严重。
　　⋯⋯
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编辑推荐

　　真诚对待我们身边的人，小环境就会对我们有利起来。
　　粗暴对待或敷衍身边的人，他们就会成为路人，甚至可能成为我们发展中的敌人。
　　贵人的出现取决于我们的行为和做派，而不是天降贵人。
　　对每一个人热情以待，把每一件事都做到完善，对每一个机会都充满感激——自己就是自己最重
要的贵人。
　　《富有，从人脉开始》是通往财富的入场券，通往成功的敲门砖！
　　书中绘制最新版本的人际关系地图，让运气和财富发生神奇的改变。
　　建立人脉，找对路子，聚敛财富，　　关键在于能带给对方什么样的利益。
　　无论是物质的利益，还是情感的愉悦体验，　　利益建是人脉内在的焊接点。
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