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内容概要

有“口”走遍天下，无“口”寸步难行。
每个人都有一张嘴，但并非每个人都“会”说话，掌握好说话之道, 可以令你赢得别人的信任、尊敬
和欢迎，很多机会自然会随之而来；反之，如果你对说话之道一窍不通，就会在交际中陷入尴尬的境
地，甚至造成信任危机，遭到别人的鄙夷和厌恶，机会也会闻“声”而去。
如何练就一副好口才？
如何把话说到最圆满？
本书将生活实例与简单实用的技巧方法相结合，将人际交往中所需要的各种说话之道娓娓道来，是所
有渴望获得好口才、渴望拥有和谐人际关系的人的最佳读本。
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  327. 把客气带进婚姻生活
  328. 夫妻间讲话要互相尊敬
  329. 给婚姻加点甜蜜的赞美
  330. 耐心倾听爱人的心声
  331. 夫妻吵架不说伤人话
  332. 缓和夫妻矛盾的说话技巧
  333. 劝丈夫浪子回头的方法
  334. 不要将“离婚”当成口头禅
  335. 嘴上互让一步，婚姻更美好
  336. 学会商量，爱情伴你终生
  337. 做贤惠媳妇，更要做会说话的媳妇
  338. 做一个讨岳父、岳母欢心的聪明女婿
  339. 赞美是挖掘孩子潜能的工具
  340. 不要过分夸大孩子的优点
  341. 多为孩子讲故事，少为孩子讲道理
  342. 孩子也有面子，不要当众斥责
  343. 父母最该和孩子说的话
  344. 借小事让孩子接受批评
  345. 用激将法说服孩子积极进取
  346. 父母吵架时的劝说艺术
第十八章  这样讲话要不得不可不知的口才禁忌
  347. 克服招人烦的说话习惯
  348. 不要散布流言飞语
  349. 日常交谈切勿太随便
  350. 不逞一时口舌之快
  351. 不要随意打断别人的话
  352. 切忌随声附和
  353. 说话切忌哕唆
  354. 不把话说得太满、太绝
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  355. 不要哪壶不开提哪壶
  356. 说话要避免含混不清
  357. 说出的话别轻易改口
  358. 面对失意人，不说得意话
  359. 不要一味缄默、忍让
  360. 不说晦涩难懂的废话
  361. 不要随意猜忌别人
  362. 不要对别人吹毛求疵
  363. 忌一意孤行，拒绝别人的好意
  364. 不要告诉别人你比他更聪明
  365. 别总在他人面前晒自己的幸福
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章节摘录
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编辑推荐

《一天一堂口才课》编辑推荐：好口才使你雄辩滔滔，会说话让你占尽上风！
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