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内容概要

“汉英口译”是翻译专业本科的必修课程之一，《汉英口译》是翻译专业本科口译系列教材之一。
    口译课程可以口译技巧为主线，围绕短期记忆、口译笔记等技巧展开教学，也称“交替传译”；可
以口译主题为主线，围绕政治、经济、文化等各种口译专题展开教学，也称“专题口译”。
除此之外，国内口译教学还必须解决一个现实问题：一方面，汉译外是口译的难点所在，汉英口译往
往因汉语的“语言特殊性”(language specificity)及汉语与英语之间较大的差异而导致口译转换的困难；
另一方面，相对于口译对译员双语能力的高要求而言，国内翻译专业的学生往往8语(英语)水平仍有差
距，A语(汉语)的理解能力也需要提高。
有鉴于此，与上述两类课程不同，“汉英口译”课程以汉英口译转换技能为主线，通过汉英对比的方
式，围绕汉英口译的规律性技巧和汉英口译的常见难点展开教学。
    本教材的教学目的为：    1)帮助学生掌握汉英口译的基本规律和常用技巧，学会应对汉英口译的难
点。
    2)帮助学生熟悉我国基本国情和一些重大方针政策的概念理解和英语表达方式。
    3)培养学生在透彻理解汉语原意的基础上用英语灵活表达的能力。
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章节摘录

　　语言与民族文化心理及思维习惯是密不可分的，口译是一种跨文化的语言交际活动，从这个意义
上说，口译转换还要注意文化心理层面上的转换。
　　A.中国人重直觉与意象的特点vs.西方人重理性与逻辑的特点　　中国人的语言文化心理在汉语中
主要体现为：汉语一般表达比较笼统；汉语表意较模糊；汉语强调篇章的整体结构，讲究起承转合的
完备性；汉语注重对称平衡，如频繁使用对仗修辞格和四字词组；另外，汉语重意象，注意言外之意
的传达，而并非对所有意义都加以言表。
　　西方人的语言文化心理在英语中主要体现为：英语中的表达倾向于具体；英语表意倾向于准确；
英语强调篇章句式结构的严谨另外，英语重形式，意义往往形诸言表。
　　B.汉民族重悟性、重整体抽象、重综合的特点vs.西方人重形式论证、崇尚个体思维、重分析的特
点　　正如翻译家傅雷（罗新璋，1984：694）所说：“东方人与西方人之思想方式有基本分歧，我人
重综合，重归纳，重暗示，重含蓄；西方人则重分析，细微曲折，挖掘惟恐不尽，描写惟恐不周，⋯
⋯”　　汉民族重悟性，即不凭借严谨的形式进行分析，而是根据主观的直觉，从逻辑及上下文中“
悟”出关系来，因此语言简约和模糊。
汉民族的哲学强调天人合一，主客体统一，主张“万物与我为一”。
汉民族的主体意识很强，在语言中的一个典型体现便是，使用大量的无主语句和主语省略句。
　　西方人的哲学强调主客体对立，物我分明。
英语的语言形式严谨，句子结构和成分可以分析得很清楚，乃至词语的词尾变化都有其形式规则。
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编辑推荐

　　高等学校翻译专业本科教材分为语言能力、笔译能力、口译能力、学科素养四大板块，其编写紧
扣翻译专业培养目标，力图区别于传统英语专业的翻译教学，突出“翻译专业”特色。
教材以提高翻译能力为导向，注重夯实学生的中英文语言功底，培养基本的翻译意识，使学生了解基
本的翻译理论，掌握基本的翻译技巧。
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