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内容概要

　　刘世忠为中国大陆创业培训第一人，被称为教师界的“赵本山”，曾被40多家权威媒体报道。

　　本书颠覆了那种公式化、固定化、严肃化的理论说教，以一种轻松幽默的方式来进行叙述，寓观
念于谈笑间，蕴哲理于诙谐中，让读者于快乐中领略创业的真谛。

　　本书献给走在创业路上和准备创业的热血青年。
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作者简介

　　刘世忠，中国十大创业培训师，中国广告策划专家，企业金牌讲师，远视界创业培训机构董事长
，多家知名出版社撰稿人。
他整合多年商战经验，先后著成《品牌策划实务》、《老板是怎样炼成的——商机发现》、《老板是
怎样炼成的——项目包装》、《老板是怎样炼成的——项目运营》、《老板是怎样炼成的——广告与
传播》。

　　刘世忠学识广博，经验丰富。
作为培训师，他将相声的幽默融入陕北腔调的普通话中，演讲风格独特，堪称培训师中的怪才，被誉
为培训界的“赵本山”，华人最权威的实战型培训专家“余世维”的接班人。
他是中国大陆创业培训第一人，他的书也是论实战于谈笑间，寓理论于诙谐中，蕴哲理于浅显处。
这几本书理论联系实际，语言滑稽幽默，使你在励志中点亮人生，创业中改变命运，快乐中领略创业
乐趣。
为满足广大创业者的要求，刘世忠的视频讲座VCD光盘也将随后推出。
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书籍目录

序言
导言
第一章　儿童身上“黄金”多
　第一课　与儿童相关的产业发展趋势
　　1.儿童安全
　　2.儿童快乐
　　3.儿童理发
　　4.儿童医院
　　5.儿童保姆
　　6.儿童教育
　第二课　成功的商业模式
　　扁脸娃娃被赋予了生命
　　哈尔滨幼儿园
第二章　女人身上“卖点”多
　第一课　与女性有关的产业发展趋势
　　1.美丽
　　2.健康、卫生、瘦身
　　3.方便、快捷
　　4.装饰
　　5.安全
　第二课　成功的商业模式
　　飒拉(Zara)对市场快速反应
　　东田时尚高端形象带动大众产品
第三章　向教育投资决不犹豫
　第一课　教育产业发展趋势
　　1.娱乐化
　　2.信息化
　　3.网络教育
　　4.难就业带来四热
　　5.职业教育
　　6.非学历教育培训
　第二课　成功的商业模式
　　安博教育：搭建教育标准化的平台
　　华图教育：构建编写图书到培训的链条
第四章　全民关注健康养生
　第一课　健康产业发展趋势
　　1.健康食品
　　2.减压产品
　　3.睡眠产品
　　4.眼睛产品
　　5.颈椎产品
　　6.护理服务
　第二课　成功的商业模式
　　卡地纳健康公司：整合一切
　　山东潍坊药品公司整合上下游
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　　爱康国宾：互联网+医疗服务
　　美睇系的健康管理
第五章　备受关注的低碳环保
　第一课　环保产业发展趋势
　　1.水污染
　　2.废物利用
　　3.节能
　　4.环保能源
　　5.电动汽车
　第二课　成功的商业模式
　　比亚迪电动汽车
　　皇明太阳能
第六章　会玩才会生活
　第一课　游戏和动漫产业发展趋势
　　1.社交游戏
　　2.教育游戏
　　3.动漫衍生
　　4.美日动漫
　第二课　成功的商业模式
　　《征途》游戏给玩家“包机”
　　奥飞动漫“赠播”策略
第七章　传统报纸换新颜
　第一课　报纸业发展趋势
　　1.纸质报纸陷窘迫
　　2.手机电子报纸
　　3.平板电子报纸
　第二课　成功的商业模式
　　《南方周末》商业模式的调整
第八章　图书新模式成潮流
　第一课　图书产业发展趋势
　　1.电子图书
　　2.数字音频图书
　　3.网络渠道
　　4.超市渠道
　　5.内容为王
　第二课　成功的商业模式
　　亚马逊书店的杂交混合模式
　　Kindle数字出版的商业模式
　　价值中国网：用户即股东
第九章　音乐载体创新带来发展契机
　第一课　音乐产业发展趋势
　　1.唱片消失
　　2.网络数字音乐
　　3.网络音乐门槛
　第二课　成功的商业模式
　　草根原创音乐——A8音乐
　　MP3.com艺术家和音乐家的桥梁
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第十章　创意+细化=酒店业增长点
　第一课　酒店产业发展趋势
　　1.分时度假
　　2.绿色生态园
　　3.经济型
　　4.钟点房
　　5.连锁化
　　6.电子预售体系
　　7.类聚化
　第二课　成功的商业模式
　　7天经济连锁酒店
　　逸东绿色酒店运营
第十—章　零售也能别出心裁
　第一课　零售业发展趋势
　　1.超级购物中心
　　2.便利店
　　3.生鲜食品超市
　　4.专业店
　　5.专卖店
　　6.流动零售
　　7.网络零售
　　8.无店铺零售
　第二课　成功的商业模式
　　麦考林多渠道零售模式
　　Ebay的平台交易模式
后记
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章节摘录

版权页：截止到2009年6月30日，比亚迪旗下三大业务中，汽车业务占整体营业额的比例首次达到55％
，去年这一数字为31％，汽车正取代IT零部件成为比亚迪的主要利润来源。
这样的成绩让王传福有了足够的底气来表明自己垂直整合模式的成功。
但一个疑问是，既然垂直整合模式有如此多的好处，为何商界正在偏离垂直整合、更多地依靠外包和
专业化分工？
一是因为国外的劳动力成本较高，与大而全的模式相比，专注于自己的核心业务更能降低成本；二是
由于垂直整合意味着什么都要自己来做，不但会增加公司固定成本的占有比例，也会增加公司营运的
杠杆，公司所冒的风险因此上升；三是垂直整合模式对管理的要求更高。
此前，也有一些国内企业采用垂直整合模式，但结果是零部件企业被养得既懒惰又出不了好产品，成
了企业的成本硕鼠。
靠代工发家的比亚迪不同，它非常清楚自己的优势，不在于先行开发市场，而在于效率和成本。
因此，当大家遵循“利润=售价一成本”这个公式时，比亚迪却重新排列组合，变成了“成本=售价一
利润”。
从这个角度思考，就意味着垂直链条上的各方在生产前就已经知道自己的目标，而不会成为成本硕鼠
。
并且，多年的垂直整合模式的运转，也让比亚迪摸清了这种模式的命门及其中的管理门道。
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编辑推荐

《选对行业钓大鱼》是由中国经济出版社出版的。
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