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内容概要

　　《融资有道：中国中小企业融资操作技巧大全与精品案例解析（精华版）》主要内容包括：债权
融资渠道、股权融资渠道、企业内部融资渠道、上市融资渠道、贸易融资渠道、项目融资渠道、政策
性基金融资渠道、专业化协会融资渠道等内容。
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作者简介

　　吴瑕，著名企业资本运作、财务管理专家。
长期从事企业财务管理及资本运作研究工作，现任中国社会科学院中小企业研究中心投融资研究部主
任，重点研究企业财务战略管理、中小企业融资渠道策略、企业内部控制及风险防范课题。
著有《融资有道&mdash;&mdash;中国中小企业融资操作大全》《融资有道一中国中小企业经典融资案
例解析》《理财有道一中国中小企业财务管理操作大全》等。
　　受聘于清华大学、北京大学、中国农业大学、北京工商大学、浙江大学等多所国内著名高校，为
各类总裁班、EMBA班、资本运营班授课上千场；参加全国各类政府组织的中小企业投融资论坛和渣
打银行、福布斯中文版、花期银行等外资机构举办的金融论坛100名场。
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、产权交易的操作三、我国资本市场发展现状四、发展产权交易市场对完善我国多层次资本市场的作
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章节摘录

　　（五）深度解析　　中小企业信用担保体系的建立是同中小企业在国民经济中发挥的愈来愈大的
作用是分不开的。
信用担保在经济活动中能够引导社会资金特别是银行信贷资金向中小企业倾斜，为合理配置社会资源
发挥了重要作用。
我国中小企业信用担保虽然起步较晚，但发展较快，已成为一个新兴的行业。
　　中小企业由于遭遇自身发展的瓶颈，通常资产总额较小并且固定资产所占总资产的比例较小，在
企业发展急需资金的时候无法依靠自有资金实现快速增长，而向银行申请贷款又由于抵押物不足或者
无抵押而遭到银行拒贷，这使得中小企业举步维艰，因而必须考虑在有第三方参与提供信用担保的条
件下获得银行贷款。
提供担保方对申请担保的企业进行尽职调查后作出是否提供担保的判断，通常信用担保机构在提供担
保的时会设计反担保模式，从而既能从银行为企业申请到贷款又能对担保中的信用风险进行控制。
　　在分销行业，代理商的竞争力体现在对即将上市的产品的代理权上。
能够享有独家代理或者共同代理尽可能多的产品是代理商获得竞争优势的重要途径。
然而厂家对代理商的绝对优势使得厂家把一些风险和成本转嫁给了代理商，其中以存货成本和产品滞
销损失为代表。
产品的国代商从厂家提货与各地分代理商从国代商处提货是有周期的，而通常厂家要求国代商在产品
出生产线时即提货这等于是把存货成本转嫁给了代理商，因此代理商在事业发展过程中通常会遇到资
金周转不灵的难题。
代理商在竞争中拿下的产品代理权本身就蕴涵着市场风险，同时还要占用自有资金，这对于分销行业
的规模化经营是很不利的，因此分销行业的各级代理商开始用存货作为质押向银行贷款，但是由于存
货要承担巨大的市场风险，而且存货的变现和出清也有着较大的不确定性，银行会考虑到存货质押的
可行性和监管成本，以及由于分销行业竞争激烈、产品市场前景多变带来的存货贬值风险。
 　　&hellip;&hellip;
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媒体关注与评论

　　谈融资不能云山雾罩。
故弄玄虚。
《融资有道》简洁务实，从最基本程序。
最基本知识谈起，设身处地为中国中小企业。
特别是民营企业多渠道融资出谋划策。
融资有道。
道在哪里?请看此书，道在其中。
　　&mdash;&mdash;中国民私营经济研究会会长保 育钧　　作者凭借其丰富的财务管理知识及对中国
中小企业深度的了解，撰写了一本企业家们所期盼阅读并学习的重要著作。
本书不仅从理论上阐述了企业融资的理念与思路。
更在实务操作方面做了详尽的介绍。
这是一本企业家们为融资而应该细读的参考书和工具书。
　　&mdash;&mdash;清华大学继续教育学院副院长 崔国文教授　　　　如果说，资金是企业生命体中
血液的话，那么《融资有道》这本书就是血液的驱动力。
作者在分析融资环境、剖析金融市场，策划融资项目、选择融资渠道、运用融资方法、防范融资风险
等方面。
从理论到操作上都作了详尽的介绍。
《融资有道》是一本为企业家们增强企业活力、聚集资本、有道融资的不可多得的好书。
我喜欢。
特推荐给大家。
　　&mdash;&mdash;利郎（中国）有限公司副总裁 胡诚初　　　　初读作者所著的《融资有道》一书
，感觉作者在融资的理念、原则、思路、技巧等方面颇有造诣。
实为广大中小企业雪中送炭。
再读该著作，深感作者在为中小企业扩大再生产、实现又好又快的发展指明了&ldquo;融智&rdquo;之
道，真可谓深谋远虑。
给中小企业融资主要起到了输血作用，而给中小企业&ldquo;融智&rdquo;起到了长远的造血功能。
　　&mdash;&mdash;云南世博集团总经理 花泽飞　　　　中小企业融资难已经成为一个全球性的课题
。
在中国。
亦如此。
2&infin;4年初。
我来到渣打银行（中国），一直在探索如何推出更适合这个市场的中小企业的融资产品，希望可以尽
到一些绵薄之力。
在这3年中，最高兴的事情是看到一批又一批的渣打中小企业客户快速成长起来，将更多中小企业扶
植成为大企业，知名企业是我们的最大愿望。
如今。
吴瑕女士将平日的研究所得集结成书，令人欣慰。
很高兴她可以将她对中小企业融资问题的深厚理解与大家分享，中小企业必将受益匪浅。
这本书既有理论知识，也有实践案例。
相信中小企业可以通过此书找到自己的&ldquo;融资之道&rdquo;。
　　&mdash;&mdash;渣打银行（中国）有限公司中小企业理财总经理 黄丽芬
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编辑推荐

　　融资&middot;融智&middot;融天下　　著名资本运作和财务管理专家　　《融资有道》获2010年
度优秀畅销书！
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