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内容概要

我国不断发展的对外贸易形势、日益复杂的国际贸易环境和日益变化的货物贸易做法，都更加迫切地
需要大批高素质国际货物贸易人才。

本书从国际贸易实务课程的特点和高职教育实用型人才的培养目标出发，结合外贸行业各种资格考试
知识、操作能力要求的变化，尤其是企业对外贸易业务人员实务操作技能、技巧的需要，在充分调查
、研究的基础上，针对职业院校经贸类专业的教学需求所编写。

本书由王正华、杨杰主编，在第一版的基础上，做了大量的订正和更新，国际商会最新版的《2010通
则》于2011年1月1
日起施行，结合《2010通则》对第二章内容做了重新介绍。
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章节摘录

　　3.“表示商品的价格构成”　　不同贸易术语表示合同中商品价格构成不同。
例如，商品的FOB价仅包含其出口成本，而CIF价则不仅包含了出口成本，还包括商品出口的海运费和
保险费。
按FOB报价，因卖方承担的责任、费用、手续少，所以商品报价低；按CIF报价，因卖方承担的责任、
费用、手续多，所以商品报价高。
　　4.“表明买卖双方在货物交接过程中的责任、费用和风险划分”　　在此，“责任”是指因货物
交接而产生的租船订舱、装卸货物、投保、申请许可证及报关等事宜；“费用”是说因办理相关事宜
而产生的运费、装卸费、保险费、海关税费、仓储费、码头费用等；而“风险”是指因各种原因导致
货物损失或灭失的危险，如被盗、水渍、被火烧毁等。
不同贸易术语对买卖双方在货物交接中的责任、费用和风险做了不同划分。
　　总之，不同贸易术语表明买卖双方各自承担不同的责任、费用和风险，而责任、费用和风险的大
小又影响成交商品的合同价格。
可见，贸易术语一方面表示交货条件；另一方面表示成交商品的价格构成，且这两方面密切相关。
　　（二）贸易术语的作用　　贸易术语是在国际贸易的长期实践中形成的。
它的使用可以简化交易磋商的内容，缩短成交的时间、节省业务费用，从而促进交易的达成和国际贸
易的发展。
其具体作用体现为以下几点：　　1.有利于买卖双方洽商交易和订立合同　　每种贸易术语都有特定
的含义，买卖双方只要商定按何种贸易术语成交，即可明确彼此在货物交接过程中的责任、费用和风
险。
因此，贸易术语的使用大大简化了交易磋商的过程，缩短了洽商时间，节省了交易费用，从而有利于
买卖双方达成交易和签订合同。
　　2.有利于买卖双方核算价格和成本　　贸易术语表示了进出口商品价格的构成，买卖双方在价格
商定时，可通过贸易术语明确成交商品的价格构成。
因此，买卖双方可以根据报价中的贸易术语迅速进行价格、成本和盈亏核算，对报价、还价作出准确
的反应。
　　3.有利于买卖双方解决履约中的争议　　国际贸易中的买卖双方在货物交接中产生争议时，可援
引交易采用的贸易术语的一般解释来处理。
其一般解释已成为国际贸易惯例，是大家所遵循的一种类似行为规范的准则。
　　总之，贸易术语与国际货物买卖合同密切相关。
就国际货物买卖合同的成立而言，买卖双方以贸易术语作为报价与接受的基准；就合同的履行而言，
买卖双方以所选用的贸易术语作为各自履行义务，享受权利的依据；就合同的纠纷而言，买卖双方以
所选用的贸易术语作为解决纠纷，划分责任的准则。
　　⋯⋯
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