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前言

　　生意做遍，不如开店。
　　衣食住行衣为首，足见服装业是一个永不言败的行业，因而开办一家服装店是一个非常好的投资
项目。
　　随着中国经济的飞速发展，人们的生活水平不断提高，对衣食住行的要求有了很大的变化。
人们更加注重对美的追求。
对自己的穿着更加讲究，这无疑给服装市场带来了巨大的商机，于是，嗅觉敏锐的生意人纷纷进入服
装市场，开办了属于自己的服装店。
其中很多人不仅赢得了事业的成功，而且还收获了巨大的财富。
你如果正有自己创业的想法，开办一家服装店是一个非常好的投资项目。
　　近年来，在林立的店铺中，逐渐刮起了一股“小服装店”之风，并大有蔓延之势。
“小服装店”投资不算很多，却完全是“我的地盘我做主”。
有很多店主凭着自己独特的经营理念和商业眼光，从这些看似不起眼的街头小店做起，一步步做到大
店、连锁店，甚至知名的品牌店。
正是小店这种“船小好掉头”的优势和独特的亲和力给了开店者无限的商机。
　　每个服装店主都希望自己的店成为旺店，但是，在经营过程中，总会碰到各种各样的难题：想开
服装店，却不知道什么样的衣服好卖；磨破鞋底也找不到物美价廉的进货渠道；和批发商磨了半天，
对方也不愿意便宜一毛钱；费了很大力气进的货，一件也卖不出去；明明在闹市开店，却无人光顾；
⋯⋯　　要想使自己的店铺生意兴隆，在开业前、开业后需要掌握的窍门很多。
本书紧紧围绕开店的全过程，系统地介绍了开服饰店的前景及经营的全过程，重点讨论了如何做好规
划和调查，比如，如何筹集开店资金，如何锁定顾客，如何精选货源，如何选好店址，如何装潢店铺
，如何别致陈列货品，如何选到好店员，等等，帮助你掌握开店的实用技巧，具有很强的知识性和可
操作性，就像一位开店专家手把手地教你打理自己的服装店。
　　此外，本书结合一些服装店经营过程中的热点问题作了详细的解答，让没有经验的新手能够迅速
入门，让有经验的店家能够迅速提高自己的能力。
　　卖服装的同时，你也是在推销你对生活的理解、你的品位、你理解的美。
开服装店关键要有：兴趣、经验、人脉、专业、财力和心态。
你准备好了吗？
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内容概要

　　本书紧紧围绕开店的全过程，系统地介绍了开服装店的前景及经营的全过程，重点讨论了如何做
好规划和调查，比如，如何筹集开店资金，如何锁定顾客，如何精选货源，如何选好店址，如何装潢
店铺，如何别致陈列货品，如何选到好店员等，帮助你掌握开店的实用技巧。
如果你有志开家服装店，却又苦于不知如何入手，《白手起家——拥有自己的服装店》将给你最全面
的帮助和指导。
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章节摘录

　　一、你是哪种创业者　　想要开服装店的人，大体可分为以下三类：　　第一，感性创业者。
　　当看到某些经营成功的店面时，他们就想，如果自己开个这样的店该多好啊。
这种创业者属于感情用事型，对开店过于乐观。
　　第二，理性创业者。
　　又可分为两类：一是水到渠成型，这类人拥有专业技能，科班出身，从基础做起，经历过公司各
项营运阶段，实方强；二是停、看、听型，他们不急于投入，心中对开店仍存疑惑，想通过各种渠道
进行了解，找寻最好的方式。
　　第三，综合型。
　　就是以上两种综合的创业者，带着浪漫主义理想的创业者。
　　二、开服装店的首要问题是心理　　第一，想开服装店需要把心态放平，有多大实力才能做多大
生意。
因此开店前首先要考虑一下自己的投资实力，以及能支撑的亏损预算。
　　第二，开服装店到底是一时冲动，还是长期打算？
开店是一门生意，不是一时的玩乐兴趣。
年轻人尤其要考虑好，丢了工作，再赔了家当的事情，每天都在发生。
　　第三，有没有守店的毅力？
有没有吃苦的精神？
见过无数女同胞提着货袋（进的货）艰难地行走、赶车、逛市场，也见过无数眼神无光的老板坐在店
里发呆。
你有守店的那份耐心吗？
你有起早贪黑的精神吗？
　　第四，敢赚敢赔的心理。
做生意和人生是一个道理，不可能像顺风行舟那么顺当，一时的惨淡、一时的亏损，你能承担吗？
还有再前进的信心吗？
　　三、开服装店资金的应用以及预算　　开服装店需要多少钱？
很多朋友问，我想开个服装店，要多少资金啊？
资金的应用是根据不同的店面、不同的货源和不一样的装修来预算的。
很多时候，是没办法一句话回答你的。
一般来说，一个实体店铺的经费支出包含以下四项。
　　（一）店面租金　　包括初期的房租费用及相应的水、电、暖费用；如果是盘购别人的店，则还
包含店面转让费用，有时还会包含前任店主余留的货款。
　　（二）道具（货架、衣架、模特等）费用　　道具里，货架是大头。
当然，就简单的小店来说，货架是用不了多少钱的。
其次是模特，价格在200元到几千元不等；最后是衣架、账本、扫把、拖把等细节的东西，都是一笔笔
开支。
　　（三）货品资金　　这个问题比较常见，特别是首批货品。
价格不同的货品资金的应用自然也是不同的，但是如果是对装修简单而且陈列不太复杂的店来说，200
件货品就能支撑开场。
这个开场就是挂个样，卖了立刻就去补货。
但这个方法是相当麻烦的，老手都明白这个道理。
根据这个数量，就可以算出货品的平均价和所需要的货品资金。
　　（四）装修资金 装修，不同的档次有不同的价格，装修得越高档，材料越好、越豪华，费用自然
就越高。
一般来说，30平方米以下的房子简单装修约在3000～5000元，40～100平方米的房子简单装修约需1万元
左右。
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当然，根据具体城市、地理位置的不同价格也会有很大差异。
　　四、开店成功率有多高　　专家认为，店面经营成功之道，“技术”是基本生存条件。
真正让店面落地生根，充足的竞争力是不可或缺的。
只有留意市场信息，关注新形态消费文化及特性，才能使创业者在消费者偏向理性思考的情形下，免
于落入削价竞争的恶性循环中。
　　五、开什么样的店　　我们到底想开什么样的服装店——是品牌代理店，还是外贸服饰店，还是
童装店，还真得好好琢磨琢磨。
　　下面是几个不错的建议：　　其一，若你浑身充满创造力，内心热情如火，外表光芒万丈，可考
虑经营时尚先锋店，创造流行趋势，做个时尚先驱。
　　其二，若你酷好精致有品位的物品，可经营二手精品店、精品服饰店，品牌专营。
　　其三，若你极度敏感，有爱家、恋家情结，童装店是个好的选择。
　　其四，若你崇尚与众不同的穿衣风格，具备百搭成趣的能力，外贸服装店会是一个好的选择。
　　另外，还须考虑个人性格特征、兴趣；在清楚手头上握有的资金数目后，进一步了解你所要开设
的店面，是否因为业态属性不同，需要特殊能力，如业务开拓能力、表达能力；对即将投入业种的适
应度作逐一评估，如工作时段、工作时间长度及工作进行方式。
建议在尚未决定开店业种时，应多参与加盟业者举办的说明会，听听不同业种的声音，并亲自听听开
店的酸甜苦辣。
　　六、以什么方式开店　　是单打独斗、自己开店，还是邀亲友合伙？
此外，合伙投资开店，日后须有面对股东意见分歧与权责划分的勇气。
合伙最好避免2人组合，而以3人为佳，最多不超过5人。
　　⋯⋯
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