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前言

犹太民族是一个多灾多难的民族，在历史的长河中，他们经受了很多磨难。
以色列建国的时间并不长，但是它的文化却很悠久，犹太民族在世界的历史上占有很重要的地位，他
们正在为世界的发展作着自己的贡献。
    犹太民族是一个神秘的民族，虽然他们的人数不多，但是在一些重要的领域创造的成绩却十分卓越
。
他们备受战乱之苦，饱经“二战”的杀戮，却依然能够屹立于世界民族之林。
频繁的战争没有毁灭他们，惨痛的杀戮没有灭绝他们，当这一切痛苦都过去的时候，所有的世人都发
现这个倔犟而坚强的民族变得更加强大了。
他们后来创造出的成就可以向世人宣告他们经受住了苦难的考验。
    犹太商人有着“世界第一商人”的美誉，他们对此殊荣当之无愧。
有人曾经这样说过：世界上的金钱掌握在美国人的手中，而美国人的金钱掌握在犹太人的手中，这不
能不让人叹服，犹太人虽然经受了那么多的磨难，却能惊人地富有；虽然没有什么资本，却能处于金
钱的顶峰，成为金融界的翘楚，创造出令人惊叹的财富，这不能不让人赞叹。
为什么犹太人能够在短短的时间内创造出这样的骄人成就呢？
关键在于他们的赚钱智慧，他们的思考智慧。
    犹太人的祖先世世代代以经商为生，在其他民族的祖先还在从事着农业生产活动的时候，犹太人已
经开始总结自己的经商经验。
犹太人的商业圣经《塔木德>伴随每一个犹太人成长。
犹太人在每个星期五的晚上，也就是安息日的前夜，会将《塔木德》拿出来，全家一起学习里面的智
慧。
不仅如此，一些成功的犹太人在自己的经商过程中，也会将《塔木德>作为自己从商过程中最有价值
的参考书。
犹太人的这本商业圣典，成为了犹太人赚钱的保障。
    犹太人在商业上的成功不是一件偶然的事情，而是必然中的必然，因为他们的一些智慧，注定他们
在未来的某项事业上会成功。
一个个犹太商业巨子，创造了如神话般的商业奇迹，他们用很短的时间就建立起了自己的商业王国，
聚拢着来自四面八方的财富。
他们之所以能这样耀眼，就是因为他们拥有独特的经商智慧和思维智慧。
这些神话给犹太人蒙上了层层的面纱。
本书从犹太人的思维智慧开始，为人们揭开层层笼罩在犹太人身上的面纱，让人们更好地了解犹太人
。
    文中运用了大量的实例，展示了犹太人在经商、做人、家庭教育等方面的智慧。
其中的智慧法则是犹太人在实践中总结出来的，这些智慧法则可以帮助我们更好地了解犹太人成功的
原因，从而帮助自己有所突破。
    通过阅读这本书，我们可以全面了解犹太人独特的思维智慧，学习他们的思维方式，体会他们处理
事情时如何进行分析、判断和决策，如何在不同场合、不同情境下快速反应，如何激发自己的创新思
维，如何拥有与众不同的独特想法等。
阅读本书，必然会给你醍醐灌顶的感觉，开拓你的想法，提升你的处世能力，帮助你走出精彩的人生
之路。
    编著者    2011年7月
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内容概要

犹太人是世界上最聪明和最会聚敛财富的群体，多年来艰辛的命运造就了他们不凡的智慧，使之在学
术、商业、经济等领域接连冒出不凡的人物。

犹太人的成功源于他们的头脑，通过灵活多变的思考方式，他们变得高人一筹。

凹凸编写的《犹太人想的和你不一样》上篇结合多位著名犹太人，深入而全面地分析了犹太人的金钱
思维、创新思维、进取思维、冒险思维、逆向思维和变通思维等思考方式，帮助读者学习改善自己的
思考模式，练就灵活的头脑。
《犹太人想的和你不一样》下篇从学习、生存、处世、理财、经商、教育等角度，分析犹太人的各种
思维智慧在生活中的应用，帮助读者学会运用犹太人的思维方式和思考习惯，不断提升自己，成就非
凡人生。
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作者简介

凹凸，资深图书策划人。
其文笔细腻、深邃，分析透彻、精练，注重从现实生活中吸取灵感。
出版《玩的就是心理》《善待自己每一天》等多部作品。
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书籍目录

上篇：犹太人的思维方式——思维决定命运
 第1章 犹太人的金钱思维：金钱是世俗的上帝
 金钱是对人类安逸生活的祝福
 女人和嘴巴是两大财源
 谁占有信息，谁就拥有财富
 商机无限，关键在善于发现
 好财源来源于好人缘
 头脑和智慧是财富之源
 一技之长是财富的钥匙
 把钱用活就可以灵活赚钱
 第2章 犹太人的创新思维：让大脑保持新鲜
 创新思考是解决问题的方法
 打破常规，突破思维定式
 敢于提问也是一种创新
 跨越藩篱，突破自我设限
 另类思维把冷门变成热门
 超前意识带来伟大创新
 别具匠心，小聪明变大智慧
 第3章 犹太人的进取思维：积极主动地做事
 面对逆境，总有崛起的方式
 勤奋是一切成就的催生婆
 明确目标，从实际出发
 俯下身子，积极主动地做事
 取长补短，完善自我
 勤做小事，切勿眼高手低
 绝不拖延，立即行动
 借口是弱者的宣言
 第4章 犹太人的冒险思维：上帝不会让人走投无路
 敢冒险，才能获大利
 多走几步才有风景
 眼光准，下手快
 不为没把握的事情而等待
 不盲目涉足不熟悉的领域
 多射几箭，总能中靶
 第5章 犹太人的逆向思维：山不过来，我们就过去
 反弹琵琶，厚利适销
 瞄准冷门，抓住市场空隙
 逆向思考是正向前进的助推器
 转换思路，这头不通走那头
 利用缺点，化腐朽为神奇
 第6章 犹太人的变通思维：打破常规，不走寻常路
 学会变通是跨越障碍的重要一步
 如果旧路不通，那就开拓新的道路
 换一种思路，死路成活路
 将思路转个弯，前方的路大不相同
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 转换问题，变不可能为可能
 以善变应万变，是常胜不败的诀窍
 第7章 犹太人的借力思维：借力使力不费力
 巧动心思，借力打力最省力
 借别人的智慧成就自己的事业
 与其待时，不如乘势
 借别人的名，扬自己的名
 找对手的短处不如借用其长处
 借别人的鸡，下自己的蛋
 第8章 犹太人的双赢思维：合作走向卓越
 合作是成功的基石
 不要有“凡事自己来”的想法
 帮助别人就是帮助自己
 人际关系决定成败
 人脉效应，厚积而薄发
 与成功者为伍，环境成就人才
 不能双赢就不是好生意
 公平是交易的基础
 第9章 犹太人的创业思维：野心成就梦想
 出奇制胜方能脱颖而出
 特立独行，走出自己的道路
 以小博大，四两可拨千斤
 财同胆量并肩，富与智慧同行
 不寻常的方略引导不寻常的成功
 财富始于梦想，野心成就事业
 动力来自目标，努力才有收获
下篇：犹太人的思考智慧——打开上帝的大脑
 第10章 犹太人的学习智慧：最值得投资的是大脑
 最值得投资的就是你的大脑
 学习没有止境和边界
 智慧=知识+知识的运用
 知识与能力并重
 拥有知识才是真正的富有
 智者比国王还伟大
 求知若渴，不断挖掘自我潜力
 敢于质疑，提倡怀疑精神
 第11章 犹太人的生存智慧：从小就会的谋生秘技
 分清界限，不让金钱影响情谊
 真诚助人换得他人真心相待
 率性而为，坦荡做事受欢迎
 化敌为友，令生存之路更广阔
 适当示弱才不会成为攻击对象
 热情好客，结交朋友得人心
 莫耻笑，多给他人一些尊重
 自控情绪，理智方能更好处世
 第12章 犹太人的处世智慧：收敛锋芒，低调做人
 赞扬别人，把认同和欣赏说出口
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 言行一致赢得好信誉
 做商人要精明而坦荡
 看待事物要有远见
 低调也是一种智慧
 用怀疑的眼光审视一切
 警惕不明不白的事
 第13章 犹太人的理财智慧：赚钱不难，花钱不易
 会理财就是会赚钱
 坚持储蓄，给自己留后路
 投资致富，关键在看准时
 只要有钱就拿去做生意
 节俭是一种优秀的品质
 勤俭节约——“小气财神”的致富之道
 会赚钱更要会花钱
 学会理财，小钱变大钱
 第14章 犹太人的经商智慧：有诚信方可拓宽财路
 合理避税，绝不漏税
 白手起家的六个秘诀
 78：22经商法则
 一笔生意，两头赢利
 每次都是初交，慎重对待熟人生意
 讲究诚信，不欺不诈
 契约是和上帝的约定
 第15章 犹太人的营销智慧：站在客户的角度思考问题
 关注有钱人的流行趋势
 向女人推销不如让女人触摸
 用赠送的资料让顾客了解
 把顾客的反对意见抢先提出来
 顾客挑剔，往往是想购买的表现
 “二选一”法则
 让客户不再犹豫的妙招
 第16章 犹太人的谈判智慧：知己知彼攻心为上
 不打无准备之仗，多准备几套方案
 谈判调和，应站在利益而非立场上
 只有知己知彼，方能百战不殆
 保持高度警觉，抓住有利时机
 带着情绪谈判是愚蠢的
 设定目标区间——高起点，低定势
 适时地沉默，谈判过程中心的较量
 第17章 犹太人的生意智慧：追求最大化的长久利益
 生意不成，也要笑脸相迎
 设定最后期限比打持久战更奏效
 有蛋糕大家一起吃
 以感情为基础的合作不可靠
 不能将其打败，便与之结合
 控制财源，从源头上赚钞票
 善于发现商机才会有发展
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 第18章 犹太人的教育智慧：把孩子培养成财富
 用积极的语言评价孩子
 兴趣是成功的第一任老师
 让孩子在家务活中受到教育
 不抱孩子的睿智父亲
 创造空间，发掘孩子的潜能
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章节摘录

犹太人是世界上最厉害的商人，据不完全统计，现在居住在美国的犹太人大概有580万，而在以色列的
仅有460万，这是一个惊人的数字，居住在自己国家的人居然不如迁居到其他国家的人多。
美国是世界经济大国，“全世界的经济大权掌握在美国人手中，而美国的经济大权又掌握在犹太人手
中”，无论这是不是真实的，都可以从另一个方面证明犹太人做生意的成功。
    犹太人做生意技高一筹，因为他们已经将世界的主要赚钱来源分析得一清二楚。
他们将赚钱的目标锁定在女人和嘴巴上。
女人是金钱的实际使用者，世界以男人为中心，而男人又以女人为中心，金钱始终在围绕着女人转。
他们对此的总结是：男人是赚钱的人，他们的钱不好赚。
女人是花钱的人，她们的钱好赚。
嘴巴是另外一个赚钱的主要来源。
世界上拥有将近70亿的人口，嘴巴是消费的无底洞，这将是多么大的一笔财富！
    世界上的大部分金钱通用以下原则：男人围绕着女人转，女人围绕着化妆品、服饰转，而金钱就掌
握在女人的手中。
女人是世界上一个很大的消费群体，围绕着女人的产业也是经久不衰的。
犹太人很早就看透了金钱的使用法则，所以他们才能作出如此精辟的论断。
爱美是女人的天性，女人可以不厌其烦、不知疲倦地逛街买东西，只要能够买到称心如意的东西，就
是再累，她们也毫无怨言。
而且，女性一旦看到心仪的东西，无论多贵，都会花钱买下来。
犹太商人就是看透了女性的天性，才能不断地在女性用品的生意上财源滚滚。
    施特劳斯是个犹太人，他亲手创办的“梅西”公司是专门经营女士用品拘。
他最初只是一个小商店的店员，在漫长的打工生涯中，他发现了一个有趣的现象：购物的客人多为女
性，男士很少光顾，即使有也是陪女性一起来的，财政大权掌握在女人的手中。
后来经过仔细的思考，他专门做起了女人的生意，自己开了一家小店——“梅西”j专门经营女性时装
、化妆品和手袋等。
经过几年的经营发展，小店的生意逐渐兴隆起来，他继续沿着这个方向走下去，不断扩大公司的规模
，开始经营金银首饰、钻石等名贵饰品。
在纽约的梅西公司，总共有六层，其中，两层专卖女性时装，化妆品占一层，金银首饰和钻石占一层
，另外两层卖一些综合商品。
由此可见，女性商品在他公司产品中所占的比例。
正是凭借做女性的生意，施特劳斯终于走向了辉煌。
    也有不少犹太人是通过做食品生意发家致富的。
比如，英国的一位犹太人詹姆斯，在1965年获得了“加云坎食品公司”的控股权，这家公司是生产糖
果、饼干等各种零食的，同时经营烟草。
公司的规模虽然不大，但是产品的种类很多，詹姆斯掌握了该公司的控制权后，进行了改革，将糖果
延伸到巧克力、口香糖等多个品种；除增加了饼干的种类以外，还将饼干细分为儿童、成人、老人等
不同种类；另外，还向蛋糕、蛋卷等方向发展。
就这样，公司的销售额迅速增长。
接着，詹姆斯开始在市场领域上下工夫，他除了在巴黎经营外，还在其他城市开起了分店，之后又在
欧洲其他国家开了分店，形成了广阔的连锁销售网。
到1972年，他的连锁店已达2500家，他的公司成为了世界上最大的食品公司。
    犹太商人之所以会在事业上如此成功，不仅是因为他们抓住了机遇，更是因为他们有一双能发现商
机的眼睛，能够及时地抓住到手的机遇。
世界上的人口那么多，真正能在世界这个大舞台上做出一番成就的人少之又少，犹太人凭借长远的生
意眼光，抓住了最能赚钱的两大群体。
想在这两个方面赚钱的人不少，但是真正能做出一番事业的又有几个？
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犹太人的成功也与他们精明的头脑有关，同时还与他们不断改革、不懈进取的成功信念有关，他们不
知足的精神成就了他们的一番事业。
    犹太商人是非常重视市场信息的，在他们看来，掌握准确的消息是获得成功的重要条件。
及时掌握大量准确的信息，对信息进行快速判断和决策，对市场行情准确地作出预测，是商人获得成
功的一条捷径。
如果掌握了错误的信息，或是对信息的决策失误．，就是一件非常危险的事情，一时的不慎，有可能
导致满盘皆输，甚至危及生命。
    。
    历经商场风雨的洗礼与磨炼后，犹太商人逐渐形成了对信息的高度敏感和重视。
日本人曾说，犹太商人对即将破产的公司感兴趣。
经常是日本的企业还不知道，远在美国的犹太人已经着手准备收购了，有些日本人甚至要从犹太人这
里得到消息。
从这里我们就可以看出犹太人对获取信息有多重视了。
《塔木德》曾告诫犹太人：“好好地利用好的信息，信息是有价的。
”犹太人一直谨遵这条古训，利用一切可利用的资源，及时大量地捕捉对自已有利的信息，及时对这
些信息作出正确的决策，让它们能发挥出最大的价值。
犹太商人对信息和商报的重视，是非常人能比的，他们在信息上花的精力和财力也是别人不能比的。
犹太商人知道今天这个社会，竞争最厉害的就是对信息的占有，谁拥有最有价值的信息，谁就是商场
上最大的赢家。
    美国著名的犹太实业家伯纳德·巴鲁克于．30岁之前就已经因经营实业而成为了百万富翁。
巴鲁克在创业伊始，也是颇为不易的，就是犹太人所具有的对信息的敏感，使他一夜之间发了大财。
在他28岁那年，7月3日的晚上，他和父母待在家里，忽然，广播里传来消息，西班牙舰队在圣地亚哥
被美军消灭，这意味着美西战争的结束。
这天正好是星期天，第二天是星期一，按照常例，美国的证券公司在星期一是关门的，但伦敦的交易
所照常营业，于是，巴鲁克意识到如果在黎明前赶到办公室，他就能发一笔大财。
当时是1898年，小汽车尚未问世，而火车在夜间又停止运行，这种在旁人看来也许觉得束手无策的情
况下，巴鲁克急中生智，想出了一个绝妙的主意，他赶到火车站租了一辆列车。
终于，巴鲁克在黎明之前赶到了自己的办公室，做成了几笔大的交易。
他大获成功，主要是缘于他能对信息进行分析，分析出对自己有利的信息。
    犹太商人认为要想获得成功，不仅要获得准确的信息，同时还要既能对信息进行准确的决策，又有
行之有效的措施，这样才能使信息变成金钱，否则就是空想。
美国佛罗里达州的一个犹太小商人，见一些家务繁重的母亲经常急急忙忙地上街为孩子买纸尿片，就
想办一个“打电话送尿片”公司。
送货上门本不是什么新鲜事，但是送尿片业务却没有什么公司愿意做，因为它本小利微，基本赚不到
什么钱。
但是，这个小商人却认为这是一个良机，于是他想到了美国最廉价的劳动力——在校大学生，他让他
们使用最廉价的交通工具——自行车送货，后来又将业务范围扩大到兼送婴儿药物、玩具和婴儿食品
等，随叫随到，并只收15％的服务费。
如今他的生意越做越兴隆。
    从这两个小例子中我们可以看出，犹太商人之所以在商场上叱咤风云，有他们成功的必然因素，世
界上没有随随便便的成功，就算是有，也不会太长久。
在对信息的掌握上，犹太商人给全世界的人作出了成功的表率，他们对信息的敏感、对信息的理性分
析、紧抓时机的勇气和行动，都是他们成功的原因。
P6-9

Page 10



第一图书网, tushu007.com
<<犹太人想的和你不一样>>

编辑推荐

犹太民族是一个多灾多难的民族，在历史的长河中，他们经受了很多磨难。
以色列建国的时间并不长，但是它的文化却很悠久，犹太民族在世界的历史上占有很重要的地位，他
们正在为世界的发展作着自己的贡献。
    通过阅读凹凸编写的这本《犹太人想的和你不一样》，我们可以全面了解犹太人独特的思维智慧，
学习他们的思维方式，体会他们处理事情时如何进行分析、判断和决策，如何在不同场合、不同情境
下快速反应，如何激发自己的创新思维，如何拥有与众不同的独特想法等。
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