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内容概要

　　女人一定要有经济能力，这是现代女性普遍达成的共识。
在旧社会，女人一直处在从属的地位，幼时从父，出嫁从夫，老来从子。
随着社会的快速发展，现代社会的女性再也不是目不识丁、唯唯诺诺地遵从“三从四德”的家庭妇女
了。
很多女人都有自己独立的思想，同时有着不次于男人的工作能力。
她们不会依赖男人生活，她们有着独立的爱情观和婚姻观。
这些女人有着创造财富的能力，她们能在汹涌的商海中同众多的男人一决 高下。
巾帼不让须眉，在这里得到了最好的解释。
    古语有言，女子无才便是德。
在古代，人们对女人的要求便是在家里相夫教子，女人的一切生活都来源于男人。
所以那时候的女人没有任何经济来源，她们只能依附于男人生存，成为男人的附属品，没有自己独立
的格。
经济独立决定人格的独立，只有经济独立才能获得尊严的独立。
现代的女人越来越注意到这一点，认识到经济基础对自己的重要性。
所以众多的女性朋友踏出家门，靠自己聪明的大脑和勤劳的双手为自己挣得生存的资本。
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章节摘录

版权页：中国的传统习俗要求女人安分守己、相夫教子；但是妇女解放之后，女人们越来越“不安分
”，和男人们一样做生意、创事业。
而往往是那些“不安分”的女人取得了事业上的成功，成为了腰缠万贯的财女。
爱折腾，其实是积极进取的一种表现。
这里说的爱折腾不是无理取闹，也不是瞎折腾，它是指思路灵活，善于动脑发现商机，并付诸行动。
现年31岁的张永芳便是一个“爱折腾”的女人，她在不断努力下，于2009年在运城创办了第一家养生
品牌店。
1996年，张永芳大学毕业。
虽然初入社会，但她的就业观就已相当超前。
张永芳没有央求家人给自己找一个安稳的铁饭碗，而是拿着简历四处应聘，最后被运城电视台广告部
聘用，成了一名广告业务员。
张永芳工作十分努力，表现很出色。
半年后，她就被调到了办公室，负责接待广告客产，“人就应该多折腾”，这是张永芳观点。
张永芳之所以喜欢自己的工作，还因为其富有挑战性，因为每次都面对不同的客户，客户提出的问题
各有不同。
张永芳为了工作更加顺利，一直通过各种途径不断学习和完善自己。
她在这一行一干就是11年。
经过11年的经验积累，张永芳整装待发。
她想要自己创业。
张永芳喜欢《奋斗》中主人公米莱的一句话：“人就应该多倒腾倒腾：”张永芳认为女性应该独立，
不应该只局限在相夫教子上，还有很多有意义的事情可以去做，就应该不停地“折腾”。
创业初期，为选择一个既有前景又有“钱景”的行业，张永芳着实费了一番心思。
根据女性特有的直觉，张永芳觉得做服装和小孩用品经销会简单一点，风险也相对小一些。
但是这个行业基本已经饱和，很难从中分一杯羹。
为此，她又把目光锁定食品行业，想在这一行中找一个空当，从事差异化经营。
这期间，张永芳的母亲不幸病逝，而她在电视台工作时的一位领导几年前也因病英年早逝，这让她深
感悲伤，同时也让她得出一个结论：“健康才是最重要的财富，养生要从年轻时开始。
”张永芳说，创业过程就好比吃蛋糕，要吃就吃没人碰过或很少有人碰过的那一块。
经过反复思考，张永芳终于决定从事养生事业。
经过一番考察，她发现了市场的空当，在看似饱和的饮食行业中找到了商机。
她创立了自己的品牌“润元堂”，专营燕窝、灵芝草等养生保健品。
在她的店里，有一个小餐厅。
在那里，顾客们可以了解保健品的营养价值以及科学的食用方法。
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编辑推荐

《最有"钱途"的9种女人》：造就女人成功与幸福的最新读本，使女人发光的并非珠宝，而是心灵深处
的智慧，只有兼具良好的修养、优秀的社交能力和较强的赚钱能力，女人才能更好地追求自己想要的
幸福，从容地实现人生梦想。
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