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前言

一个人要想聚财，就先要聚人；若是有了人气，自然会有财气。
    良好的社交关系就是财富，良好的社交关系就是能力。
尤其是在我们这个极其讲究“人情面子”的国度里，关系的作用更是不可低估。
社会上有些老板或生意人，在自己的“一亩三分地”上吆五喝六地抖威风，一言九鼎，神气十足，可
一旦离开了自己的势力范围，就两眼一抹黑，寸步难行；而另外有些人，虽然事业不大，地位不高，
财力未必丰厚，但是却仿佛有着呼风唤雨般的神功，所到之处，没有摆不平的“对手”、解不开的难
题、过不去的火焰山，能够左右逢源，得心应手。
生意人之间的差距为什么会有这么大？
就是因为拓展关系的本事有大小之分。
    成功商人共有的是什么？
也许有些人会说是“财富”。
没错，但是在聚揽财富的过程中相信他们每一个人都会有一本厚厚的名片簿，而这也说明了广结人脉
资源的本事才是获取最终成功的主要因素。
社会是由人际关系编织而成的网络，这个网络的每一个结都是“利益”的交织，只有那些会“做人”
的人，才能通过自己的笑脸，通过自己的唇舌，通过打动人心的交际手段，将这些利益聚拢到自己的
手上。
    在许多人的眼中，商场就是战场，充满了“尔虞我诈”、你死我活的斗争，根本没有什么人情好讲
。
其实不然，要想不在商场上的激烈竞争中垮掉，你就必须懂得培养人缘，与各种人保持良好的关系。
你是商场中人，不是官场中人。
虽说商场犹如战场，但商场毕竟不是战场。
商场上的竞争要“用心、用情”。
    但凡一个优秀的生意人，往往是对自己的人际关系驾轻就熟的人。
他们深谙人心，懂得如何运用相应的心理法则，使对方“掏心掏肺”，肝胆相照；他们善于拓展人脉
，聚拢人气，大家共生共赢；他们精通交际应酬之道、求人用人之法，将人脉能量转化为自身的能量
，为自己的事业成功提供强大的助力；在生意圈中，他们善于防范“厚黑”伎俩、化解各种恩怨，创
造一个内聚力而不是内耗力的环境，让经商的圈子更有凝聚力⋯⋯    营造完美的生意关系，是一个赢
得人心、赢得合作的过程，是需要用心血去经营的。
它需要耐心，更需要智慧；需要胆识，更需要谋略；需要做人的技巧，更需要收服人心的手段。
    做生意就是做关系。
它既是一门艺术，也是一种技巧。
它是所有立志于成大事、赚大钱的生意人，必须学习的重要一课。
    编著者
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内容概要

一个成功的生意人，往往是对自己的人际关系驾轻就熟的人。
他们深谙人心，懂得如何运用相应的心理法则，使对方掏心掏肺，肝胆相照。
他们善于拓展人脉，聚拢人气，大家共生共赢；他们精通交际应酬之道、求人用人之法，将人脉能量
转化为自身的能量，为自己的事业成功提供强大的助力。
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书籍目录

第一章 人脉即财脉，关系能生钱
 1．人脉越丰富，赚钱的门路越多
千万不要怀着一份过于“势利”的短浅眼光去经营人脉，看到别人现在飞黄腾达、大富大贵、出金入
银，就一副小人嘴脸伺候着；而看到别人现在是个穷困潦倒的小人物，就忽视、轻视、鄙视别人。
殊不知，三十年河东，三十年河西。
老人言：“说不定哪块云彩就有雨呢！
”
 2．组织人脉，网罗商机
所谓“互惠互利”，对方为了实现自己的利益势必会分给你部分实惠，没有人愿意毫无缘由地把利益
送给不相干的人。

 3．人到用时方恨少
“人不可貌相，海水不可斗量。
”广结善缘，少结、尽量不结冤家，能够为你的事业创造一个良好的外部环境，使你能够在这环境中
随心所欲，干好自己的事业。

 4．发现能给自己帮忙的人
在日本要想干事情，关系网不可缺少，有效的关系网能够使事业突飞猛进。
日本人很信任一张大人物的介绍信、一张名片或者个权威人士的电话。

 5．多结交事业成功的人
“感谢周围的人们对我的帮助”，这是多数成功人士常常挂在嘴边的话。
商场中是否有人缘，很大程度上左右着事业的发展。
所以，每个人都应该从年轻时代起建立良好的高层次的人际关系。

 6．搞定“重要人物”，财源滚滚而来
素有“点石成金的万能商人”之称的美国亿万富翁哈默，其事业起步就与他和列宁的关系紧密联系在
一起。
在美国乃至于整个西方资本主义世界的商人中，哈默是到苏维埃红色政权土地上发展商贸和进行投资
的第一人。

 7．抓住人际资源中的“优先股”
要想赚钱，就得广交朋友，积累各方面的人际资源。
遇到困难时，可以利用这些资源来着手解决！
有人曾统计过，成功创业者有。
700t，是靠人际关系资源，300h，是靠知识。

 8．帮助他人，就是帮助自己
他对朋友忠诚如一，对友谊极为尊重，因此，他也同样赢得了朋友们的尊重和支持。
他帮助了别人成功，反过来，别人使他获得了更大的成功。

 9．扩大和改善人际关系
事业有成的关键是成功者精通人际关系的处理。
一个人的成功有85％?归功于他的人际关系，而他的专业领域只占到15％。

Page 4



第一图书网, tushu007.com
<<做生意就是做关系>>

 10．让导师带给你难得的机会
戴夫?汤马士说：“有不少一流人物都愿意助人一臂之力。
与其等待有人收你为徒，不如找个适当的人拜他为师。
”
 11．提着“猪头”找庙门
商界中人，无论怎样的朋友与合作伙伴，他们之所以与你相交、合作，都是或多或少有利益要取得，
切不可因此而看不惯。
其实，⋯⋯
 ⋯⋯
第二章 闲时勤“烧香”，生意难时有人帮
第三章 钱财往来，算好背后的“人情账”
第四章 做生意就是做人气，先赚人心后赚钱
第五章 “套近科”有术：三分钟搞定陌生人
第六章 合伙“圈钱”，生意人要会“傍大款”
第七章 生意无难一，只要肯“公关”
第八章 关系就是“靠山”，大树底下好乘凉
第九章 种豆得豆，“吃亏”就是“占便宜”
第十章 求人有诀窍，说话办事须得法
第十一章 大商人的“小九九”：人际关系一，金钱第二
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章节摘录

版权页：千万不要怀着一份过于“势刺”的短浅眼光去经营人脉，看到别人现在飞黄腾达、大富大贵
、出金入银，就一副小人嘴脸伺候着；而看到别人现在是个穷困潦倒的小人物，就忽视、轻视、鄙视
别人。
殊不知，三十年河东，三十年河西。
老人言：“说不定哪块云彩就有雨呢！
”也许你没有富爸爸，没有可减少奋斗20年的终身伴侣，但若是懂得“人脉学”，一样可以得到贵人
的襄助、获得多方的援助。
人脉资源可以让你比别人快速地获取有用的信息，进而转换成工作升迁的机会，或者财富；而在危急
或关键时刻，也往往可以发挥转危为安，或临门一脚的作用。
人脉资源是一种潜在的无形资产，是一种潜在的财富。
从表面上看来，它不是直接的财富，可要是没有它，就很难聚敛财富。
难道不是吗？
即使你拥有很扎实的专业知识，而且是个彬彬有礼的君子，还具有雄辩的口才，却不一定能够成功地
促成一次商谈。
但是如果有一位关键人物协助你，为你开开“金口”，相信你的出击一定会完美无缺，百发百中！
人脉资源越是丰富，赚钱的门路也就更多；你的人脉档次越高，你的钱就来得越快、赚得越多。
只要善于把握、打理、培植人脉，就能聚集人气，进而铸造人望，有了他人的鼎力相助，资金、技术
、渠道还不是唾手可得，何愁大事不成？
除了爱情、亲情之外，我们每个人都要面对世间无数的人情。
关系近一点的，谓之友情，欢乐忧愁都可以分享；关系远一些的，也有泛泛之情，婚丧嫁娶要破财随
“人情”；关系恶劣僵硬的，更少不得嗔怒有怨情，伤和气、伤身体。
  纵观事业有成之人，有些固然是天赋异禀可恃才傲物之辈，但更多的还是朋友遍天下行走可借力的
人。
还是那旬老话，人有智商、情商、财商，高到一定程度，自然可以挖掘人脉潜力、聚拢无穷人气。
一个好的人脉关系网，可以让您的个人职业生涯和生活更容易成功，带来更多的财富。
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编辑推荐

《做生意就是做关系》：你有多强的人脉，你就有多大的机遇，你也就能成就多大的事情。
一个人能否成功，不在于你知道什么，而是在于你认识谁。
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