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前言

这是一本不同寻常的商业书籍。
在此之前，我从未想过要写一本商业书，因为市面上已经数不胜数了。
我不会一个劲地推荐你购买和阅读它，还是先让我告诉你一些有关我的故事吧。
自从1980年以来，我已经参加过大大小小不下200个研讨班——包含商业，个人成功，销售，合作等各
个领域。
一个偶然的机会，我开始想要拥有自己的公司，我想要尽可能地了解人性，包括我自己，创立，运营
并管理一个成功的企业。
我意识到，所有现实都只不过是一种观念，当我改变了我的观念，一切都改变了⋯⋯陌生人打来的电
话不断地响起，订单不断地增加⋯⋯在我创立JIAN公司的同一年，我开始学习跆拳道和武术，现在我
已经达到了黑带级别。
我学会了驾驶飞机在天空翱翔。
我发明了BizPlanBuilder商务应用软件，目前全球有超过200万商业人士在使用我们的软件。
我曾经在德州仪器卖电子元件，也曾经在森普视觉公司做采购，你能在苹果，惠普，富士，天腾电脑
的形象宣传片里找到我，我也出现在雪弗兰，本田，丰田的电视广告里。
相信我，如果没有什么新的有用的东西告诉你，我是不会同意写这本书的。
这就是本书，我有很多要说的，虽然我说得很快。
我会与你分享很多奇闻趣事，并帮你保持清醒的头脑。
虽然这本书的每一章都足够写成一整本书，但我相信你能够一点即通，并让它们为你所用。
阅读这本书，我保证你能够从它里面获得更多。

Page 2



第一图书网, tushu007.com
<<商界黑带九段>>

内容概要

　　黑带在跆拳道里意味着力量、速度、柔韧以及敏锐，也象征着不受黑暗与恐惧的影响，是实力的
体现，更是一种荣誉和责任。
商界黑带高手也一样，在本书中你将看到最出奇制胜的商战精髓，百试不爽的谈判谋略，活学活用的
商业智慧，逆境求生的商场真功夫，以及如何使用如同空手道大师般的“精神自律法”。

　　本书从经济、财务、人事、营销、广告、媒体、管理到经营，提供最佳的商业指南，帮你用最短
的时间，破解商场之道，学会最颠扑不破的商业法则。

　　不管你是大企业家、小企业主，企业的管理、销售人员，还是普普通通的职员、学生，或纯粹对
商业感兴趣，这本书都是适合你的。
它必将颠覆你的思维，提升你的职场竞争力！
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作者简介

　　伯克·富兰克林（Burke
Franklin）JIAN软件公司的创始者兼CEO，全球最受欢迎的商业计划软件BizPlanBuilder的发明人，目前
，全世界已超过200万人使用其开发的软件并从中获益。
伯克拥有30多年的企业管理、营销和销售经验，曾获全球商界推崇的世界上最具影响力的国际商业奖
项——“安永年度企业家”提名。
除了在商界大有作为以外，伯克兴趣广泛，他是跆拳道黑带高手，并取得了私人飞机驾驶执照和潜水
员证书。
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章节摘录

某天晚上当我在上跆拳道课时，我表现得非常差劲，我被对手逼得节节后退，疲于防备，而不能灵活
应对。
再被痛打了好几次后，我突然走起神儿，想着是否我也像现在这样正狼狈地管理着自己的公司。
在离这一局结束还有一分钟的时候，我决定勇敢地面对，全力以赴应对挑战。
猜猜结果如何？
我开始扭转被动的局面，并且渐渐赢得比赛。
确实，我的公司当时经营得也很不景气，我需要唤醒自己，重新注入生命的活力。
我的跆拳道训练让我明白，我自己在管理公司这件事上有多么懒惰。
年幼的时候我曾经学过中国武术，特别是截拳道，李小龙创造的那些武术让我印象深刻。
李小龙常说“无招便是招”、“静如止水”，我自己把它解读成：要开放，也要随机应变。
在看过李小龙的电影以及我亲身参与了武术训练后，我发现日本的管理方式上也有着空手道的特点和
智慧，就像电影中的大块头还没反应过来是什么就被快速击中了。
很多美国和欧洲的汽车制造商也一样，被日本人迎头痛击，却只能茫然不知所措。
当美国管理者还谈论着“全垒打”或者“触地得分”的方式时，日本的管理者已经开始施行有技巧、
操作性强，令人惊讶的管理方式了。
也许正是因为他们一直伴随武术精神长大，而不是玩着棒球或者足球长大。
武术让我们就能够更加关注细节、超越自我，提高个人以及全公司的参与度，为成功做好准备。
在这样的情形下，一切的行动就带来不可思议的力量，旺盛的精力以及精准的目标。
这也就是为什么我一周要上四次跆拳道课，它不仅仅教你拳脚功夫，更重要的，它是一种哲学的深层
应用，并且为商业带来直接的启示和引导。
应用于商战有一次，我们正在与一个大型软件零售商的采购和销售经理进行谈判，他们的策略是：要
求我们将广告投入提高到十万美元——一个他们认为最后能够产生一百万美元销售额的对应值。
但是十万美元对我们来说已经是我们能够承受的最大极限了。
我当时就像热锅上的蚂蚁，急得团团转。
突然，我想起自己在跆拳道课上的那次经历，如果当时我的反击管用的话，那么这一次也一定会管用
。
当我回答：“没问题，如果我们承诺二十万美元的广告投入，你们能够保证将销售额提高到两百万美
元吗？
”对方惊呆了，他们没有料到我们会来这一手，但我可是认真的。
虽然那时我们并没有足够多的钱，但是我们有一整年的时间可以完成这个目标。
如果他们对自己的销售能力那么确定无疑的话，这根本就不成问题。
现在，轮到他们成热锅上的蚂蚁了。
我们在这场商战中成功通过了考验，你赚了局面，而对手也郑重地将我们列入可以一起合作的供应商
名单中。
那一年，我们实际投入的广告费用达到了12.5万美元。
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媒体关注与评论
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编辑推荐
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名人推荐
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