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前言

关于再次成书的缘起    2010年初，在五道口光合作用书店二楼的展台上撞见我参与写作的一本书——
《书店之美》，看到自己的名字赫然印在封面上做第一作者，着实把我吓了一身细毛汗！
    《书店之美》的成书，在我是毫无准备的事情。
我在写的时候，根本就没有想到将来这会是一本书，只是由着自己的性子，随手记下些一时一地的心
情、感受和发现。
这本书的内容形同随笔，基本上都是我从北京第三极书局离职以后，开始考察各地书城、书店或者大
大小小各类混合型书店、书吧的观察记录。
考察的缘起是要去寻找在这个网络书店称雄，而数字阅读勃然崛起的时代里，实体书店能不能找到自
己生存的空问。
    因此，我的记录就绝不是一个观书店风景的旁观者，而是一个怀着困惑、痛苦的思考者和发现者。
我更多关注的是这些书店的生存方式和生存状态，观察这些书店的店主和忠实的读者所折射的对于阅
读的理解、对于书店的情结，希望嗅到在互联网和数字阅读的时代，阅读生态将会发生什么样的变异
和演化，其中是否还能为零售实体书店提供生存的支点和空间。
    对于这个模糊的目标，我的一切记录都显得不着边际，这就是《书店之美》虽然出版，而我自己却
没有一点成就感的缘由。
也由此，在路漫漫其修远兮的时候，我实在是没有多少骄傲、自豪和快乐。
    对实体书店而言，我们最具价值的是什么？
我们拥有的是什么？
我们可否以此为根基，在肃杀寒冬中萌发出最倔强的第一片绿芽⋯⋯    我还在路上，彷徨和疑惑、痛
苦和徘徊、兴奋和失望、疲惫和亢奋，都纠缠在一起。
    因为都是观察和思考的断章，我也从来没有想过要建立一个有序的目录和篇章，若不是杨宏宇先生
的热心与执著，既不会有前一本《书店之美》，更不会有这一本《书店之美第二季》。
    在此书的编辑过程中，因为大部分的读者并不是真正做书店的从业人员，所以对书店商业模型思考
、分析及书店日常经营管理相关的内容都被削弱甚至彻底删除了，大家看到的更接近于书店的无边风
月。
    也许，当心灵焦灼而痛苦的时候，折射出来的光辉反倒会格外美丽吧！
    我被吓着的原因，还不仅仅在于成书的意外，而更在于突然发现自己的失职。
    当我看到《书店之美》平放在一堆书中间时，突然发现自己竟然对她是那么不尽责，这本书前前后
后一直都是杨宏宇在操持，我在递交文稿和挑选图片之后，就再也没有用心去参与。
书出来不久，我就收到了朋友的投诉，说我出了书不说一声，云云。
之前已经接到过朋友的电话，包括我的亲人，都是如此的说法。
我想，对于关心我爱护我的至亲、好友、同行，我大约也是应该有所解释：不是我不愿意和大家分享
快乐和成绩，实在是我没有把这本书的出版当成是一个自己的成就，可以骄傲，可以自豪，可以签上
名字去乐颠颠地送人。
我不是矫情，更不是谦卑，而是一切才刚刚开始。
    无论如何，《书店之美》既然降生了，我就应该对她负责，而不能再如此漫不经心！
此后，我开始期待把自己原先设想过的对于一本好书的标准在未来的第二版上去实现。
这就是大家现在看到的《书店之美第二季》，比《书店之美》第一版，我是认真做了自己的工作，虽
然如此，说是一本好书，我仍然不敢当，我只能说自己是在现实现状下的尽力而为。
    这第二本书，依然就像一个跌跌撞撞的孩子，幼稚的脚印才是父亲心底最温暖的爱。
    关于书店之美    今既名之为书店之美，总要有所思，有所感。
    书店之美，是一个心灵的理想。
    书店是做书店的我们心灵安放之处，是我们自己内心的福灵之地。
在书与人的观照中，领悟心灵深处的感动，在书与书的依靠中，体会彼此的温暖，在人与人的默契中
，感受人世的陌路与人心的相连。
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    书店之美，是一个人文的理想。
    视野在此超拔，思想在此独步，智慧在此握手，信仰在此生长，格局在此壮大。
年华终将随风飘逝，在秋风肃杀之后，我们的生命在此沉重、坚实而壮阔，承担起自己的责任，薪传
文化的价值，承递文脉的宿命，引领我们走向万古长夜中那一盏熠熠的明灯。
    成长是一生的足印，成熟是一生的事业，圣人慨然：朝闻道，夕死足矣！
书店之美，是一个商业的理想。
    商业和铜钱不是辱没书店门庭的狗血，人活着就要挣钱，但人不是为了挣钱而活着。
商业不是不择手段追逐利益，不义而利，必不可恒！
    盈利不是目的而是手段，企业理想后面的支持是对社会的理想、对人类的理想、对世界的理想。
    书店作为企业不能脱离商业的基本规则而生存，脚踏实地，胸怀梦想，才是书店安身立命的正道。
书店是公器，不是私房，脱离了读者价值的不断创造，书店就抽离为一种片面的孤芳自赏和顾影自怜
，那就只好零落成泥碾作尘了！
    不管是连锁书店还是独立书店，无论是实体书店还是网络书店，只有不断地追求和创造自己独特的
顾客价值才能找到自己的生存空间。
    书卷是内心的山河，书店是尘世的天堂。
    书店是我们的理想和信念如花盛放之地，那璀璨芳华，在我们每一个人的内心光耀天地。
书店的理想就不是自鸣得意和自命不凡，盛世书香，流布天下，传道明心，泽被苍生，这才是书店作
为企业组织的大理想和大贡献。
    现在算起来，做书店已经好多年了，刚开始的时候我也不过是二十六七岁的小青年，把书店一做，
十多年春秋也就呼啦啦地过去了。
我总是觉得自己是个才智平平的人，无论有多大的心愿，才略不逮，时机不予，终于也是蹉跎岁月。
    如我这般人，倘能坚守一生做好一件事，持之以恒，精益求精，兢兢业业，或许可以做出一点成绩
，也就算是没有虚度此生了。
    对于同我一样的书店业者，可以说：修齐治平，安身立命，可以为良相，可以为良医，也可以做好
书店。
    以此向过去、现在和未来爱读书、爱书店、爱做书店的人致敬——微斯人，吾谁与归？
！
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内容概要

　　《书店之美（第2季）》的内容形同随笔，基本上都是我从北京第三极书局离职以后，开始考察
各地书城、书店或者大大小小各类混合型书店、书吧的观察记录。
考察的缘起是要去寻找在这个网络书店称雄，而数字阅读勃然崛起的时代里，实体书店能不能找到自
己生存的空间。
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作者简介

　　田原，资深书店人。
生于1969年底，长在70年代。
少年习画，不成；青年学书，又不成；年已40，未能不惑。
从商18年，还是～书生；卖书12载，不算文化人。

　　历任贵州西西弗书店副总经理、北京第三极书局副总经理、北京纸老虎文化交流公司副总经理，
现任原本信业(北京)商业有限公司总经理。
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书籍目录

798—360店
东八时区Time zone 8
在798的心脏里静坐旁观
遥远的宋庄有一只蜜蜂
豆瓣书店
临摹：12时间书房
墨盒子绘本馆
雨枫书馆：让脚步停留，让心行走
万圣书园和醒客咖啡
今日美术馆·书店·@ImI}·创意礼品店
⋯⋯
去寻找自己和书店的故事
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章节摘录

版权页：   插图：    让他们一个个都老老实实，规规矩矩，从混沌到有序——最具个性的艺术书，其
实最适宜的倒是长宽高都一样，最标准化的方格书架——这就是我的治书之道。
 阅读重复 今日美术馆还有一个看书的地方，就是书店隔壁的重复咖啡馆。
 重复咖啡馆，唯一使用、无限使用、无孔不入的材料就是白铁皮。
 从天花板到地面，从洗手间到前庭，从家具到设备，无不如此。
你看——吊顶、地面、桌底、墙面、门缝的铰链，连洗手的台盆都被整个用白铁皮包装，为了不漏白
而改成了小喷泉，花瓶和洗手池、卫生间的小便池、坐便器、纸巾盒、空调和餐饮设备的外观也被如
此包装，连顶棚的管线、墙面的开关、桌底的插座、卫生间的文字标识这些不能被白铁皮包装的，也
都弄成和白铁皮一个色调的银灰色。
 咖啡馆生产了很多大小一律的正方形盒子，一个又一个，顺着墙壁积累叠加上去，再放满各种艺术类
的杂志和画册，成为一面书墙。
当然了，每个书盒子照旧里里外外也都是白铁皮。
重复，重复，再重复。
无差异，无限度，疯狂的重复，完全成为一个白铁金属世界。
 走进咖啡馆，正值午后，日光刺透玻璃，白铁反射强烈。
恍惚之间，是在天光云里坐，水月镜中行。
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编辑推荐

《书店之美(第2季)》中书店作为人文风景的代名词，在文化经济快速发展的今天也得到全新的阐释，
它们或以书吧、书屋的形式存在，或以生活馆、书馆等的招牌存在，或以与咖啡、美酒同在的方式混
搭，但无论如何，都是一种演绎。
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