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内容概要

商业秘密并不遥远，其平易近人到任何企业、个人都可以拥有的地步。
商业秘密的理念，来自发达国家，保护的是中国现代经济、科技、社会生活的重要权益。
本书向读者阐述的是：
 商业秘密是生产力、竞争力，是企业重要的无形资产。

 理解商业秘密，才能看到身边的商业秘密。

 管理商业秘密，才能保护商业秘密。

 侵害商业秘密，在一定情况下会产生民事、刑事责任。
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作者简介

　　张玉瑞：中国社会科学院法学研究所研究员，著名商业秘密保护法律专家，知识产权专业律师，
中国知识产权研究会理事，中国科技法学会理事，中国法学会知识产权法研究会理事，原国家经贸委
商业秘密法起草小组成员。
主要著作有《信息与生物技术的知识产权保护》(2009)、《专利战争》(2006)、《商业秘密与商业贿赂
》(2004)、《互联网上知识产权一诉讼与法律》(2000)、“商业秘密的法学》(1999)、《专利法与专利
实践》(1993)等著作。
主要译作有《详解商业秘密管理》(1997)、Ⅸ多媒体与著作权》(1997)、《电子商务与互联网法
》(2004)。
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第一章　商业秘密保护的范围
　第一节　产商业秘密的概念
　　1．什么是商业秘密?
　　2．商业秘密之“商业”有怎样的来历?
　　3．商业秘密保护有哪些法律、法规、司法解释依据?
　　4．《与贸易有关的知识产权协议》　第三十九条具体内容是什么？

　　5．《与贸易有关的知识产权协议》　第三十九条有什么意义？

　　6．如何看待商业秘密的范围?
　第二节　商业秘密保护得失
　　7．与专利相比，商业秘密保护有何优点?
　　8．技术秘密与专利能否相互转化和补充?
　　9．与专利权相比，商业秘密保护有何弱点?
　　10．商业秘密权与著作权相比有何异同?
　　11．国内企业人才流动中的主要问题有哪些?
　　　　　第二章　商业秘密的构成条件
　第一节　　关于构成要件
　　12．什么是商业秘密的构成条件?
　　13．商业秘密哪个构成条件“最重要”?
　第二节价值性　　
　　14．价值性为何要求客观有用?　　　　
　　15．价值性为何要求具体性?　　　　
　　1 6．价值性为何要求确定性?
　　1 7．价值性为什么是侵权赔偿的前提?　　　　
　第三节　秘密性　　　　
　　18．什么是相对秘密性?　　　　
　　19．什么是“确切内容”?　　　　
　　20．什么是“有关范围的人”?
　　21．什么是“不负有义务的内行人”?　　　　
　　22．为什么仅要求“相对秘密性”?　　
　　23．成果鉴定是否破坏秘密性?　　　　
　　24．在企业内部为职工所知是否破坏秘密性?　　　　
　　25．试用是否破坏秘密性?　　　　
　　26．为业务关系人所知是否破坏秘密性?
　　27．产品上市后是否一定丧失秘密性?　　　　
　第四节　不容易获得性　　　　
　　28．如何理解不容易获得性?　　　　
　　29．相对秘密性和不容易获得性的区别是什么?
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　　31．不容易获得性与专利的创造性有何异同?
　第五节　管理性
　　32．为什么管理性是构成条件?
　　33．商业秘密是主观秘密还是客观秘密?
　　34．保密的主观愿望与客观措施之间的关系是什么?
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第三章　商业秘密保护的宗旨
第四章　商业秘密权及其限制
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第六章　商业秘密的管理
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