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内容概要

　　读故事，学成交，轻松学到销售高手的成交智慧。
其实每个人都可以成为世界上最伟大的销售员。
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书籍目录

第一章　销售的起点——起点的态度决定你是否能够到达终点
第二章　销售的智慧——谋略全局，成行于胸
第三章　销售的技巧——好想法更要有好方法
第四章　售后的服务——服务好新老客户就是赢得未来
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章节摘录
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