
第一图书网, tushu007.com
<<传统行业如何用网络拿订单>>

图书基本信息

书名：<<传统行业如何用网络拿订单>>

13位ISBN编号：9787515801865

10位ISBN编号：7515801867

出版时间：2012-6

出版时间：中华工商联合出版社

作者：张进

页数：196

字数：220000

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<传统行业如何用网络拿订单>>

前言

最好的网络营销专家是企业自己    早在20世纪80年代，“21世纪是信息时代”的口号就已经满天飞了
，当时年轻的我就被忽悠地报考了信息专业，大学四年后分配到了情报所工作，做了两年的情报检索
和翻译工作之后，我下海了。
先是从事电脑管理和平面制作工作，后回西安开彩印制版中心，企业策划公司。
第一次听说有人用网络接业务是在1998年，北京的一个朋友说在他们那，只要写写网站，在网上发发
广告，就能接到不少印刷业务，并约我到北京来发展。
当时我们也经常为企业设计网站，但从来还没有说可以直接通过网站接到业务的，所以从那时起就关
注网络营销的事。
    2004年因夫人调动工作，我也就成了“随军家属”来到上海，负责她公司下属的包装厂管理工作。
由于包装厂是内部的，事务不多，我想对外拓展业务，于是尝试着建立企业网站，并进行了简单的优
化和推广。
令我惊喜的是只隔了一周时间就有客户通过网站联系我们，此后业务不断。
再后来，我们的一些供应商听说此事，也让我帮忙为他们写网站，做推广。
那时网络竞争不太激烈，所以他们也跟我一样，不断地收获惊喜，大家坐在一起经常兴奋地说：原来
用网络做生意这么简单，哪像我们以前跟无头苍蝇似的跑新客户，现在的感觉就像是在钓鱼一样轻松
。
    工作之余我经常把一些网络营销心得写进博客，就会有人通过这些博客找到我，一起探讨网络营销
问题，这些问题反过来又会变成文章放在我的博客里，形成了一种良性循环，使我对于网络营销的研
究越来越深，越来越广。
后来，就有一些我根本不认识的企业老板看到这些文章，也邀我来帮他们做企业网络营销策划和推广
。
    随着网络营销事务的增多，我的业余时间全部被占用了，夫人忍受我回到家就不顾一切地趴在电脑
跟前的状态已经到了极限，于是我辞掉了厂长的工作，成立了自己的公司，专注于企业的网络推广和
研究工作。
目前我们管理着近百个网站，是近20家企业的常年企业网络营销顾问。
    看到这，有朋友就会说：那我们也需要做网络推广，交给你来做，你也会给我们带来惊喜的。
但这不是我写这本书的本意，我想说的是，最好的企业网络营销高手不是哪家网络营销公司的专家，
而是企业自己的业务员或者技术员。
因为企业网络营销从技术角度来看很简单，就是一层纸，一捅就破，决定企业信息在网络上能否被轻
易找到的三大要素（关键词优化，反向链接，网站专业内容更新），最有能力做好的人，不是网络营
销公司技术员，而是企业的内部人员，因为只有他们才能写出原创的专业技术知识和产品信息，只有
他们才有动力为拓展业务不断地发布网络信息。
是让网络营销公司掌握自己企业的复杂技术知识，还是培养自己企业的技术人员掌握简单的网络营销
技术，答案不言而喻。
    所以近年来，我一直致力于帮助企业打造自己的网络营销团队，也希望通过这本书让企业的老总销
售总监理解如何正确地做网络营销。
    在此感谢许多朋友对我写书的支持，包括书中提到的许多企业老板，他们为我提供了真实的案例；
也包括我的员工和一些学生，他们为我收集了数据和素材；还有我的老婆，给我创造在家静心写书的
条件和环境。
    2011年10月
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内容概要

★企业渠道拓展太慢？

★开发新客户成本太高？

★等什么呢？

把握网络时代最快最广的传播方式——网络营销！

★对网络营销一窍不通？

★网络营销公司服务太贵？

★不用急！

本书将告诉你如何用网络拿订单！

网络营销应用技术并非高深莫测，企业完全可以自己掌握！
你自己的业务员和技术员就是最好的网络营销专家！
建立自己的网络营销团队，让你的订单忙不过来！

作者张进以自己十几年的实践经验和研究探索为基础为你解读：
你的企业适合怎样的营销方式
网络营销团队该如何管理
网络营销如何花小钱办大事
网络防骗
实战案例指导
本书最大的亮点是作者具有双重身份，担任过多个企业的管理者，又有自己的网络营销公司。
作者多年来积累了丰富的案例，见证了不同行业企业在网上营销的成功之路，在此分享给后来者。
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作者简介

张进
从事网络相关工作十余年，管理过印刷制版公司、广告公司、企业策划公司、吸塑包装厂等企业，现
拥有自己的网络营销公司。

由于工作关系，接触了大量的中小企业，深知其开发新客户、拓展新市场的不易，见证了不同行业企
业在网络营销中的成功和失败！
作者长期致力于用网络营销帮助传统企业走出迷途困境。

研究方向：
企业网站的建设、优化和推广
企业内部网络营销团队的建设
零售业淘宝店运作模式
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第三节用多个网站保护业务/
——几家吸塑包装厂的网络营销
第四节不再为恶意点击买单/
——一家板材经销商的高速成长
第五节建立网络分销体系/
——一家玩具品牌商的成功
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第六节团结起来做生意/
——几家装修公司的垄断营销
第七节烧钱不一定能赚钱/
——一家淘宝女包网店的经验教训
第八节从付费广告到口碑营销/
——一家吸塑设备销售商的营销秘笈
第九节用好论坛这个营销法宝/
——一家除痘化妆品公司的盈利
附录免费发布信息网址大全
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章节摘录

版权页：   插图：   竞价排名的缺点一是容易受到一些无用的点击，花冤枉钱。
如自己的竞争对手和一些相关的供应商、学习者，而不是客户进行了点击。
缺点二是随着本行业做竞价的人越来越多，竞价成本也会越来越大，也就是说投入竞价广告的时间越
长，开销也就越大。
 四、行业的贸易信息平台 我们熟悉的综合贸易信息平台：一类是综合性的信息平台，如阿里巴巴、
慧聪、中国制造网、环球资源网等，这里面包罗万象，什么行业都有。
另一类是行业性的信息平台，如中国包装网、装修网、中国家具网等。
 一方面，成为这些B2B网站的企业会员，就会得到这些网站的推荐，再加上自己使用这些信息平台的
一些技巧，就会得到一些业务；另外一方面，由于这些门户网站的访问量大，在相应的位置投放一些
广告，也能得到些业务。
但作为一个企业，在众多门户网站面前，到底去投资哪个网站，会有多大的效果，不好说。
有经济实力的企业，一开始可以多投入几个B2B信息平台，再根据得到的效果来决定在哪个网站上多
投人，在哪个网站上少投入甚至是不投入。
 通过这种手段开展业务的优点是，即使你不会写网站，也能建个看起来还不错的网站（借助于这些平
台的自助建网软件）；缺点是，只要有一天你不给这些平台续费了，辛苦建成的网站也就没有了。
目前国内的这种行业性信息平台起步晚，还不成熟，但在国外，通过行业信息平台获取业务已经成为
主要手段，所以我认为选择适当的时机。
在一些关键性的行业贸易信息平台上加大宣传力度，会有不错的收益。
 五、免费的信息发布 不要以为只有向网络公司掏钱，你才能获得来自网络上的业务。
只要你肯花时间，尽量利用网络里不花钱或是少花钱的网络资源，适当地发布一些信息，也能给你带
来意外的惊喜。
特别是近年来，百度提高了B2B网站的信息排名，降低了企业网站的内页（除了首页的其他网站页面
）排名，使得大量发布免费信息变得更加有意义。
 我曾经和一位做装修的老板交流网络营销的话题，当时他还没有建立自己企业的独立网站，但他在工
作之余，在一些行业的网络平台上发布企业信息，也得到了不少业务，有时甚至还好过他在百度竞价
广告上的效果。
这就是免费发布信息的魅力。
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媒体关注与评论

《传统行业如何用网络拿订单》三天时间读下来，感触颇多：原来大宗生意也可以在网上做，而且还
能做得这么成功！
也修正了不少自己之前对网络营销推广的错误认识，看来得多关注这种新兴的营销模式了。
    ——上海圣势国际贸易有限公司总经理  郑素清    虽然我们厂有国内最先进的设备，但地处上海郊区
，很少有新客户光顾。
自从添力公司帮我们开展网络营销后，新客户很容易找到我们，并且在网站上就能直接验厂和了解新
产品，公司新业务不断，规模也更大了。
    ——上海景宏彩印有限公司总经理  景宏    五年前我开发新客户时，都是让业务员一家一家上门跑，
从来没有想过像今天这样，100％的业务全部是从网络上开发出来的。
真心感谢张老师！
    ——上海久诚橡塑科技有限公司董事长  吴州    看了张老师的这本书以后，让我受益匪浅，总以为做
网络营销嘛，无非就是发发免费信息，做做网站链接就OK了，却不知道网络营销还有那么大的学问
，我相信跟着张老师书上说的走，一定会有不错的成果的！
    ——上海逸博建筑装饰工程有限公司总经理  周剑    请张老师来指导网络营销工作的两年时间里，不
但让我们开发分销渠道变得非常容易，也让我对网络有了更深的理解。
只有顺信息时代潮流而动，才能够成为激烈市场竞争中的胜利者。
    ——上海特佳蒙儿童用品有限公司总经理  贾飞    张进在我们公司操盘很多年了，经他指导下的每一
个子公司总是能给人带来惊喜，相信他的理论也会给更多企业带来惊喜。
    ——上海西美工具进出口有限公司董事长  闵航
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编辑推荐

即使你不懂网络技术，照样高销量！
最实用的中小企业网络营销实战案例！
传统行业的第1本网络营销书——《传统行业如何用网络拿订单》！
实用：对不懂技术、资金少的中小传统企业，用最普通的方法获得最大量订单。
3个独特角度：如何建队伍、如何省钱、如何防欺诈帮助经营管理者快速上手。
9个真实案例详解：涉及造纸、包装、建材、玩具、装修、女包、化妆品等。
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名人推荐

本书三天时间读下来，感触颇多：原来大宗生意也可以在网上做，而且还能做得这么成功！
也修正了不少自己之前对网络营销推广的错误认识，看来得多关注这种新兴的营销模式了。
 ——上海圣势国际贸易有限公司总经理 郑素清 虽然我们厂有国内最先进的设备，但地处上海郊区，
很少有新客户光顾。
自从添力公司帮我们开展网络营销后，新客户很容易找到我们，并且在网站上就能直接验厂和了解新
产品，公司新业务不断，规模也更大了。
 ——上海景宏彩有限公司总经理 景宏 五年前我开发新客户时，都是让业务员一家一家上门跑，从来
没有想过像今天这样，100％的业务全部是从网络上开发出来的。
真心感谢张老师！
 ——上海久诚像塑科技有限公司董事长 吴州 看了张老师的这本书以后，让我受益匪浅，总以为做网
络营销嘛，无非就是发发免费信息，做做网站链接就OK了，却不知道网络营销还有那么大的学问，
我相信跟着张老师书上说的走，一定会有不错的成果的！
 ——上海逸博建筑装饰工程有限公司总经理 周剑 请张老师来指导网络营销工作的两年时间里，不但
让我们开发分销渠道变得非常容易，也让我对网络有了更深的理解。
只有顺信息时代潮流而动，才能够成为激烈市场竞争中的胜利者。
 ——上海特佳蒙儿童用品有限公司总经理 贾飞 张进在我们公司操盘很多年了，经他指导下的每一个
子公司总是能给人带来惊喜，相信他的理论也会给更多企业带来惊喜。
 ——上海西美工具进出口有限公司董事长 闵航
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