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内容概要

　　俗话说：“谋事在天，成事在人。
”讨债人在艰难的“追讨生涯”中总结出了很多宝贵的讨债经验，本书将从讨债前的准备工作、如何
击溃债务人的心理防线、债权人心态和讨债方法等几方面来和您详细探讨漫漫讨债路中的学问。
　　讨债要有“钻劲”，要有穷追不舍的精神；讨债要有“柔劲”，从道义上讲，欠别人的款，心有
歉意，理应对债权人礼宾相待；讨债要有“韧劲”，清收欠款是一项长期艰苦的业务，讨债人要有一
种坚忍不拔的毅力。
最后，当你历经周折，收到了欠款，这时也要收拾起那份尴尬的心情，对债权人真诚地道一声：再见
！
这样的柔韧与钻研是讨债人最基本的素质。
此外，还有更多的催款之道，在书中，我们会为您一一阐述。
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书籍目录

第一篇　击溃债务人的心理防线债务人最怕真诚地赞赏他不再留面子的时候冲垮债务人的最后防线借
用群众的力量来解决问题善用“诉讼”杀手锏小小的施压还是有必要的讨债技巧之巧破“车轮术”债
务人付款心理面面观第二篇　别让你的心“受伤”讨债是一种心理对抗愤怒是颗定时炸弹放债不能被
动等还用你的真诚去打动他债急也不能乱投“医”苦中作乐，享受讨债第三篇　轻松搞定“债务人”
成功要账之开场白5分钟，“搞定”欠债者不卑不亢把账“要”开好场，才能继续“讨”讲究一定的
说话方式如何讨得难讨之债对付难缠“债务人”有妙方抵押之债的“讨”法年关讨债，教你几招智“
夺”有保证人担保的债务没有借据如何讨债“债务人”失踪，我该怎么办适时利用仲裁来解决朋友债
，最难“拽”找个专业讨债人讨债技巧要账通知单的绝妙写法必要时的“哭穷”法暗访你的“债务人
”追款三妙招讨债“歪招”讨债不能急场合不对，功亏一篑讨债学问：对症下药是良方自投罗网的欠
债者异地讨债，该怎么讨不怕“死”的债主低成本高效率的讨债法尾款的催账妙方第四篇　良好的素
质能助你一臂之力语言文字表达能力超强的记忆，缜密的思维圆滑的社交能力忍耐是讨债的金钥匙实
干家讨债兵法文明讨债“三巧”逢时学会“换位”思考第五篇　规避放债的风险合同签订要严密熟悉
也会出问题监控环环要相扣了解何为高风险债务了解哪些借贷合同不受法律保护识破逃债的伎俩（一
）识破逃债的伎俩（二）合同——逃债的文书巧借金融机构来监督催账要与细节“共舞”风险回避，
准备有方第六篇　追讨前你该了解什么不打官司也能讨回债何为讨债代理“讨债时效”是什么意思
借monev前先了解了解民间借款利息的法律保护以“货”代“债”破产不再是逃债者的免费午餐诉前
保全，你会用吗不可不知的法律常识到手的利益消失了怎么办充足准备，让欠债者无处可逃
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章节摘录

　　第一篇　击溃债务人的心理防线　　债务人最怕真诚地赞赏他　　人人爱听恭维话，人人都渴望
得到别人的赞赏和好评。
这是人的天性。
有的人义正词严，标榜自己不受恭维，愿听批评，其实这只不过是他的门面话，你如果以此话为真，
毫不客气地批评他的缺点，他表面上未必有所表示，但内心却一定是不高兴的，而双方的感情也会因
此疏远。
　　讨债中，如果我们对这一人性的弱点大加利用的话，有利于达到我们收回欠款的目的。
　　2005年5月，某食品厂与供销公司签订了一份价值50万元的进口白糖的购销合同。
按合同规定。
食品厂付给供销公司预付款共计20万元，食品厂应在3个月内将余款30万元全部付清，运输由供销公司
承担。
　　3个月后，食品厂的欠款迟迟未到。
供销公司这时正有几笔生意，需要大批资金投入。
在这种情况下，供销公司虽几次函电催讨，但无济于事。
于是，供销公司只好派出职工张某前往食品厂讨债。
　　张某先不急着去找食品厂的厂长杨某，而是多方打听了解杨某的作为、性格等等。
　　⋯⋯
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编辑推荐

　　行之有效的催款之道　　商务催款的必备锦囊
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