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前言

玄之又玄的秘密——金融及真相在中国资本市场近20年的职业生涯中，近年来我明显感觉到普通百姓
对金融理论学习的热情愈益高涨。
随着我国社会主义市场经济体制的逐步完善和对外开放步伐的不断扩大，金融活动日益广泛地渗透到
社会经济生活的各个方面，金融与百姓的生活日益紧密地联系在一起。
老百姓日常的存款取款、刷卡消费、买卖股票、购房贷款、购车贷款、保险，甚至交纳水电、煤气、
电话费等，都离不开与金融打交道，可以说金融与老百姓的生活息息相关。
金融与百姓之间的距离很近。
然而，金融又离老百姓很远。
从经济学大师凯恩斯的早期理论，到诺贝尔经济学奖得主保罗·克鲁格曼等人的当代经典金融学，对
寻常百姓来说，金融术语高深莫测，金融问题似是而非。
用金融专业术语来解释问题，往往很难理解，很难记忆，更谈不上自如地应用。
因此我们迫切需要一些通俗易懂的金融书籍来丰富我们的金融知识。
特别是改革开放30多年来中国经济发生了翻天覆地的变化，金融知识日新月异，金融领域走进千家万
户。
随着人们文化水平的提高，求知欲不断地增长，金融这个在以前看似高深莫测的经济领域已经被越来
越多的百姓熟知。
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内容概要

　　信用卡，基金，保险，股票⋯⋯；金融性衍生商品，投资理财⋯⋯；这一个个的名词，在普通百
姓的眼里，是无比高深、艰涩的理论或事物，是只有金融专家才说得清、道得明的，所以必然都是科
学的，同时也是为老百姓服务的。
但事实果真如此吗？
站在百姓的立场上来看，银行强打的基金就一定是最赢利的吗？
保险公司重磅推出的保险真的是最经济、最有利的吗？
信用卡所带来的提前消费是不是真的有益无害？
金融知识的多寡，决定穷人和富人的差距。
打开《金融界不告诉你的真相》，我们将告诉你一个真实的金融界。
阅读《金融界不告诉你的真相》，我们会为你揭开金融界朦胧的面纱，为你讲述金融界永远都不会告
诉你的真相。
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作者简介

万瑞君，台湾辅仁大学历史系毕业，曾获第22届曾虚白新闻奖，曾任多家报社的财经、社会、政治及
生活组记者。
此外，还担任上海商业咨询顾问、中国台湾投资经营协会的咨询顾问。
著有《前进中国找钱途》、《抢攻中国网路市场》、《抢攻上海金饭碗》、《远见中国经济天下》等
多部热销通俗经济类读本。
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书籍目录

第一章 提升你的金融获利指数金融机构拿着我们的钱赚钱金融机构的所有权是大众的一本万利的“薄
本生意”买卖金钱的都是金融机构“蚂蚁搬家”的金钱游戏金融专业知识决定你的财路要维权先要吃
透“游戏规则”金融交易都是以买卖“契约”的形式进行的通货（金钱）是所有金融交易的唯一标的
物衍生性金融商品是种“大富翁”游戏衍生性金融商品的种类你正在堕入“笼中老鼠”的赛跑游戏第
二章 最具代表性的衍生性金融商品——保险保险公司要赚钱：核保从宽，理赔从严“推销话术”让你
防不胜防保险业务员骗死人不偿命投资型保单是精心设计的钱坑陷阱保险公司强打的一定是低获利、
高保费的产品纯保险永远是保险公司的获利保证保险是基于信赖原则，但轻信业务员不可取保险公司
采取分区责任制，任何业务单位的口头承诺都不可靠发生保险纠纷时，要维权到底保险的观念要正确
，保险是买保障不是买发财保障资产所保障的并不是资产本身而是费用买保险时什么都能赔，最后其
实很多不能赔一切都要以白纸黑字为准第三章 象征信用经济时代的衍生性金融商品——信用卡谨慎消
费，信用至上信用卡不是身份的象征，也无法体现财富实力信用卡消费等于消费性金融贷款信用卡循
环利息很高，而循环的是利息没有本金无息分期其实是种消费陷阱只要“刷”，发卡银行就有得赚不
会白白送给你的信用卡红利积分使用红利积分消费者还要花钱消费者没有任何持卡权利银行可以随时
径自调整信用额度让你消费成瘾信用卡主动升级，又是个要钱的手段信用卡债务属于一般性借贷，与
背信、诈骗罪无关银行与商家联手赚得更多重视信用卡的持卡人签名用现金打折购买，比用信用卡更
划算消费者要想致富，先要戒掉信用卡第四章 金融机构的印钞机——共同基金银行强打的基金，不一
定是绩效最好的基金管理费使基金公司包赚不赔你所看到的基金净值，不见得是真正的基金绩效基民
的利益最怕受到“老鼠仓”的侵害所谓的“内幕消息”绝大部分都是假的银行不会告诉你，基金经理
人是谁一朝天子一朝臣，当心申购到无主基金基金投资人无法直接接触操盘者基金销售有三大部分：
销售银行、管理银行与基金公司申购海外基金需要注意的地方私募基金永远不会公开操作方法股评都
是不炒股票“炒”股民请不要陷入职员推荐的陷阱中第五章 就算问了也不会说的内幕贷款合约充满了
法律灰色地带的陷阱缔约时要谨防被金融机构设计勇于面对垄断行业的“霸王条款”理财产品“零收
益”背后的猫腻“包赚不赔”只会停留在口头承诺上对于不了解的金融商品要持谨慎态度纸黄金也是
一种契约交易所谓指数型房贷浮动利率，永远是主动升不主动降低小心别上当，优惠存款并不优惠银
行理财顾问不可信投资理财也需要“货比三家”“等额本息还款”房贷暗藏玄机假按揭是场危险的“
套现”游戏
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章节摘录

金融机构的所有权是大众的在社会经济活动中，无论是已开发的市场，或是开发中的市场，基本的市
场结构是明确的，可以概分为：传统产业、农林渔牧业、高科技产业及服务业四大类。
除了服务业中的金融服务业之外，不管是从事什么产业，流程大抵都是：生产出产品（不论产品的形
式、内容）以后，到市场销售赚取利润。
唯独金融服务业不是这样！
金融机构不需要生产“产品”，更没有产品销售的问题，因为金融机构的产品就是通货（钞票），而
且还是储户的钞票。
任何一个市场在发展的过程中，金融机构都扮演着“大水库”的角色，“灌溉”市场上投资与消费两
端。
在市场发展之初，“集资”是至关重要的工作，而集资的工作由谁来做呢？
由个人吗？
无论这个人是否为企业负责人，靠着个人之力集资是非常艰难的工作，很难达到一定程度的经济规模
，并发挥出投资的经济效益。
所以市场上的集资工作通常都交给金融机构进行，然后企业再向金融机构借贷投资。
对此金融机构就能在市场上发挥出“大水库”的作用，成为资源集中的中心。
虽然金融机构是市场上的大水库，但是大水库的所有权却不是水库管理员的，这一点经常会被忽略甚
至是误解！
因为大水库所有的涓滴细流，并不是大水库原来就有的，而是汇自于四面八方的，就像是金融机构中
的所有资金，都是来自于市场上一般大众的存款或投资，这些资金虽然存放在金融机构并由管理者统
一管理运用，但并没有改变资金的所有权，资金的所有权还是属于储户或投资人的，所以金融机构的
经营权与所有权是泾渭分明的。
简单地说，金融机构在市场上不是终极行业，应该属于中介业。
金融机构与一般中介业的不同之处在于，一般中介业中介的是商品，而金融机构所中介的直接就是金
钱，而且是储户或投资人的金钱，但获利却通常都是经营管理者先得。
这种情况虽说是明显地不合理，却也无可奈何！
因为在市场上并不是人人都可以进行“集资”的行为，而金融机构之所以可以公开“集资”，是得到
政府的法律授权及政策承认的。
金融机构的所有权虽然是属于投资大众以及储户的，但是这些名义上的“老板”却不能参与到金融机
构的经营管理中。
如果想直接参与金融机构的经营管理，唯一的方法就是取得法律的授权，也就是成为金融机构的股东
，而且还要是大股东才能接触并且掌握到金融机构的经营管理的权力。
一本万利的“薄本生意”自有资本比率，即金融机构营运资金中自有资本所占的比率。
自有资本比例越高，则金融机构体质越健全，抗风险能力越强。
金融机构的自有资本额的比例究竟是多少呢？
坦率地说，每个市场并不一样，没有统一的标准，不过，还是有个约定俗成的比例：按照国际金融市
场的惯例，一般金融机构的自有资本额的比例是8％。
这是什么意思？
如果某一家金融机构的总资产是100亿，其中有8亿必须是由股东出资的；换一个角度说，若是有人出
资8亿元筹组成立一家金融机构，这家金融机构可以吸收92亿元的存款，或是做100亿的生意。
换言之，只要金融机构的自有资本额的比例大于或等于8％，这家金融机构就会被视为正常运作；如
果自有资本额的比例不足8％，就会被政府要求增资，否则就会依照相关法令，以资本额不足的理由
，由相关主管机关强行接管！
另外，为什么只要出资8％就能做100%的生意？
在市场上，不管是从事哪一个行业，都是人在赚钱。
俗话说：“钱是四条腿、人是两条腿，所以人赚钱很辛苦！
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”可是金融行业除外，因为金融机构中介的就是金钱，做的就是钱赚钱的生意，而且还可以“以小搏
大”，客观上当然要比其他行业容易赚到钱，这是事实。
在保险行业有一种业务叫“再保险”。
这种再保险可以使保险公司做成远远超越自己风险承担能力的大宗交易。
假如，有人从a那里买了一份巨额的保险，a觉得万一出了风险自己无力独自承担，于是a找到b，在b那
里为自己上了-份再保险，与b共同承担责任。
这就是再保险。
再保险业务是国际保险市场上通行的业务。
它可以使保险人避免危险过于集中，规避掉因一次巨大事故的发生而无法履行支付的赔款义务，对经
营保险业务起到了稳定作用。
再保险业务基本上可以分为以下几类：以保险金额来计算再保险责任的比例再保险，以赔款来计算再
保险责任的超额再保险以及由此而衍生的按赔付率计算再保险责任的再保险等。
因为金融业在国内是特殊行业，金融机构不但有法律的授权，而且还有政府的政策扶植。
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编辑推荐

《金融界不告诉你的真相》：资深金融家为你破解你一辈子都不知道的金融秘密！
金融界永远都不想让你看到的书！
两岸三地知名书业联合推出的经济类通俗读物高居金石堂、诚品、博客来等台湾著名书店销售排行榜
榜首你想知道的?你应该知道的?你不知道的?《金融界不告诉你的真相》都有!《金融界不告诉你的真相
》将告诉你金融界永远都不想让你知道的真相!你掌握了多少金融专业知识?你了解相关的金融法律法
规吗?你知不知道投资型保单是精心设计的钱坑陷阱?买保险时，保险公司承诺什么都能赔，其实很多
不能赔!信用卡主动升级，又是金融界一个要钱的手段!小心别上当，优惠存款并不优惠!所谓指数型房
贷浮动利率，永远是主动升，不主动降低。
银行强打的基金，不一定是绩效最好的基金。
面对能说会道的营业员，你该如何识破真相以自保?保险是基于信赖原则的，但轻信业务员绝不可取!
金融知识的多寡，决定穷人与富人的差距！
辛苦工作一辈子，千万不要让自己辛苦赚到的钱被“高深”的金融界忽悠去！
你一辈子都不知道的金融秘密！
金融界永远都不想让你看到的书！
谎言背后的骗局！
揭秘银行、保险以及基金地产等金融界华丽的陷阱！
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