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内容概要

在综合了所有民族的优秀智慧和实践的基础上，犹太民族运用自己杰出的智慧力量，生生不息地延续
着民族的圣火，创造着民族的伟大辉煌和历史，还创造着影响世界的伟大知识和财富智慧。
犹太人在生存、处世、生活、财富、经商、谈判、婚姻、教育、文化等方面，都创造并发展了属于自
己的独特而非凡的犹太智慧，这就是犹太民族发展历史过程中最伟大、最神奇的力量之所在。

《犹太人的A智慧》由禾土所编著，将带你去领悟犹太人的智慧。
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书籍目录

第一章 找准商机，轻松赚大钱
　“世界商人”誉满全球
　经商赚钱，天经地义
　生意就是生意
　冒险越大，赚钱越多
　敢于抓住财富机会
　挫折并不可怕
　准确判断与正确经营，才会赚得财富
　赚取“嘴巴”上的钱
　赚取女人的钱财
　万物皆蕴涵着商机
　敏锐地捕捉信息，利用信息赚钱
　身边有人，就有生意
　犹太富豪处世守富
　钱在富人手里
　赚取儿童的钱
　钱在居住间
　开发资源，大有赢利
　他人耕种，我来收获
　利用别人的钱来赚钱
　富商临死前的忠告
　行销能使你成为巨富
　无形的潜力，价值更大
　做个信息捕手
　随时进行理性算计
　学会投机
　利用别人的危机，填满自己的腰包
　困境创造商机
　生意无禁区
　赚钱者没有履历表
　好商品卖好价钱
　有时候赚钱也要适可而止
　有钱人领导消费新潮流
第二章 正视金钱，信用无价
　从小就拥有处理金钱的正确观念
　面对金钱保持健康正常的理性
　“78比22”的宇宙法则
　信仰不是挣钱的障碍
　战胜困难的唯一法则——坚韧
　决不漏税
　守约就是注重形式
　酵母、盐和犹豫
　拙速胜于迟巧
　当断不断是最大失策
　用钱买生存
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　卡普兰的报复
　希夫的力量，金钱的力量
　米特尔曼与“摩西行动”
　靠奇招异术赚大钱
　钱就是钱，没有高低贵贱
　有钱人的特点——热衷于比赛
　致富的方法是可以学习的
　金钱和性
　衡量人的尺度
　现实主义是犹太人的生活准绳
　赚钱和追女人同理
　勤俭节约但不吝啬
　决不花一分“冤枉钱”
　奢侈是一种病态心理
　洛克菲勒的孙子是如何用钱的
　生活富裕但有限度
第三章 只有行动才可能赚钱
　只有快速出击，才能抢占制高点
　巴鲁克的经商技巧
　快速的人才能击败对手
　哈默如何抢占先机
　逆向思维，反其道而行之
　把握住机会，才能笑到最后
　在发现者眼里，遍地都是机会
　智取钱袋的故事
　“经营城市”的创新理念
　找到钱的运行路径
　能看到机会后面的机会
　看似异曲同工，实则南辕北辙
　犹太人雇德国人开飞船
　替自己设计一个赚大钱的机会
　面对各种算计一定要沉着
　空手套白狼靠的是灵感
　尊重时间，运用时间
　时间就是金钱
第四章 思路决定商路，赚钱讲究策略
　灵机应变生意经
　活用一切的经营手段
　打破陈规陋俗，做事有远见
　开阔视野，从全球观考虑问题
　培养良好的思维
　打破常规的思维
　创新成就大事业
　做别人没做过的事
　人生的大门经常缺乏钥匙
　能赚钱才是真正的智慧
　赚大钱时要懂得审时度势
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　想赚钱先要赢得顾客的心
　独到服务，大胆创新
　想要赚钱要敢于冒险
第五章 遵守契约和法律，但不拘泥于此
　契约高于逻辑
　契约是一成不变的
　创造条件履行法律
　依法纳税是践行国家的契约
　战场和商场的区别
　信用的胜利
　遗产中的伏笔
　善于利用边缘法律
　遵守商业法规
　欺骗别人如同欺骗自己
　遵守合约
　迂回战术
　和金钱缔约
第六章 犹太人人际经营的智慧
　人际交往中，含蓄的表达
　诚信与聪慧
　用金钱、心血和精力笼络权势者
　站在别人的立场考虑问题
　感动人心的热情问候
　不可同室操戈
　选择求生的对象
　美德体现在行动中
　你与之交往的人就是你的未来
第七章 犹太人的商战思想
　为愚昧付出的牺牲就是教训
　一切以民族利益为重
　夸张的广告就是欺骗
　聪明的告别
　神秘的数字
　钱该如何归还
　学会心算
　厚利适销
　盯紧“肥客”
　学会讨价还价
　商战中的杠杆原理
　以攻为守的攻心战术
　把伤痕累累的苹果卖出去
第八章犹太人在商务谈判所体现的智慧
犹太商人的7大谈判技巧
　合约是与神签订的
　和上帝谈判
　和希特勒谈判
　得饶人时且饶人
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提前预备好失败的对策
 审核签订协议的要点
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编辑推荐

　　当今世界，犹太人无论是在历史、文化还是在商业、科研中，都拥有着十分重要的地位和影响力
。
犹太民族具有悠久的历史，是最具时间生命力的民族。
　　犹太民族这一切辉煌成就，不得不让世界各国人们为之惊呼，犹太人究竟是如何演绎成功的呢？
我们该如何学习和借鉴呢？
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