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前言

　　这是一个经济全球化的时代，中国与世界各国在经贸领域的合作日益频繁。
这对于经贸领域的从业者以及即将或有志于进入该领域的人（如经贸类专业的大学生）来说，掌握娴
熟的商务英语沟通技巧、精准的商务知识是他们必须迎接的挑战之一，《一天一场景》系列由此应运
而生。
　　《一天一场景》系列的设计主旨是让读者每天学习一个场景，在循序渐进中完成商务口语的惊喜
蜕变。
整个系列共包括五本精品书：《演示英语》、《会议英语》、《谈判英语》、《公关英语》、《会展
英语》。
每本书约由100个场景组成，整个系列主要特色有　　1.三大特色栏目：　　商务实战对话　　中英文
左右对照，地道表达，更实战、更丰富；　　商务热词抢先记精选商务主题词汇、短语，巩固提高、
方便快捷：　　商务知识一分钟提取商务实战中必不可少的商务礼仪与知识技巧进行讲解。
　　2.内容编排上由易到难，层层深入，一天学习一个场景，循序渐进，在积累中进步；　　3?附赠
光盘内既有由美籍专家朗读的mp3录音，又有精美的E-bo。
k。
E-book为星火独创的情景互动学习软件，让读者拥有一张光盘就能获得视、听两种享受。
　　本书《会展英语》从会展前期准备、会展现场、异地参展、展后事宜的商务沟通写起，再现了会
展信息搜集、展馆选择、参展计划、现场业务洽谈、撤展、业务跟进、成效分析以及商务会议等100个
真实参展情景，内容全面、语言地道、技巧性强。
书中附录搜集了国际会展行业组织、世界会展名城、国内外会议的相关知识。
　　现代展会不再是简单意义上的展示产品、推销产品、购进商品的场所，而是已发展成为获取信息
、交流沟通的重要渠道。
相信这本书可以从语言沟通和商务谈判技巧等多个方面帮助会展从业人员驾驭会展业务。
　　除此之外，我们特别设立了“咨询邮箱”与“网上论坛”，以期实现与读者的互动，方便读者之
间的交流。
　　我们真切希望此书能够为读者会展英语水平的提高尽一点绵薄之力。
由于编者能力有限，难免有不足之处，敬请批评指正！
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内容概要

　　《星火英语·一天一场景会展英语》《会展英语》从会展前期准备、会展现场、异地参展、展后
事宜的商务沟通写起，再现了会展信息搜集、展馆选择、参展计划、现场业务洽谈、撤展、业务跟进
、成效分析以及商务会议等100个真实参展情景，内容全面、语言地道、技巧性强。
书中附录搜集了国际会展行业组织、世界会展名城、国内外会议的相关知识。
这是一个经济全球化的时代，中国与世界各国在经贸领域的合作日益频繁。
这对于经贸领域的从业者以及即将或有志于进入该领域的人（如经贸类专业的大学生）来说，掌握娴
熟的商务英语沟通技巧、精准的商务知识是他们必须迎接的挑战之一，《一天一场景》系列由此应运
而生。
　　《一天一场景》系列的设计主旨是让读者每天学习一个场景，在循序渐进中完成商务口语的惊喜
蜕变。
整个系列共包括五本精品书：《演示英语》、《会议英语》、《谈判英语》、《公关英语》、《会展
英语》。
每本书约由100个场景组成，整个系列主要特色有：　　1.三大特色栏目：　　商务实战对话　中英文
左右对照，地道表达，更实战、更丰富；　　商务热词抢先记　精选商务主题词汇、短语，巩固提高
、方便快捷；　　商务知识一分钟　提取商务实战中必不可少的商务礼仪与知识技巧进行讲解。
　　2.内容编排上由易到难，层层深入，一天学习一个场景，循序渐进，在积累中进步；　　3.附赠光
盘内既有由美籍专家朗读的mp3录音，又有精美的E-book。
E-book为星火独创的情景互动学习软件，让读者拥有一张光盘就能获得视、听两种享受。
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章节摘录

　　皮特先生和马先生正在就合同细节进行商谈，前面条款已经取得一致，现在开始谈付款方式⋯⋯
皮　特：马先生，我们可否接下去谈谈付款方式？
马先生：可以。
　您认为采用我们的老条款——　　保兑的、不可撤销信用证怎么样？
皮特：经过我公司去年的巨额采购后，我想你　　们对我们的财务状况已很清楚。
实在　　没有必要继续找第三方银行进行保兑，　　这样会增加我们的成本。
马先生：我们知道以贵公司的商誉是不会违约　　的，我同意在支付条款中删去“保兑”　　字样。
皮特：谢谢！
我们就把“保兑”字样从条款中　　删掉吧。
马先生：皮特先生，还有一个问题。
　由于生产　　这种设备需要垫付一些资金，所以，我　　们要求使用见票即付的即期信用证。
皮特：我们同意。
马先生：我很高兴我们能再次全部达成协议。
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编辑推荐

　　100天——商务会展口语脱口秀！
　　每天一小步，职场一大步。
　　附赠MP3光盘，纯正美音练口语；　　精美E-book，休闲阅读两不误独家开辟“咨询邮箱”与“
网上论坛”；　　用一本书结交100个朋友。
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