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内容概要

倪彤、王鹏、杨妍编写的《开网店赚钱方略》介绍了开店办照、网店定位、资金预算等开业前所有要
务的具体操作办法，以及开店后日常技术操作流程、赚钱绝招、冲钻秘诀、安全管理等业务技能，重
点介绍特色经营和赢利技巧等。
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章节摘录

版权页：   插图：   2.拍卖万式发布商品 拍卖法分两种，一是单件拍卖（即普通拍卖），一是多件拍卖
（即荷兰拍）。
如果拍卖的宝贝数量是一件，这件宝贝就属于单件竞拍；如果宝贝数量是两件以上，该宝贝就是多件
竞拍，即荷兰拍。
 单件拍卖方式发布商品步骤和一口价方式基本相同。
唯～的区别是在选择发布方式的时候，应该选择“拍卖发布”选项。
此外，在填写“宝贝基本信息’’的页面，多了一个“起拍价”和“加价幅度”的选项。
而“加价幅度”又有两种选项可供卖家选择：“系统自动代理加价”和“自定义”。
前者不能自定义加价的幅度，系统会自动为你进行加价幅度设置：而后者则可以自己选择，如果你设
定的是5元，那么每次加价都是按照5元进行的加价处理。
店主根据自己商品价值和销售活动的需要来设置加价幅度。
尤其要注意的是，店主自己不可参加竞拍，如果使用马甲号（即副账号）竞拍，淘宝网管理人员查到
后会做出相应的处罚。
 值得提醒的是运费问题，在拍卖方式中，《淘宝规则》规定“拍卖包邮”，这就意味着拍卖商品的邮
资是由店主承担，所以店主在设定其商品的拍卖起价时应该将运输费用添加到商品价格中去。
如果卖家在自己的商品描述中自作聪明写上“买家需要承担邮资”，是属于违规行为，将有可能遭到
买家的投诉。
 多件拍（荷兰拍）的规则如下：价高者优先获得宝贝，相同价格先出价者先得，成交价格是最低成功
出价的金额。
买家需要在购买宝贝页面上出价，输入愿意承受的价格和需要的数量。
所有获胜的出价者对每件宝贝都以相同的价格付款，即最低成功出价的金额。
此金额可能低于某些竞拍者出价，出价较高者优先获得所需数量的宝贝，最后一位竞拍获胜者可以拒
绝购买未达到所需数量的宝贝。
 例如，如果你出价购买5件宝贝，拍卖结束后仅得到2件，那么你可以拒绝购买其中任何一件宝贝。
注意：如果一件宝贝的数量大于出价的人数，则按照起拍价格成交。
荷兰拍存在一定的风险，请卖家慎重使用。
 例如，某卖家发布了3件拍卖商品，起价是20元，有4个人来竞拍。
分别出价：20元、20元、25元、30元。
根据荷兰拍交易规则，出价为25元和30元的买家可以顺利得到该品，两个同样出价20元的买家，只有
先出价的买家可以得到该商品，获得该商品的3位买家都以20元成交。
 发布拍卖商品的目的一般是希望借助“薄利多销”的方式来提高店铺的浏览量、带动其他商品的成交
。
“一元拍”就是一种提高浏览最重要的方法：所谓“一元拍”，就是将拍卖商品的起拍价格设定为l元
。
但如果一元拍的商品完全是无意义的商品，比如广告商品，即使该商品有浏览量也不会带来成交；如
果一元拍商品是为了欺骗消费者来提高点击率的话，就可能遭到买家的投诉。
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编辑推荐

《开网店赚钱方略》是由安徽科学技术出版社出版。
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