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前言

　　因为有梦想，所以才会赢 　　来源 价值中国网 伊金萍 　　赖瑞·埃里森、巴菲特、盛田昭夫、
迈克·戴尔、皮尔·卡丹、坎普拉德⋯⋯这一个个闪亮的名字，曾经创造了多少令人们惊叹的神话，
这些超级富豪们白手起家，从无到有、从弱到强，他们的性格经历不同，从事的行业不同，创业的途
径不同，但有一点是相同的，那就是他们心中都有梦想，因为有了美好的梦想，所以成就了他们美好
的未来。
这就是他们赢的秘密。
由湖北教育出版社出版，张昭平编著的《赢的秘密》一书，就道出了11位因梦想成就未来的传奇人物
成功的秘诀。
 　　因为有梦想才会选择前行的目标 　　有目标才会有方向，才有前进的勇气。
创业的道路并不平坦，可因为是背着梦想行走，所以才不会畏惧一路的荆棘与坎坷。
他们知道自己选定的目标，知道自己背负的不是沉重的负担，而是美好的未来，因此就有了前行的勇
气与力量。
华硕电脑公司的总裁施崇棠在创业之初就选择了让人们吃惊的前进目标——做行业的老大，这在当时
不啻为一个异想天开的幻想。
可是梦想让施崇棠在众人不信任的目光中走的坚定异常，他只用了3年就打败了英特尔，还把当时世
界第一大主机板厂商Micronics打得落花流水，一跃成为行业老大，取得了霸主的地位。
 　　因为有梦想才会更早地规划未来 　　“卖火柴的小男孩”坎普拉德5岁时就对经商有了强烈的兴
趣，在小伙伴中间推销火柴，开始了他的营销之路。
年幼的坎普拉德就希望建立自己的公司，他的人生就在那时有了规划：11岁，他做成了第一笔 “大买
卖”。
17岁时他创建了宜家公司，销售廉价家具。
29岁，宜家开始自己设计家具。
32岁，第一家宜家零售店开张，成为连锁店的样板. . . .今天他的行销理念和经营哲学已为世人所推崇
。
7岁的乡下小男孩皮尔·卡丹在给一个被别人丢弃的布娃娃做裙子的过程中发现了自己的兴趣所在，
梦想自己长大后能设计出让人喜爱的服装。
14岁时，他説服了父母，当起了裁缝店的小学徒，苦练基本功。
17岁，他怀着梦想勇闯巴黎，6年后他再入花都，确定了自己的设计风格。
十几年后一举夺得世界服装设计大奖——金顶针奖，成为世界顶级服装设计大师。
 　　早人一步规划未来，这使他们时刻走在别人的前头，最终成为时代的弄潮儿。
 　　将幼时的梦想尽早规划，并有序实施，是将遥远的梦想和远大的理想化作一个个近在眼前、切实
可行的行动，神话离你就不远了。
 　　因为有梦想才会激发创业的激情 　　为什么“坏小孩”埃里森就读了3所大学，却没有拿到一张
大学文凭？
因为在大学里他找不到激情。
为什么30岁出头的他就创办了甲骨文软件开发公司？
因为在计算机的世界中他发现了梦想，找到了激情。
激情的力量是无穷的，它让埃里森在发展壮大自己的路途中披荆斩棘勇往直前，因此灵感涌现创意不
断，成为令同行敬畏的“疯子”。
今天甲骨文公司已经成为世界上最大的软件供货商，梦想与激情成就了一个“疯子的帝国”。
 　　梦想是动力之源，激情是将成功的渴望化作行动的力量。
如果做能令自己有激情的事，暂时的困难将不为人所畏惧。
同时激情还能激发出不同于常人的灵感和创意，这又会给一个企业的发展带来巨大的财富。
 　　《赢的秘密》一书中向我们展现了一个个超级富豪们创造的神话。
神话才刚刚开始，神话还将继续，因为只要掌握了赢的秘密你也会赢！
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内容概要

据说成功的企业家大都要经过九死一生的磨练!他们有的抛弃稳定的前途，敢于以自己的终生幸福为赌
注，只为搏得一个实现梦想的机会；有的以超人的机智在各种力量和因素中周旋，一旦机遇到来，他
们就会破壳而出；还有很多人一生辛苦经营，终日重复着在旁人看来枯燥乏味的工作，就像地狱中的
西西弗斯⋯⋯他们把所有的辛苦和经营隐藏在壳中，而大多数世人所看到的，只是他们振翅那一瞬间
的光彩⋯⋯
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