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内容概要

本书以解决营销中实际产生的问题作为目的，以古代和现代寓言为启发主题，不少寓言是作者精心编
写的，有的是根据已有的佳作改编的，其实质就是通过作者的一种理解将一个营销管理变成让大家都
能明白的知识。
问题是来自实际生活中的，普通大众可以用灵活、轻松的方式进入，并解决营销管理中的问题。
而点评，则是给予一种启发的思路，并以点评作为作者对寓言形式的一种理解，一种开放式的解答。
    本书中的寓言皆有寓意，读者可以从不同角度和方式来理解、运用。
洞悉本质是一种人生的高级修养，有了这样的修养，可以解决看起来非常复杂、难以解决的问题。
而本书中解决问题的方法往往出乎意料，一定能令你捧腹大笑，或在你思考后顿悟而会心一笑。
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