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内容概要

这是一部不可多得的职场培训小说，内容分为两大部分，第一部分是一个完整独立的职场小说，讲述
一家中外合资大公司中一群年轻白领的升职故事。
第二部分是根据小说总结出来的大量职场经验和升职理念，这部分内容分散于小说之中，通过不同的
字体和模块跟正文区别开来。
    小说部分，讲述了几个性格各不相同的职场白领通过自身的打拼与奋斗，最终都获得了成功的故事
，阐述这样一个道理：无论你是哪一种个性，无论你处在职场的什么位置，都有适合自己的升职空间
，都有那条适合自己的升职路。
    升职理念部分，以小说内容为案例，具体分析了职场中遇到的各种困惑、自我的修炼、与同事的交
流技巧、与领导的沟通艺术、升职加薪的注意事项等等。
这部分内容非常契合普通职场白领的现实需要，非常实用。
两部分内容相互渗透，相辅相成，也方便阅读。
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作者简介

金刚心，资深职场规划与培训专家，国内首批研究职场规律与职场困惑的专家之一，专栏作家。
1968年出生于湖南，曾任职国内多家名企高管，培训的学员逾千，遍及葛兰素史克、沃尔玛、雀巢等
世界一流企业，出版有《想在领导前面》等多部著作。

    文鑫，资深管理专家与职业培训专家。
曾在全国各大城市酒店巡回培训讲座，具有丰富的实战经验。
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章节摘录

　　为什么这么说？
因为生活一有压力，人们就会对升职患上“相思病”，常梦想着靠升职实现升薪。
尤其是生活在一线城市的外地人，他们常像驴拉磨一样围着工作岗位转啊转，驴为人拉磨是被蒙着眼
的，可是打工者为老板打工也像蒙住了眼，常常看不到自己的“工作漏洞”。
看不到漏洞的人工作久了就会觉得没动力，接着就很容易掉进“要死不死”的工作状态里。
　　当然他们一旦发现自己的工作漏洞，就会觉得看到了新希望，因为敢留在一线城市的职业人都是
志向和拼劲不一般的人。
　　工作漏洞有时会出在这些方面：只知道按常规环节做工作，不知道怎么抓工作的必须环节。
比如本故事中的艾未来——　　步町欣是潘得富的女友，和潘得富一起生活时，她的脾气常常像打雷
，分手时又快如闪电。
如今闪电和打雷一起来，她不仅要和潘得富分手，还想要回属于她的那份买房的钱。
她说：“你该了解的，我从来都是这么‘直爽’。
”潘得富心里苦笑：“问题是你很‘直’，我很不‘爽’！
”　　被逼无奈的潘得富只好四处求人买他的车。
比起挣钱，借钱更难。
就快无路可走时，潘得富在艾未来那儿看到了曙光，她答应帮他找找买主。
　　艾未来是投资部的项目主管，也是盛之楠的妻子。
借着谈项目的机会，她顺便约了典石金，这样她就可以把喝茶的费用放到交际费里。
　　典石金正在找机会要和他们夫妇说点要紧的事，因此很高兴就赶来了。
　　说到买车的事，典石金答应考虑考虑，接着他话题一转：“艾主管，和你说件奇怪的事。
我前两天在你们购物中心的美食街吃火锅，看见了冷总。
”　　艾未来轻轻笑道：“当老总就是好，可以到处吃，然后签个字拍屁股走人。
”　　典石金说：“他没吃，他只是转了转。
我好像看到他对着两个刚进来的客人微笑了一下，然后就匆匆走了。
”　　“这有什么奇怪的？
他是管公司运营的，当然要经常走走，观察观察。
”艾未来说，“放心吧，他不是来暗查我的工作，我的工作也不是维吾尔族姑娘，小辫子一抓一大把
的。
”　　“你不会觉得做培训的人都有点神经质吧？
”典石金笑了笑继续说，“我不是怀疑冷总。
我看到那两个刚进来的客人做了些特别的举动，我就忍不住为你担心。
”　　艾未来眉头连续皱了皱，正好带动了她额头上的美人痣。
　　典石金说：“那两个人一边说说笑笑，一边做了些小动作。
”　　“什么小动作？
”　　“我见他们把火锅底料捞了点出来放到碗里，你想谁会吃火锅底油？
然后这两小子把餐巾纸分别放到火锅底油里和装香油的油碟里。
”　　“这又说明什么？
”艾未来的眉头一会儿舒展一会儿皱起。
　　典石金说：“如果我是你的对手，说不定我也会用这种办法。
”　　“什么意思？
”　　“那两小子把餐巾纸捞出来后的动作我虽然没看清楚，可是我能猜出来，他们肯定把餐巾纸快
速装进了两个塑料袋。
虽然他们的动作很小，可是因为有了前头冷总和他们打招呼的事，于是我就多看了两眼，没想到就观
察到了这些小动作。
”　　“他们是工商局的？
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”　　“不是。
我想他们是商人，因为他们穿得很考究，有一个小子还戴着精致的戒指。
于是我就想到了一直想低价收购你们却竹篮打水的买买买公司。
我如果是商业间谍，我就会帮你跟踪那两小子，证实我的判断，可是我当时有客人，走不开。
”　　艾未来这下皱起的眉头就舒展不开了：“你毕竟没看到他们把餐巾纸快速装进了两个塑料袋，
对吧？
会不会多虑了？
”　　典石金反问：“那他们干吗把餐巾纸放进油碟里？
”　　艾未来说：“可能他们不喜欢油腻，所以看看火锅里有多少油？
”　　“但愿我是多虑。
”典石金说，“我在管理公司接触的无孔不入的商战案例太多了，所以我最怕我刚才的担心不是多余
。
”接着典石金就说了这么一个案例：　　无孔不入的商战　　以前我们有个客户，煞费苦心请来了全
国各地的经销商和一些著名媒体的记者，可是产品发布会召开的那天，对面的宾馆里突然冒出了更热
闹更吸引眼球的布展⋯⋯　　这是竞争对手演的戏，结果可想而知，我们的努力都给他人作嫁衣了。
　　所以我们现在给别人做策划顾问时，周围的宾馆、会馆都要提前安排人秘密调查。
如果给竞争对手钻了空子，那我们的策划方案再棒也没法不失败。
　　听典石金说完，艾未来的职业警惕性于是拔高了几个层次：“你的意思是那两个吃火锅的客人是
我们的竞争对手？
他们要对我们搞鬼？
”　　⋯⋯
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编辑推荐

　　我的职场路怎么走？
如何破解升职的密码？
如何打开升薪的通途？
这本书讲述的这个故事，也许不够惊险不够刺激，但一定是精彩的，因为它包含了太多前辈留下的职
场经验，告诉你如何规划自己的职场地图，告诉你如何绕过职场的“雷区”。
　　让“潜伏”走开，职场“阳谋”照样打开升职通途不一样的职场智慧，助你事业成功至少提早五
年！
1、将职场小说与职业培训内容进行了有机融合，使得理论与实践相结合，实战性强，非常实用。
2、对职场的分析涵盖了各个层次。
给各个职位层次、各种性格类型的职场人士设计了各不相同的职场地图。
对从普通员工到老总的各个层次的职场人士都有学习借鉴的价值。
3、本书强调的是每个人都有适合自己的升职道路，强调通过自己的努力加正确的方法达到目的。
所有的手段都是正面的，光明正大的。
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