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前言

中国人说：富不过三代。
大胡子老外托尔斯泰说：三代出一贵族。
两句话加起来的逻辑就是：中国出不了贵族。
中国出不了贵族，如果放在现代，是有根据的。
诸位看看历年CCTV年度经济人物榜上的富豪们，有多少已经翻身落马。
胡润富豪榜更是成了富豪们的落马榜，大倒霉蛋黄光裕坐上富豪榜，屁股都没捂热，就进去住单间了
，更别说三代了。
个中缘由，小三不去深究，只说现象。
  小三有个奇怪的发现：中国历史绵延几千年，没出现文化断点；但是，中国的名门望族却更迭轮换
，很少有哪个家族兴盛不衰，即便是孔老二家族、孟夫子家族，延续传承的也只是排了几十辈的辈分
而已。
中国的家族史就好像是一部不断被革命的轮回史。
  从周武王灭商，建立周朝，传续三十代，计三十七王，前后达七百九十一年。
三十代，什么概念？
按照托尔斯泰的计算，大周嫡胄个个都是超级贵族了吧，其实不然。
我们看看大周那些王室嫡胄的分封国的多舛命运就知晓了。
  特别是自公元前771年平王东迁，拉开了春秋的序幕后，周天子脚下的这些嫡胄们就没有一日不在惶
惶中度过。
整个中原乱成了一锅粥，之前那种井然的秩序伴随着野心和杀戮、雄心和抱负，像一锅东北乱炖一样
扑腾扑腾都下了锅。
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内容概要

自大周证监会重建市场秩序后，各地相继设立了几大股份公司，以维护证监会的地盘。
各股份公司的董事长和CEO各施手段，在市场上左突右杀，不断扩大自己的市场份额。
其中绩优上市公司有齐国、楚国、晋国⋯⋯　　齐国股份公司的首任董事长就是姜子牙。
在数百年风云变幻的市场环境下，姜子牙及其继任者对内深化改革，聘请天才CEO，理顺公司内部关
系；对外强势扩张，大肆收购小公司，逐渐奠定了独霸市场的地位，一举成为当时具有超级影响力的
跨国集团⋯⋯
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杨关三，文字蠹虫。

　　曾获榕树下“八月乡野”征文奖；入围首届商小说大赛20强，著有《乡野童年》、《八号码头》
等。
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章节摘录

晋昭公招待大家吃完晚宴，就照惯例一起玩投壶游戏。
作为东道主，昭公先干为敬，呵呵，他率先投壶。
临投之前，他念念叨叨地祈祷说：如果我投中，就表示我将继续称霸诸侯，如来佛祖太上老君，保佑
我！
结果，他中了。
轮到景公上场，只见他在胸前画了个十字，叫道：无量天尊！
老天保佑！
如果我中了，就代表我会取代晋国，垄断市场。
在这么重要的场合上，公开表明自己的意图，一个是说明景公傻大胆儿（当时晋国的经理伯瑕就建议
对他动手，幸亏齐国的公孙傻及时地拉着景公撤了）；二是说明晋国对其他公司的掌控力已经非常有
限，齐国已具备了叫板晋国的实力。
从晋国回来后，齐景公又被迫参加了晋国组织的一次会盟，他心里感觉很不爽，回到公司就摔盘子摔
碗地冲下属发火：“凭什么啊？
凭什么啊？
他晋国凭什么对我吆三喝四的？
我也要称霸！
我也要称霸！
”晏婴等他情绪稍稍平静了些，就说：“董事长，当霸主有什么好？
你看看晋国，被霸主这个虚名拖累得内部空虚，疲于应付。
其实啊，公司富强了，员工富裕了，你就是不称霸，别的公司也自然敬让你。
霸王，不过是虚名而已。
董事长有这些热情，不如我们研究一下怎么提高员工待遇，减轻员工负担，好不好？
”景公被晏婴的一壶温茶泡得没了脾气，回头想想，确实如晏婴所说，就采纳了他的建议，在公司内
部济贫助丧、轻赋薄敛，好好地滋润了内部一番。
欲速则不达，这个道理晏婴很了解，景公慢慢也体会出味道了。
景公二十二年，公元前526年，休养生息好几年的齐国开始发力。
他派人前去抢占徐国的市场。
徐国怕了，向齐国求和。
于是徐国、郯国、莒国，跟齐国在蒲隧这个地方结盟，徐国为了表示臣服，把公司压箱底的镇司之宝
甲父鼎，都献给了齐景公。
整个流程一气呵成，策划－攻打－求和－结盟－献鼎，全过程下来，晋国仿佛就是个围观的看客，成
了局外人。
景公二十五年，齐国前去教训貌似不听话的莒国，一直把莒共公追得换了好几个地方。
这件事，齐国根本就没有知会晋国；二十七年，齐国率领一帮小弟，全程参与了平定宋国内乱的活动
。
这中间晋国也有参加，但是很明显的是齐国在起主导作用；二十八年，齐国再次前去教训小弟莒国。
莒共公听说齐国又来了，摆开架势要迎战，莒国公司经理劝莒共公说：“老板，齐国不过是来教训我
们一下，你服个软儿，这事就过去了，何必动刀动枪的呢？
”莒共公哪里肯听，结果被齐国好一个拾掇。
莒共公走投无路，投奔鲁国，齐国趁机把莒郊公扶上董事长的位子。
自此，齐国完全把莒国掌控在自己手心里。
景公三十一年，鲁国“三桓之乱”乱到了顶峰，三桓把鲁昭公驱逐出了公司，鲁昭公只好投奔齐景公
。
景公看着落魄的鲁昭公，心里那叫一个美啊。
他不是幸灾乐祸，不是看鲁昭公的热闹。
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这时的景公，事业心很强，很要求上进。
他心里美，是因为他看到了一个机会。
自老祖宗齐太公开始，鲁国就一直在齐国旁边，始终未曾彻底臣服。
这次如果我把鲁昭公送回去，平定了鲁国的内乱，你们说说，我这个功劳，是不是很大？
想到这里，他马上派人在齐鲁边境强行占领了鲁国一块地盘——郓，并安排鲁昭公住在这里，随时准
备回鲁国公司复位。
第二年，景公派人去平定鲁国内乱，没成。
秋天，他又组织莒国、邾国、杞国开会，商量这件事，也无果而终。
  人的热情是有限度的，医书上说，长时间勃起对身体不好，同样的，一个人的热情不可能连续保持
好几年。
景公试了好几次，未果，他当初的想法也渐渐疲软了，因此就渐渐怠慢了鲁昭公。
鲁昭公明白，自己绝对不能在这里干等，时间长了，公司员工怕都不认识这个董事长了，于是景公三
十四年的时候他离开了齐国，转投晋国.在晋国的乾侯这个地方暂住。
晋国人心里跟明镜似的，你鲁昭公啥意思啊？
齐国办不了了，你才想起我？
早干嘛去了？
景公三十五年，没有得到晋国援手的鲁昭公无奈又回到了郓，仍旧把希望交给了齐国。
这回景公也有借口了：晋国不行，又回来找我了？
可怜的鲁昭公，受了景公一顿奚落，又起身去了晋国的乾侯。
作孽啊，老天爷如此折腾一位董事长，于心何忍？
三年后鲁昭公在这里郁郁而终！
景公的如意算盘彻底落空。
从景公四十五年开始，一直到景公去世，这十四年的时间里，他一直在试图联合诸小弟，共同对抗晋
国的霸权，这是他后期非常明确且坚定的对外策略。
景公四十八年，齐国发生了两件大事。
一件是晏婴去世，这对景公是一个打击，他非常庆幸这么多年来一直有一位聪明、仁厚、正直的CEO
伴随左右，使自己避免了很多错误，虽然晏婴不是霸王之辅，但却是很好的守业人；第二件事就是鲁
国和齐国结盟。
鲁国出于什么考虑要和老冤家齐国结盟？
无非四个字：此消彼长。
晋国内乱，无暇他顾，越来越罩不住；齐国在景公的拔苗助长下，竟然有了些许的霸气。
前面的事件一次次验证了“没有永恒的
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编辑推荐

《春秋战国的那些CEO们:齐》：春秋战国时期的周王室有如证监会其下的分封国就像一家家上市公司
至于公司的市盈率、机构的权谋、散户的命运一切的一切在这个风云激荡的伟大时代在这个不图谋即
灭亡的铁血时代都显得如此的现实和残酷又如此符合自然界的生存法则春秋没有乱成一锅粥，战国也
不是一场游戏。
你看！
大家经营有序，合理兼并，是真正意义上的市场经济！
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