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前言

谈起创业，很多人都会说一个字，那就是：“难”。
一没技术，二没资金，三没人脉关系，创业怎么可能呢？
所以很多想创业的人往往一想到这些就会望而却步。
创业真的很难吗？
我们来看看那些实干家和创业者吧！
牛根生1999年创办蒙牛乳业，经过6年的创业使之成为全国有名的企业，被中央电视台赞誉为“一头牛
跑出了火箭的速度”；马云1999年以50万元人民币创业，开发阿里巴巴网站，成为中国内地第一位登
上国际权威财经杂志《福布斯》封面的企业家；俞敏洪1993年创办北京新东方学校，创造了培训界的
神话。
这些创业的故事真实生动，众所周知。
当我们读到、听到这些人的创业事迹后，往往会热血沸腾、不能自已。
但很多人正如马云先生所说，是“晚上想来千条路，早晨起来走原路”，空有创业的想法，却没有创
业的行动，对创业敬而远之。
其实创业并不可怕，我们缺乏的只是技巧和方法，还有创业的勇气和行动力，而不是所谓的能力和资
金，人脉和经验。
古往今来白手起家的富豪比比皆是，从世界首富比尔·盖茨到2009年中国首富王传福，从台湾农家子
弟出身的“塑胶大王”王永庆到中国内地女首富“废纸回收大王”张茵，都是白手起家的典型代表。
可见，创业是一项平常化的活动，远远没有人们想象的那么神秘；创业是一种模仿活动，创业的模式
可以拷贝和复制，就像麦当劳复制肯德基一样。
创业还是一项体现人生价值的活动，往往会体现人的自主性和创造性。
时下，创业之风已经吹遍大江南北，特别是全球金融危机风暴到来后，用人单位纷纷裁员，就业环境
恶化给每个人带来了很多不利因素，人们的创业意识进一步觉醒。
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内容概要

这套《草根创业者部落丛书》，其宗旨就是担负创业就业教育的使命。
本套丛书采用了大量的数据和案例，从不同层面及不同角度，诠释了创业的模式、方法和技巧，是创
业者特别是大学生创业的行动指南。
    在《兼职也能赚大钱》一书中，重点介绍了如何利用上班时间兼职，包括兼职信息的获取，兼职的
技巧，可兼职的行业以及兼职所要注意的事项等。
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章节摘录

插图：可以从亲戚朋友身上找机会。
除了工作，你还有一定的时间可以用于社交。
你需要常常和你的亲戚朋友有交往，甚至和他们的朋友有交往。
如果你善于寻找就会发现，原来你的社交圈子也很庞大，与外界的联系也比较广泛，所以，你的兼职
机会也可能会很多。
亲戚，由于感情认同的原因，早已在心里接纳了你，并且对你有较为透彻的了解。
你只需向他们表明想兼职的愿望，甚至无需做太多的说明，他们自会判定你适合做什么样的兼职，并
尽心尽力地为你寻找机会，甚至为你创造机会。
但你需要注意的是，越是至亲的人推荐的机会，你越是要慎重对待，因为如果你做好了，会给推荐你
的亲戚脸上增光；如果做不好，则会让你的亲戚下不了台。
“多个朋友多条路”，现代人应该不断提高社交能力，扩大交际圈子，而且不要轻易伤害朋友，这样
，你往往能从朋友那儿发现兼职机会。
首先，你要真诚地对待你的朋友，特别是要让对方觉得你靠得住。
这是你的朋友直接为你提供兼职机会或向你推荐兼职机会的基本前提。
其次，朋友的帮助通常是寻求兼职机会的重要途径。
因此，向你的朋友明确表示请他们提供帮助，让他们当做一件事来办，在他们各自的圈子里去寻找适
合你兼职的机会，那样，你获得机会的希望就大多了。
从大众传媒中发现兼职机会。
当今时代，大众传媒每天以各种各样的方式把各种各样的信息传递给你。
正因为大众传媒的这种职能，许多用人单位利用它们发布招聘启事，向社会公开自己的招聘对象、招
聘条件、用人岗位以及薪酬待遇，以此扩大选择范围，期望求得真正适合的供职者。
通过传播媒介传递的信息谋取兼职和其他途径有着较大区别：其他途径有别人推荐你，而这条途径要
由你自己推荐自己。
发现信息是谋取兼职的前提。
既然你有心谋取兼职，那么应当每天花些时间上上网，浏览一下当地的报纸，看看当地的电视节目，
关心一下当地其他传媒传递的信息。
特别要注意报纸，很多招聘信息是通过报纸面世的。
面对众多的招聘信息，你需要根据自身条件，对众多的信息加以排检，从中选择出你认为有价值的信
息。
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媒体关注与评论

创业的过程。
实际上就是恒心和毅力坚持不懈的发展过程。
　　——李嘉诚在创业时期中必须自己打出一条生路来。
艰难困苦即此一条生路上必经之途径。
　　——邹韬奋人生志在创业。
　　——陶行知机会不会上门来找人。
只有人去找机会。
　　——狄更斯创业者最重要的是创造条件。
如果机会成熟的话一定轮不到我们。
　　——马云给自己留了后路相当于劝自己不要全力以赴。
　　——王石人年轻的时候可以张狂一点，因为年轻人不怕犯错误，错了还有机会重来。
老了就不行。
错了就是错了，再也没有机会。
　　——姚明生人不能把什么都设计好了才上路。
　　——张若玫
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编辑推荐

《兼职也能赚大钱》：内外兼修的致富之路，进退自如的创业模式，兼职人群有哪些，哪些职业可兼
职，如何获取兼职信息如何做好自我推销，如何预防兼职陷阱成功兼职的心态。
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