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内容概要

色情、隐私、赌博，道德领域的禁区，在金钱世界是不存在的。
只要能带来大反大把的钞票，它们都是可贩卖的商品。
当然，前提是合法。
至于球星、歌星、小说、电影、网络、游戏等等等，就更不在话下了。
拉链、玩具、口香糖、剃须刀⋯⋯这些看似不起眼的小玩意儿，也能成就庞大的商业帝国。
商海无常！
今天居于巅峰，明天就可能跌入深谷。
擅长商海，靠时运，更靠智慧。
不管科幻小说，还是虚拟空间，都能带来滚滚财源，令人不得不佩服“新经济”的巨大魔力。
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章节摘录

书摘    明星得奖有人弹冠相庆，见不到明星的影迷，照样可以自娱自乐。
全美各地有数百个“奥斯卡之夜”的庆祝活动，有些模仿奥斯卡，红地毯、名人亮相等一应俱全。
综合那些正规的和不太正规的，总开销大概在700万左右。
外围效益举行奥斯卡的柯达剧院坐落在好莱坞市的一家商城内，这一带的知名度便大增，据称从2002
年首次举办奥斯卡后，该商场的收益及房地产的价值增加了5%，这个数字是500万。
    奥斯卡是全美国收视率第二的节目，仅次于每年1月底的超级杯橄榄球赛，预计有4200万电视观众。
保守估计当晚外出就餐的人数会下跌5%，使得全美餐馆损失6000万美元的营业额。
    但是，美国人外出就餐的费用有一半花在快餐、皮萨等外卖上。
而奥斯卡当晚的外卖生意会异常红火，起码比平时多500万。
假设lO%的电视观众因此去超市购买啤酒、饮料、速食、小吃，每人平均花费20元，那就是800O万。
所有食品费用一减一加，总数还是多出2500万。
奥斯卡跟精彩球赛一样，是刺激大屏幕彩电销售的良机。
调查显示，几家大型连锁家电商店在奥斯卡期间的销售额比平时增加10%。
即便考虑到多数消费者有没有奥斯卡迟早会买，把全美的电视销售增长率定为2%，每台价格取平均
价3000美元．以每年430万台的数字、3月份微增2%，便是多卖7167台，为电视制造业贡献215O万元。
奥斯卡奖价值几何？
    大家都知道，一部影片一旦在奥斯卡获奖，便身价百倍。
但这“百倍”到底是多少?粗略计算，提名大概值3000万美元；得奖值2000万。
确切地说，一部影片因为得到奥斯卡提名，可以在原先票房成绩的基础上，增加3000万美元的影院收
入，而一旦得奖，还可以再增加2000万美元。
    当然，具体数字取决于很多别的因素，其中最关键的是影片本身的商业性及首映的时间。
影片本身的商业元素越重、首映离奥斯卡越远，奥斯卡的票房刺激作用便越小，如《角斗士》是一部
非常商业化的作品，于200O年5月在美国首映，等到次年2月获奥斯卡提名时，它已经赚了影院收入
的99．4%，提名后仅多赚了O．2%，得奖后也只再增加O．4%，使得北美票房总数达到1．88亿美元
。
为什么？
原因很简单，想上电影院看此片的人差不多都已经看过了。
    《莎翁情史》的命运则完全不同。
该片于1998年12月底上映，到次年2月获提名时，票房为3630万：提名后，票房翻了一倍多，又赚
了3670万；3月底得大奖后，另增加了2700万。
换    言之，该片60%的票房都跟它受到奥斯卡青睐直接相关。
由此可见，观众面窄、艺术性强的文艺片最易受惠于奥斯卡的光芒。
在2002年，奥斯卡的福星重点惠顾两部影片，一是《高斯福特庄园》，这是一部描写1932年英国某贵
族庄园谋杀案的精致之作，提名前票房为2200万；另一部是《不伦之恋》，这部刻画一对知识分子夫
妇突然面对丧子的家庭剧在提名前有1900万美元的票房。
据洛杉矶美国电影行会的负责人透露，这两部作品的票房成绩在提名后一两个月里起码翻了一番。
                    好莱坞将毁于加拿大?    一位加拿大官员在好莱坞招商会上叫喊：“过来吧。
你一踩过边境，你们的一块钱就变成了一块五!"    正当全世界反感好莱坞的人们，纷纷声讨、抗议美
国电影的文化侵略时，加拿大政府却在“静悄悄”地实施着对好莱坞釜底抽薪的产业政策——加拿大
联邦政府及地方政府通过各种优惠政策，把越来越多的美国电影电视摄制组吸引到自己的地盘里。
你在电影中看到的纽约街景，很可能是在多伦多或温哥华拍摄的，甚至连成龙当年的《红番区》都是
在温哥华取的外景，只是该片做得不太巧妙，纽约观众一看便乐了：“瞧，咱们纽约背景上居然长出
了雪山。
”来自邻国的呼唤    加拿大最初吸引它的南国邻邦北上拍电影，其动机跟德国等欧洲国家差不多，即
通过美国电影宣传自己，因此它提出种种条件，比如影片必须涉及加拿大题材、使用加拿大主创人员

Page 4



第一图书网, tushu007.com
<<赚钱新门路>>

、促进加拿大文化，等等。
但加拿大政府逐渐发现，好莱坞大批人马在加国土地上“横行"带来的最大好处不是这些，而是他们在
当地留下的遍地美元。
    一个好莱坞大片的摄制组动辄几百人，甚至上千人，他们在外景地的花费非常之大，光是吃住行就
是天文数字，加上场地和设备的租用、临时人员的招聘，对当地经济的直接“贡献”就每天高达数10
万美元。
比如《魔戒》剧组在新西兰，光是每天喝掉的咖啡就多得吓人。
更重要的是，这笔钱有滚雪球效应，能像旅游业那样推动当地的餐饮、旅馆等服务业，实际经济效益
一般是剧组花费的几倍。
真可谓商机无限啊。
    而对美国剧组来说，将“大部队”拉到加拿大，也是颇为划算的，因为加拿人给予美国剧组的好处
是双重的：一是它的货币不如美元值钱，因此美国人去那里觉得什么都比美国便宜。
正如一位加拿大官员在好莱坞招商会上叫喊的：“过来吧。
你一踩过边境，你的一块钱就变成了一块五。
”第二是税收减免(tax credit)。
减税率中有联邦政府的一部分(劳工费用的减税率是11％)，而且每个地方政府还可以自行增加，比如
温哥华所在的BC省就同时给予20 9／6的减税优惠，使得总优惠达到31％。
    无疑，这是一个双赢的局面。
加拿大不断改善其“投资”环境，比如以前减税的手续需要两年才能办完，现在他们答应在6个星期
中办理85％的减税额；大力兴建电影摄制棚，把原本关闭废弃的空军基地和停机库改装成拍摄基地；
加拿大各地官员还经常去好莱坞“招商"，每次都能带回几部影片或电视片的摄制项目。
仅是多伦多一地，一年就能从好莱坞揽过来13亿美元的剧组资金。
    美国人北上拍片之风，造成产业基地的大转移和资金的大流动。
在2001年公映的美国电影中，在美国本国拍摄的影片总成本约32．4亿美元，呈下降趋势；而在加拿大
拍摄的影片却越来越多，总成本已上升到lO亿多美元。
换言之，加拿大已成为1／4的好莱坞。
而预算在1000～5000万美元的大制作更有一心向北的趋势，光在2001年在加国拍摄的总成本便增加
了141％，达到7．5亿美元。
⋯⋯
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媒体关注与评论

内容提要温瑞安是当代港台文坛上的一个怪才，著作之丰，已愈百部，其中尤以武侠小说称著，不过
诸位现在看到的这部小说集，并非武侠，而是形式独特的现代小说。
    《恶人勿看》收短篇小说二十三篇，内容主要描写当代香港、台湾社会中的各种人际关系。
在温情脉脉的感情外衣下，人与人之间是如何的尔虞我诈、为利忘义，为达到目的不择手段，都在这
一个个故事中反映出来。
    《喝酒止咳的女子》收短篇小说三十九篇，内容主要描写当代香港、台湾社会中各阶层的女性，以
及与她们有着各种不同关系的男人们，从他们各种纠缠不清的纠葛中，刻画各阶层人物的面貌与内心
，各种光怪陆离现象如浮世绘。
    《一小时放纵》收短篇小说二十三篇，也是描写香港、台湾社会各式各样的人与人之间的关系，但
侧重点不在男女之间的情爱，而在社会的严酷性以及人为求生存发展所选择的各种应变手段。
小说中的主角古今中外人物皆有，情节曲．折、文笔谲异．构成十一种各不相同的形式，这在现当代
小说中甚‘勿少见。
    这就是“温瑞安言情小说系列”。
名为“言情”，但“情”的重点不在风月，而在社会重压下的各种人际关系。
描写选美黑暗、商场险恶、人情冷暖、艺员绯闻、勾心斗角等等，读来惊心动魄。
作者有意打破传统小说的叙事方式，手法变幻．故事更是曲折离奇，不时令人拍案叫绝。
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