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前言

“我感到很孤独⋯⋯”    “我发现和他很难相处⋯⋯”    “我不知道怎样澄清这些误会⋯⋯”    “面
对这多么人，我不知道怎么开口⋯⋯”    孩子们这样的呼声经常在我们耳边回响。
    一直以来，我们似乎更加关注孩子们的学习。
我们总是不厌其烦地在叮嘱孩子要好好学习，然而，其实学习不是孩子们生活的全部，他们需要交往
，需要朋友，需要快乐，更需要健康地成长！
拥有一副好的口才，会帮助孩子更顺利地赢得朋友和快乐，更好地走向未来，获得成功的人生。
    综观古今中外，不少杰出的军事指挥家都具有超人的口才能力，诸葛亮舌战群儒、联吴抗曹；拿破
仑出征前的鼓动；丘吉尔战前动员；蒙哥马利阵地上的演说；列宁的即席演说；周恩来在“万隆会议
”的发言等生动事例，哪一个不是凭胆识过人、词锋犀利去剖析利害，从而取得战斗胜利，达到自己
的目的？
拿破仑总结他成功的经验时说：“一支笔，一条舌，能抵三千毛瑟枪。
”“舌头是一把利剑，口才比打仗更有威力。
”英国作家麦卡雷如是说。
古人曾说：“一人之辩重于九鼎之宝，三寸之舌强于百万之师。
”    在各种能力中，口才是青少年学识、才干和聪明的重要标志，也是青少年想象力、创新力、应变
力及人际能力的综合表现。
本书针对青少年的成长、学习特点，从表达、交谈、朗诵、演讲、辩论、即席发言等方面，全面生动
地描述了如何培养口才能力。
浅易的文字、幽默的故事、合理的结构，帮助青少年朋友在轻松的氛围中提高自己的语言水平，使青
少年读者能够在短时间内把握不同的场合与不同的人说话的艺术，练就娴熟的交谈技巧，从而在激烈
的社会竞争中拔得头筹，在事业的征途上风调雨顺。
亲爱的青少年朋友，读了本书，相信你的语言能力能变得价值百万！
    编者    2011.4
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内容概要

　　《征服人心的魔力：培养出众的能力》是针对青少年的成长、学习特点，从表达、交谈、朗诵、
演讲、辩论、即席发言等方面，全面生动地描述了如何培养口才能力。
拥有一副好的口才，会帮助孩子更顺利地赢得朋友和快乐，更好地走向未来，获得成功的人生。
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书籍目录

一 好口才获得好人缘好口才是一种本领挥洒语言的魅力善用“时髦”的语言好口才源自积累好口才让
你左右逢源二 好口才是可以练成的口才是矛盾的调合剂就地取材即兴发挥好话一句三冬暖好口才就是
口若悬河用好口才打造你的个性培养优美而令人愉悦的谈吐三 完善你的言语技巧掌握正确的说话方法
保持坦然开朗的心态委婉应付别人的奚落忠言也能说得顺耳教你学会年节时的贺词语四 说服对方的语
言艺术善于说服，增强力度用感情打动对方的心扉引导对方吐露心中的不满对对方的不安给予承认沉
默比善辩更具说服力让对方在事实面前信服告诉对方“大家都这么做”五 令人信服的说服技巧说服对
方，以达目的了解对方，利于说服耐心细致，说服有力为人着想，技巧说服运用技巧，积极说服六 电
波中的语言魅力用活电话交谈的尊敬语打电话更得讲礼貌美妙、悦耳的声音令人陶醉架好沟通的桥梁
找好谈话的“引子”七 电话交流的说话之道电话交谈的学问⋯⋯八 常用主持说话之道九 幽默术——
神奇的语言魅力十 幽默：灵光一闪的智慧十一 学校生活幽默精选十二 有效沟通的说话之道十三 赢得
听众的说话之道十四 为你的演讲做好准备
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章节摘录

版权页：家庭聚会、同学聚会、学校家长会、舞会、打电话、亲子交谈、婚事磋商等等。
这些沟通，给你的人际交往增添了很多内容。
你切不可忽视这些机会，并且你还得保持一种亲密的关系。
我们一般会有这么几种关系：（1）亲戚关系——常来常往。
俗话说，是亲三分向。
亲戚之间大都是血缘或亲缘关系，这种特定、的关系决定了彼此之间的关系的亲密性。
这种亲属关系是提供精神、物质帮助的源头，是一种长期持续、永久性的关系，是一种客观存在。
因此，人们都具有与亲属保持联系的义务。
在平常保持好亲戚关系密切，在困难时期，求助亲戚才最有利。
亲戚“不走不亲”，“常走常亲”，这是中国人一贯的观点，只有经常的礼尚往来，才能沟通联系，
深化感情，密切亲戚关系。
有人说：“我不缺吃不少穿，亲戚间何必要常联系找麻烦呢？
”此话不对，纯洁挚密的亲戚关系是一种人情味较浓的人际关系，不能蒙上庸俗的面纱。
只有建立在亲近、挚密、常联系的基础上，才能建立真诚的关系，如果彼此间少了经常性的走动，那
就可能会出现“远亲不如近邻”的局面了。
“常来常往”，首先表现在一个“往”字。
这个意思就是说自身要发挥主观能动性，经常到亲戚家走走、看看，聊聊家常，联络联络感情，这样
是非常有益的。
张先生是一家公司的老板，经过几年的辛苦经营，现虽说没有千万，但至少也有百万家产了。
到底是什么原因使他在短短几年内拥有数目可观的资产呢？
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编辑推荐

《征服人心的魔力:培养出众的能力》：拥有一副好的口才，会帮助孩子更顺利地赢得朋友和快乐，更
好地走向未来，获得成功的人生。
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