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内容概要

这是一本帮助你突破语言障碍，获得成功的书。
    本书是卡耐基最早的作品之一。
最初的版本是1926年他根据自己讲授演讲课程的心得体会和学员的学习经验写的一本题为《公开演讲
：企业人士的实用课程》的教科书。
经过多年的修订，于1931年以《语言的突破》为名正式出版发行。
    不同于以往有关演讲的著作，本书所阐述的演讲模式，融合了公开演说术、推销术、心理学和商业
谈判技巧，指导人们如何克服畏惧，建立自信，顺乎自然地发挥自己的潜在智能，在各种场合下发表
恰当的谈话，从而获得人生和商业上的成功。
    长期以来，本书作为“卡耐基公开演讲与人际关系课程”的主要教科书之一被广泛应用，被译成几
十种文字，成为与《人性的优点》、《人性的弱点》齐名的卡耐基最畅销的三大著作之一。
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作者简介

戴尔·卡耐基是20世纪最伟大的成功学大师，美国现代成人教育之父。
他一生致力于人性问题的研究，运用心理学和社会学知识，对人类共同的心理特点，进行探索和分折
，开创并发展出一套独特的融演讲、推销、为人处世、智能开发于一体的成人教育方式。
接受卡耐基的有社会各界人士
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书籍目录

准备篇  第一章 战胜自我，突破语言的心理障碍    1 树立充足的自信心    2 给自己积极的心理暗示  第二
章 把握机会，作好充分的讲话准备    1 准备具体详实的讲话内容    2 熟能生巧，练习能让你的语言更娴
熟    3 丰富你的辞藻，改变你的语言表达习惯    4 提高你的记忆力  第三章 成功演讲的基本法则    1 感动
演讲的简单法则    2 让你的演讲具体化    3 激发听众与你产生共鸣实战篇  第四章 成功演讲的模式    1 获
得一个良好的开端    2 有效控制演讲的过程    3 达到一个高潮性的结尾  第五章 实际演讲的挑战    1 介绍
演讲者、颁奖者和贫奖    2 发表即席演讲    3 让你的台风更得体  第六章 致胜谈判技巧    1 辨别谈判对手
的类型    2 征服不同背景的谈判对手    3 成功谈判策略    4 谈判进退自如    5 控制谈判节奏    6 提高谈判
实力提升篇  第七章 语言的突破    1 妙语如珠——交际用词艺术    2 微笑会增加你的语言魅力    3 批语的
艺术    4 充满魅力的其它语言技巧    5 提高你日常说话的水平附录：卡耐基——演讲大师的诞生
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媒体关注与评论

书评本书汇集了卡耐基的思想精华和最激动人心的内容。
自图书问世以来累计销售已突破二亿册，被译成多种文字，成为全球最持久的畅销书之一。
稳居成功励志类图书榜首。
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版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:http://www.tushu007.com
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