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内容概要

　　《金色乡村：如何开一家农副产品网店》共分为八章。
　　第一章，介绍了电脑使用的基本知识，包括电脑硬件的组成部分、计算机系统的基本内容
、Windows操作系统以及后期上网需要使用的文字输入知识。
这些都是后期在网上开店需要掌握的基本技术。
　　第二章同第一章一样，也属于知识普及性的章节。
向还不了解网络的农民朋友介绍互联网的基本特征及其发展，使读者对网络有一个粗浅的认识。
此外，还介绍了如何使用网络，包括如何进行网络连接、如何搜索和鉴别信息、如何注册和使用专业
网站以及如何注册和使用邮箱等操作性的知识。
　　第三章主要介绍了电子商务和农产品电子商务，主要内容包括农产品电子商务的基本框架和实施
条件，并分析了我国农产品电子商务的发展现状及前景。
　　第四章是本书的重点，主要介绍如何在网上开设农产品网店。
首先是如何寻找合适的销售网站，然后介绍网上销售的基本程序和阶段。
本章从最基本的域名注册开始到第三方网站的网店创办，以及对农产品销售信息的编辑，都有非常详
细的介绍。
　　第五章介绍了网上支付的相关知识。
网上支付是网上交易的重要环节，本章由其概念入手，逐步让读者了解网上支付的分类，以及它们的
差别。
　　第六章为读者介绍了各类农产品网上物流方式。
作为网上销售的后期环节，物流配送也应该引起广大农民朋友的注意。
本章主要介绍了各种物流的类型和特点、农产品物流的特点以及如何建立农产品的物流系统。
　　第七章是对网店宣传和推广方法的总结。
虽然已将网店开办起来，但是是否有好的销量，还需要依赖网上的推广和宣传。
本章主要介绍了网络宣传的特点，并总结出一些适合网上营销的网店推广和宣传方法。
　　第八章主要介绍了其他的一些能够扩大网店销售量的营销策略。
除了网上的推广和宣传，这些策略还包括标准化策略、品牌策略、包装策略、产业化策略以及规模化
策略等。
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章节摘录

　　早在上世纪90年代，我国就提出了“金农工程”，目的是加速和推进工业和农村信息化，建立“
农业综合管理和服务信息系统”。
“金农工程”由国家农业部牵头，国家发改委、国家粮食局、中农办等部门配合，一期建设从2003年
开始，到2005年结束。
从2003年起，力争用3年时间，实现增强政府宏观调控能力和综合服务能力，增强农民信息意识和信息
利用能力，增强农产品国际市场竞争力的目标。
2004年，国家发改委安排了4亿元国债资金用于支持农产品批发市场信息系统和检验检测系统基础建设
。
2005年又安排4亿元国债资金支持119家农产品批发市场两个系统建设。
“金农工程”的实施和开展为我国农业电子商务的发展奠定了一定的基础，而开展农产品电子商务活
动，建立农产品网上交易平台所需要的最基本的要素之一就是基础设施。
　　从全国范围看，我国的农产品网络信息系统已经初步形成。
在百度网站输入“农产品批发市场”进行搜索，得到二十多万条有关全国各地批发市场的信息。
经过近几年的建设，我国很多农业网站日渐完善，虽然这些网站的内容还没有达到电子商务网上交易
的要求，但是其雏形已经显现，包括各级政府部门的农业信息网（如中国农业信息网、上海农业网、
青岛农经网、安徽农网等）、传统农业企业建立的网站（如大北农集团、震泽种养网、惠农网等）、
一些富裕起来的农民和农村建立的网站（如食用仙人掌网）、综合性和行业性的网上农产品交易网（
如中国金农网、中国林产网）、专门为农业企业提供电子商务交易平台的公司网站（如中农网）。
网上经营的品种包括粮食、花肥、饲料、家禽、农药、土特产、花卉、园林、水产品、茶叶、水果等
，服务方式也从初期免费的供求信息发布发展到网上推介、网上订单等多元化方式。
农业网站发展的专业化趋势也非常明显，突出表现在农产品市场销售和农业信息咨询这两种类型。
但是多数农业网站的定位还不是很明确，定位于B2B、B2C的网站不多。
　　近年来，人们对电子商务的认识已经有了大幅度提升，无论是供应商还是消费者都已接受了这种
消费模式，很多大集团和公司开始直接利用农产品批发网站发布长期采购信息，当前我国很多行
业B2B和B2C电子商务的运作模式都已相对成熟，它们运营的成功经验也可以为农产品的电子商务实施
提供借鉴。
　　⋯⋯

Page 4



第一图书网, tushu007.com
<<如何开一家农副产品网店>>

版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:http://www.tushu007.com

Page 5


