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内容概要

　　每一个成功的企业家都是一个金牌营销员，所以营销对于成功来言是多么地重要！
　　所有优秀的营销都因智慧而深入人心，因为深入人心，营销才变成一种艺术和情趣，因为智慧，
营销人员才享受到营销的快乐和事业得心应手的舒畅。
　　　　《幸福人生从营销开始：金牌营销员的53堂》收集和整理了一系列经典的营销案例和故事，
让读者在读故事中得到营销的启示，并配有营销知识的“金点精讲”。
　　通过这些故事的学习，你可以洞察到种种的营销智慧并学以致用，用之有效。
它完全融合了当今许多专业的营销课程精华，使之简单易学，生动有趣。
运用《幸福人生从营销开始：金牌营销员的53堂》这些方法，你会发觉满足并超越顾客期望，并由此
给你带来商机与财源是何等容易。
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作者简介

　　张水华，女，出生于1981年9月，湖北随州人。
2003年毕业于湖北大学汉语言文学专业。
热爱写作，有多篇文学作品、新闻作品等见诸于杂志报纸期刊。
现供职于北京某文化公司。
已主编出版《绯爱一族》（2009年华文出版社）。
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