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内容概要

内容提要
生活离不开购物，购物离不开讨价还价。
随着市场的进一
步放开，如何巧妙地进行讨价还价，维护自身的经济利益，已
越来越成为我们日常生活购物过程中的一个难题。
本书将以
翔实的资料、生动的案例及独特的观点，试图向广大的读者系
统地介绍购物过程中讨价还价的原则、策略、方式、技巧等。
融
知识性、哲理性、趣味性、实用性于一体，并且具有很强的可操
作性，是一本通俗的实用心理学书。
它对我们每一个人的生活
都可能提供有效的帮助，更是家庭主妇购物的最好参谋，对企
业采购人员也具有重要的参考价值。
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