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前言

　　一部人类文明史，说到底就是一部人类的奋斗史、创业史。
特别是近现代以来，在世界范围内涌现的创业热潮，创造出巨大的物质和文化财富，对于改善人类生
存状态、推动人类文明进步起到了重大的促进作用。
美国大力推行的“创业革命”，极大地推动了以高新技术为特征的新经济蓬勃发展，并成就了其作为
世界唯一超级大国的地位。
日本在上世纪六七十年代，通过不断改善创业环境，迎来了创业高峰，迅速实现了经济复兴。
改革开放以来，我国进入了创业的黄金时代，以江浙一带为代表的方兴未艾的全民创业，催生了举世
瞩目的经济快速发展的“中国现象”。
回望历史，谁也无法否认，是创业改变了世界，是创业创造了奇迹。
无论是一个国家还是一个地区，创业越活跃，发展的内生动力就越强，社会财富增长就越快。
可以说，创业是经济发展、社会进步的活力所在，是国家强盛、民族振兴的生命力所系。
创业的主体是创业者。
在长期的创业实践中，他们演绎了一幕幕精彩的创业传奇，书写着一幅幅辉煌的创业画卷。
像美国的微软创始人比尔·盖茨、世界零售业“精神大师”山姆·沃尔顿；像日本有“经营之神”之
称的松下电器创始人松下幸之助、“方便面之父”安藤百福；像我国有“商界常青树”美誉的万向集
团的鲁冠球、把亏损的青岛电冰箱总厂发展壮大成海尔集团的张瑞敏、联想集团的柳传志等一大批具
有世界影响的创业人物。
他们是那样壮志满怀、胆识过人，不愧是创业大军中的佼佼者、创业大潮中的弄潮儿。
他们的创业经历和创业精神是弥足珍贵的财富，引导和激励着一代又一代人积极投身于火热的创业实
践。
　　创业是发展之基，强国之举，富民之策。
近年来，江西同全国一样，在全民创业大潮的推动下，经济社会快速发展，人民生活水平大幅提高，
城乡面貌焕然一新。
当前，全省的发展又站在一个崭新的历史起点上，科学发展、加速崛起的宏伟目标，为我们提供了干
事创业的广阔舞台。
我们要始终坚持以创业推动发展，以创业带动就业，以创业加快致富，以创业促进和谐，在全社会
进_步倡导鼓励创业、鼓励创造、鼓励创新的思想理念，积极营造人人想创业、人人敢创业、人人争
创业的浓厚氛围，让一切创业的热情充分进发出来，让一切创业的潜能充分释放出来，让一切创业的
要素充分集聚起来，在全省上下进一步掀起全民创业的热潮，努力开创我省“创业经济”的新时代。
　　加强创业事迹和创业精神的宣传，是充分发挥典型示范引领作用，激发全社会的创业热情，把创
业活动不断引向深入的重要途径。
呈现在读者面前的《中外创业传奇100例》，就是一本旨在加强创业教育和创业宣传的图书。
编者参考了国内外大量文献资料，把一些中外创业的成功案例，以传奇故事的形式加以阐述，并通过
深入发掘成功背后的深层次因素，总结出带有普遍性的规律，使读者在了解这些成功创业掌故时，得
到启发和教益。
综观这些多彩的故事，它们蕴含着诸多的共性：大多数创业者都从零开始，都走过坎坷的创业路，历
经磨难，通过不懈奋斗而成就事业；他们大多依靠管理创新、技术创新和服务创新，打造出自己的特
色品牌，从而站稳脚跟并不断做强做大。
要求照搬照套这些成功的创业经验，不是本书的目的；宣传创业典型，弘扬创业精神，推进创业实践
，乃是编者的深刻用意。
　　创业是充满智慧、富有价值的社会实践。
时代在前进，创业最风流。
希望广大富有开拓精神的红土地儿女，切实把创业作为改变人生命运、实现自我价值、履行社会责任
、创造社会财富的有效途径，解放思想，增强本领，脚踏实地，百折不挠，在创业的大舞台上竞风采
，施才干，展宏图。
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我相信，在如火如荼的创业活动中，赣鄱大地一定会迎来更加美好的明天！
　　(作者为中共江西省委书记)
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内容概要

　　《中外创业传奇100例》选取古今中外优秀人士100人，按八荣八耻分篇，通过100个生动的故事，
介绍其感人事迹。
这些多彩的故事，它们蕴含着诸多的共性：大多数创业者都从零开始，都走过坎坷的创业路，历经磨
难，通过不懈奋斗而成就事业；他们大多依靠管理创新、技术创新和服务创新，打造出自己的特色品
牌，从而站稳脚跟并不断做强做大。
要求照搬照套这些成功的创业经验，不是《中外创业传奇100例》的目的；宣传创业典型，弘扬创业精
神，推进创业实践，乃是编者的深刻用意。
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章节摘录

　　石油大王约翰·洛克菲勒　　——从贫民窟走出来的第一个亿万富翁　　历史上最富有的美国人
究竟是谁？
根据世界著名财经杂志福布斯最新测算，不是已连续15年被《福布斯》评为美国首富的比尔·盖茨，
而是创立了标准石油公司的石油大王约翰·洛克菲勒。
如果将约翰·洛克菲勒当年赚到的财富，换算成今天的金钱，他的个人资产将达到2000亿美元，足足
是盖茨的数倍。
　　谈到自己赚钱的本领，洛克菲勒有一句名言：“如果把我剥得一文不名丢在沙漠当中，只要一行
驼队经过——一我就可以重建整个王朝！
”　　洛克菲勒如何在“沙漠”里赚钱，从一名贫民窟的孩子成长为世界第一个亿万富翁呢？
　　“捡”来十万美元发家　　1839年7月8日，洛克菲勒出生于纽约州里奇福德镇，父亲是一个无牌
游医，长年在外以药贩身份流浪，导致家庭生活艰难。
母亲伊莱扎肩负起养家糊口的繁重任务，独自抚养五个子女。
穷人的孩子早当家，洛克菲勒作为长子，从小就学会赚钱养家。
和很多出生在贫民窟的孩子一样，洛克菲勒争强好胜，也喜欢逃学。
但与众不同的是，洛克菲勒从小就有一种发现财富的非凡眼光。
在学校时，他把一辆从街上捡来的玩具车修好，让同学们玩，然后向每人收取0.5美分。
在一个星期之内，他竟然赚回一辆新的玩具车。
他还将自己捉到的小火鸡精心喂养，挑好的在集市上出售。
12岁时，小约翰便积蓄了50美元，他把钱借给邻居，收取利息。
1855年，由于父亲长年在外，家庭经济困难，洛克菲勒高中未毕业便辍学了。
随后，他做过复式簿记员，卖过电池、小五金、柠檬水，每一样都经营得得心应手。
与贫民窟的同龄人相比，他已经可以算是出人头地了。
　　洛克菲勒真正赚取的第一桶金，是捡到一批丝绸。
那批丝绸来自日本，数量足有1吨之多，因为在轮船运输当中遭遇风暴，这些丝绸被染料浸染了。
如何处理这些被浸染的丝绸，成了日本人非常头痛的事情。
他们想卖掉，却无人问津；想运出港口扔了，又怕被环境部门处罚。
于是，日本人打算在回程的路上把丝绸抛到大海里。
　　港口有一个地下酒吧，洛克菲勒经常到那里喝酒。
那天，洛克菲勒喝醉了。
当他步履蹒跚地走过几位日本海员身边时，海员们正在与酒吧的服务员说那些令人讨厌的丝绸。
说者无心，听者有意，他感到机会来了。
　　第二天，洛克菲勒来到轮船上，用手指着停在港口的一辆卡车对船长说：“我可以帮你们把这些
没用的丝绸处理掉。
”结果，他没花任何代价便拥有了这些被染料浸过的丝绸。
然后，他用这些丝绸制成迷彩服装、迷彩领带和迷彩帽子。
几乎在一夜之间，他拥有了10万美元的财富。
洛克菲勒从一名小商贩一跃成为大商人。
　　机遇是策划出来的　　捡到大批丝绸发家，许多人认为洛克菲勒太有运气了。
但洛克菲勒认为他成功不是靠天赐的运气活着，而是靠策划运气发达。
　　洛克菲勒生平所办第一家公司，是与克拉克合股在克利夫兰市创办了一家经营谷物和肉类的公司
。
有一次，洛克菲勒无意中听到英国即将发生饥荒。
对其他人来说，远隔重洋的英国发生饥荒和自己没有什么关系，但对于洛克菲勒就不同。
他敏锐地意识到是商机，并自作主张大量收购食品，以致老板恼羞成怒。
但不多久后的饥荒证实了洛克菲勒的眼光，让公司大赚一笔，老板这才偃旗息鼓。
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而经此一役，洛克菲勒也为当地商界所熟知。
　　洛克菲勒还大发战争财。
1861年，美国南北战争爆发，与愁眉苦眸的别人相比，小企业家洛克菲勒则像是上满了发条的钟表，
开始运作了。
他迅速囤积下许多战时必需的货物，办理大量贷款。
一切完成后，战争打响了，由于军用品供不应求，各种商品的价格都开始暴涨，粮食作物更是炙手可
热，洛克菲勒的生意于是水涨船高，赚了大钱。
　　更令人称奇的是，洛克菲勒能点“土”成金。
有一天，洛克菲勒在一个少有人烟的地方看上了一块地。
他找到地皮的主人，说他愿花10万美元买下来。
地皮的主人拿到10万美元后，心里还在嘲笑他：“这样偏僻的地段，只有傻子才会出这么高的价钱！
”令人料想不到的是，一年后，市政府宣布在郊外建环城公路，洛克菲勒的地皮猛然升值了150倍。
城里的一位富豪找到他，愿意出2000万美元购买他的地皮，富豪想在这里建造别墅群。
但是，洛克菲勒没有卖出他的地皮，他笑着告诉富豪：“我还想等等，因为我觉得这块地应该增值得
更多。
”3年后，那块地卖了2500万美元。
　　择机而动投身石油业　　洛克菲勒在克利夫兰市经营的谷物和肉类公司正办得红红火火时，这时
候在美国宾夕法尼亚州已经发现了石油，当时成千上万人像当初采金热潮一样拥向采油区。
克利夫兰的商人们对这一新行当也怦然心动，他们推选年轻有为的经纪商洛克菲勒去宾州原油产地亲
自调查一下，以便获得直接而可靠的信息。
　　经过几日的长途跋涉，洛克菲勒来到产油地，透过表面的“繁荣”景象，他看到了盲目开采背后
潜在的危机。
冷静的洛克菲勒没有急于回去向克利夫兰的商界汇报调查结果，而是在产油地的美利坚饭店住了下来
，进一步作实地考察。
他每天都看报纸上的市场行情，静静地倾听焦躁而又喋喋不休的石油商人的叙述，认真地作详细的笔
记。
而他自己则惜字如金，绝不透露什么想法。
　　经过一段时间考察，他回到了克利夫兰。
他建议商人不要在原油生产上投资，因为那里的油井已有72座，日产1135桶，而石油需求有限，油市
的行情必定下跌，这是盲目开采的必然结果。
他告诫说，要想创一番事业，必须学会等待，耐心等待是制胜的前提。
　　果然，不出洛克菲勒所料，“打先锋的赚不到钱。
”由于疯狂地钻油，导致油价一跌再跌，每桶原油从当初的20美元暴跌到只有10美分。
那些钻油先锋一个个败下阵来。
　　3年后，原油一再暴跌之时，洛克菲勒却认为投资石油的时候到了，这大大出乎一般人的意料。
他与克拉克共同投资4000美元，与一个在炼油厂工作的英国人安德鲁斯合伙开设了一家炼油厂，公司
果然得到迅速发展。
　　先人一步开创垄断时代　　就在洛克菲勒雄心勃勃打造石油王国时，他的合作者克拉克这时却举
棋不定，不敢冒风险。
两个人在石油业务的决策上发生了严重分歧，最后不得不分道扬镳。
　　他们两人都知道石油前景广阔，在拍卖公司产权时都不肯放弃他们自己在公司的股权，彼此喊价
十分激烈。
两人从500美元开始叫起，谁出价最高将购得股权。
洛克菲勒已下定决心要投入石油生意，因此每次都毫不犹豫地喊出比克拉克更高的标价。
　　当时，才26岁的洛克菲勒取得了最终胜利。
他后来在回忆这个具有决定性意义的时刻时说过：“这是我平生所作的最大决定。
”从此，他把公司改名为“洛克菲勒一安德鲁斯公司”，满怀希望地干起了他的石油事业。
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　　洛克菲勒迅速扩充了他的炼油设备，日产油量增至500桶，年销售额也超出了百万美元。
洛克菲勒的公司成了克利夫兰最大的一家炼油公司。
丑小鸭终于变成了白天鹅。
　　在成立标准石油公司之后，也是一个偶然的机会，洛克菲勒在一本公开发行的杂志上发现一篇文
章，里面有这么一句话：“小商人时代结束，大企业时代来临。
”当时洛克菲勒正因为石油行业利润的无谓竞争、成本浪费和精力的大量消耗而头疼，这篇文章的出
现犹如一道曙光。
洛克菲勒开始规划自己的垄断事业。
此后不到两年的时间，他就吞并了该地区20多家炼油厂，控制该州90％炼油业、全部主要输油管及宾
夕法尼亚铁路的全部油车，随后又接管新泽西一铁路公司的终点设施。
接着，为控制全国石油工业，他操纵纽约中央铁路公司和伊利公司同宾夕法尼亚公司开展铁路运费方
面的竞争。
结果，在8年内，美孚石油公司炼油能力从占全美4％猛增到95％。
美孚公司几乎控制了美国全部工业和几条大铁路干线。
洛克菲勒成功地造就了美国历史上一个独特的时代——垄断时代。
　　洛克菲勒把握了机遇，成就了世界第一个亿万富翁，也留给了我们一个神话。
　　(李晚成)

Page 9



第一图书网, tushu007.com
<<中外创业传奇100例>>

版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:http://www.tushu007.com

Page 10


