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内容概要

　　这年头总是先当上孙子的人才能先做上大爷。
只要是人，就会有缺点，就能被我们利用。
我们总是先出卖尊严去换取金钱，然后再用金钱来换取尊严！
饭你不能一个人都吃了，那才是长久吃饭的原则。
关系就如同机器，平常就要维护好。
女人是最不能得罪的。
其实，我们每个人都是利益链上的一环&hellip;&hellip;

Page 2



第一图书网, tushu007.com
<<利益链>>

作者简介

　　闹市孤灯，原名许名波，武汉作协会员，《芳草》杂志特约编辑，在国内知名建筑总承包企业工
作多年。
在国内多家刊物发表中短篇小说，诗歌、散文多篇，出版有长篇小说《武汉晃晃》。
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章节摘录

　　第一章 孙子兵法　　一　　这年头总是先当上孙子的人才能先做上大爷。
　　下午时的工地如同一个巨大的蒸笼，就连心情也跟着发酵，想找个清凉的地方躺一躺才是。
昨天晚上陪王仕途那狗日的玩得太晚，中午时就感到特别困，但一想到欧阳悦那张美艳的脸就有些蠢
蠢欲动，试想此时离开这个尘土飞扬的工地，与美女一起坐在情调高雅的茶座中打打情骂骂俏不是很
爽么！
于是我夹起手包跟管生产的副经理赵强说出去办点事，有重要的事就打我电话，言下之意就是没什么
重要的事就不要打我电话了。
赵强原本是-个白面书生，因常年在工地，如今皮肤晒得跟防水用的沥青似的。
他抬头看我一眼心知肚明地说：&ldquo;当领导的都这样，去吧，有什么事我给顶着就是。
&rdquo;　　这家伙毕业后在机关技术科做资料员，眼看一大好青年就要在机关的消磨中给废了，是我
把他发掘出来带到一线工地。
他跟我几年后业务上已经可以独当一面，对待工长与分包方铁面无私，但对我却是忠心耿耿，言听计
从。
我常对他说等机会来了我肯定给刘头儿说说让他顶我的位置。
　　在建筑施工企业呆过的人都知道，在一线你只有熬成了项目经理才算是修成了正果。
那种掌控资源为我所用、调配沙石筑起高楼的成就感也是一个建筑人梦寐以求的，就如同一个士兵变
成了指挥员，一个平庸的写手终于成了畅销书作家。
其实天知道我从来没有也不会对刘建刚提过让赵强顶我位置的事&mdash;&mdash;除非我高升了。
在下属面前，有时需要打压一下，有时也需要在空中画一张饼。
江州分公司的老总刘建刚不就是这样对付我的么？
我做了差不多7年项目经理，业绩也是响当当的，刘建刚这厮常对我说等他走了以后让我坐他的位置
。
我自然知道他是在给我画饼，但是仍然做出一副感激涕零的样子，就如同赵强对我感激涕零一样。
　　正准备出门，却不想迎面碰到笑眯眯的朱胖子，他老早就掏出了中华烟迎上来，说：&ldquo;唐总
我正想找你呢，能耽搁你一点时间吗？
&rdquo;我想说不可以，但是仍然满脸堆笑地说：&ldquo;啊，朱老板来了，快请坐，反正我也没什么
事。
&rdquo;　　他的脸如同发酵过度又烤糊了的面包，黄肿开裂。
这厮常年穿得跟民工似的，身上总是揣着两包烟，一包白沙自摸，一包软中华敬神。
他做分包商十几年，以克扣民工工资与给总包方送礼为手段早就挣下了千万身家，却偏又长一副无比
忠厚老实的外表，看起来跟弥勒佛似的老好人，总是穿一条肥大的军裤和一双裂了口的皮鞋，见了谁
都笑眯眯的可怜相，谁见了他都恨不得送他几百元才是。
但是他的大肚子出卖了他，此人满肚子山珍海味，就连放屁都有海鲜味，基本上是一个扮猪吃老虎的
角儿。
同时他又是一个铁公鸡，对没有利益可图的人几乎一毛不拔。
我对他早就烦得要命，恨不得一脚踢在他难看的胖脸上。
但我仍然客气地把他接到办公室，还给他倒上一杯茶。
朱胖子说：&ldquo;唐总可真客气。
&rdquo;我说：&ldquo;哪里，最近甲方催得紧，你的队伍抢工忙，我还要谢谢你呢。
&rdquo;我心想，妈的，这年头装孙子谁不会啊！
　　朱胖子跟我装孙子说：&ldquo;唐总说哪里的话，这都是唐总对我们兄弟的关照啊，改天我请唐总
，还有赵经理一起出去走动走动。
&rdquo;　　赵强也十分反感他，当下说：&ldquo;好啊，我和唐总都想这个工程完了到欧洲去开开眼
，到时朱老板可一定要兑现哦。
&rdquo;　　朱胖子立马脸涨成了猪肝色，接着嘿嘿一笑说：&ldquo;那还不得你们两位老总给面子才
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行啊。
&rdquo;不等赵强说话他便从自己掉了皮的黑皮包中摸出一叠资料来说，&ldquo;这是上个月的工程量
单，还请两位给审一下，乡下马上要开学了，我的兄弟们都是有家有口的，孩子都等着钱上学呢。
&rdquo;　　我心中怒极，他妈的这个朱胖子总是敢这样明目张胆地找我们要钱，而且每次都是那样的
准时。
昨晚我给王仕途做了一晚的孙子才换来今天上午的100万工程款，他朱胖子却总能第一时间知道，看来
我们的财务人员有被他收买的。
不过他是刘建刚直接介绍来的，这其中的故事就更不用多说了。
我得罪了这个朱胖子不就是直接跟顶头上司作对么？
当下我哈哈一笑说：&ldquo;原来是这事啊，小事，我们审了后就立马付款，如今农民工出来挣点钱是
不容易的。
&rdquo;他乐呵呵地把材料放在我的桌上，又加上一句：&ldquo;要不我下班时来拿？
&rdquo;我微笑着说：&ldquo;好的。
&rdquo;　　朱胖子将刚才已经拆开的那包中华放在桌上说：&ldquo;这个就留给你们抽了。
&rdquo;赵强终于火起说：&ldquo;我们抽不来这个，你拿走吧。
&rdquo;朱胖子一愣，我微笑着说：&ldquo;真的，我一般只抽黄鹤楼的。
&rdquo;他居然又将那半包烟揣在怀中走了，出门前还向我得意地一笑。
　　赵强说：&ldquo;这死胖子也太他妈的过分了，到底他是分包方还是我们是分包方？
&rdquo;我苦笑，说：&ldquo;我有什么办法，这是刘总的意思，我能不照办吗？
&rdquo;赵强叹口气说：&ldquo;唐哥，你也太怕刘建刚了，实在不行，我们去总公司纪委告他去。
&rdquo;我冷笑说：&ldquo;你给我闭嘴，这事我自己会处理。
&rdquo;赵强哼一声不再说话，抓起安全帽上工地了。
我则坐下来发愣，心情坏到了极点。
不仅是因为受了朱胖子的气，还有这笔钱我本来是答应了支付一个材料商的材料款的，这个材料商名
叫欧阳悦&mdash;&mdash;悦达商贸公司的总经理。
　　二　　建筑企业给人的感觉就是一帮来料加工出傻力的大老粗，听起来跟男妓差不多，都是做服
务的，也都得靠低三下四地伺候人过日子，干的都是下力气的技术活。
在我们这个教育严重滞后、劳动力又过剩的国度中，干建筑是一门不需要什么门槛的好生计。
　　建筑是低技术含量却高消耗的行业，低技术使得谁都可以进来捞一把，高消耗使得其中有利可图
，其中道理很浅，但是手法却屡屡翻新。
　　我所在的华建集团是一家国字号的大型建筑企业，为总承包特级资质，下辖多个分公司各自为政
。
刘建刚作为江州分公司的老大，自然是大权独揽。
他在分公司内部装模作样地搞了一次劳务招标就定下了朱胖子做我的分包，把最挣钱的钢筋工和水电
安装给分走了。
作为交换，他也默认了我提的几家材料商，其中就有欧阳悦的悦达商贸公司。
　　欧阳悦原本是一个外表清纯的女学生，中专毕业后在万运标的公司做业务员，但是几年的业务员
生涯早就使之变成了一个城府如海、欲念丛生的女人。
万运标外号万用表，如果仅从外表上看，他当然是电影中的正派人物，高大帅气。
这家伙经营建材多年，几乎无所不有，与本地的建筑公司老板几乎无一不熟，为人圆滑世故、心狠手
黑，在本地关系网发达，故人称万用表。
当年的青涩女生欧阳悦抱着简历四处散发只为找到一份工作，等到了万用表的门下，万用表一看到她
就眼前一亮，当即决定录用。
第二天就给了她2000块服装费，让欧阳悦脱了身上几十元的廉价裙子换上新装。
　　几年前欧阳悦素面朝天地捧着一堆资料来到工地找到我，我看也不看地对她说：&ldquo;你放下吧
，有需要我会找你的。
&rdquo;这是我们对付业务员最常用的口头禅，我办公室后的墙角中堆满了许多这样的垃圾资料，几
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乎99％是永远不会用的。
我们在业主面前做够了孙子，反过来这些搞建材推销的业务员们也差不多是我们的孙子，只是你想做
孙子都不是那么容易的事，因为抢着做孙子的人多了去了。
　　她仍然甜甜地笑着说：&ldquo;那么谢谢唐经理了。
&rdquo;我抬头看她，稚气未脱，清秀的脸上笑容灿烂。
那一刻我竟然有些心动，在她给我打了3次电话后，我终于答应用了她少许的材料。
但是也就是几年时间，欧阳悦居然离开万用表单干了，成立了自己的商贸公司，开上了自己的本田，
在业务员中这样的奇迹比比皆是。
那时社会上有句名言：要想富，开药铺；要发财，跑建材！
　　万用表在一次喝多了后指着我说：&ldquo;你丫的这就不懂了，这就叫女人的先天优势哦，你小子
不是也被她迷得七荤八素的么。
&rdquo;说完哈哈大笑，露出口中的一颗金牙，那金牙光彩闪烁，如同野兽口中的獠牙寒光闪闪。
　　送走朱胖子，我发了一阵愣后，给刘建刚打电话，刘建刚在电话中拿腔拿调地说：&ldquo;小唐啊
，我也正要找你呢，晚上到分公司开一个成本分析会啊。
&rdquo;我暗骂一句操，老子项目的成本都是你狗日的给拉高的。
每次开会我还要挨他一顿批评，老子还得装着痛心疾首的样子。
　　我说：&ldquo;刘总，昨天我陪天宝公司的王总玩了一晚上，今天他们付了100万的款，是不是先
把朱老板的人工费给付一部分，他手下的一帮农民工还要寄钱回家给孩子们上学呢。
&rdquo;　　&hellip;&hellip;
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编辑推荐

　　厚黑工工的&ldquo;钱途&rdquo;胜经，利益链上&ldquo;金&rdquo;&ldquo;石&rdquo;之变，我是你
孙子！
&mdash;&mdash;利益链中痛并快乐着的追求！
你所不知道的关于金钱、房子和男人的一切勾当！
你可能知道黑，但你肯定不知道这么黑！
为了欲望，人真的无所不能！
一部全景式揭露市场&ldquo;潜规则&rdquo;的灰色经典！
　　此商品有两种封面，随机发货！
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