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前言

　　犹太民族在人类文明史上占有很重要的地位。
他们有自己国家的历史并不长，但他们却为人类文明做出了巨大贡献。
　　犹太民族是世界上最聪明、最神秘、最富有的民族之一——他们是世界上的少数人，却拥有着世
界上庞大的资产；他们遭受了千年的凌辱，备受打击，四处流浪，却惊人富有；他们没有什么资本，
却始终处于金钱的顶峰、权力的中心。
　　犹太商人以其独特的经营技巧及众多的商家富甲天下之成就，摘取了“世界第一商人”的桂冠。
他们在财富领域的成就让世人刮目相看。
　　有的权威人士这样告诉世人：“犹太富豪在家打个喷嚏，世界上所有的银行都将引起感冒；五个
犹太财团坐在一起，便能控制整个人类的黄金市场。
”　　从罗斯柴尔德到索罗斯，从洛克菲勒到彼德森，众多犹太商业巨子的功名事业，令世人翘首瞩
目。
这个人口仅占世界四百分之一的小小民族，他们曾经一度漂泊流浪，无寸土可居，为什么耀目全球的
光环总是频频落到他们身上？
　　读了这本书，你会为这些疑问找到答案，你会发现犹太商人积累财富的艺术并不神秘⋯⋯　　迄
今为止，世界上获得诺贝尔奖的科学家中，有17％是犹太人；美国富翁中，有2％是犹太人；世界十大
哲学家中，有8人是犹太人；犹太人艺术家更是数不胜数。
他们超凡的智慧和才能，令世人感叹折服。
群星璀璨的犹太政坛巨子、艺术精英、科学巨擘、思想大师、巨富大亨，诸如：伟大的革命导师马克
思、科学巨擘爱因斯坦、精神分析学大师弗洛伊德、音乐巨匠门德尔松、艺术大师毕加索、20世纪的
著名犹太人“原子弹之父”奥本海默、传奇政商哈默、美国“奇缘博士”基辛格、“好莱坞叛逆之星
”霍夫曼、以色列的倔老头沙米尔、以色列总理沙龙等，更给犹太人披上了扑朔迷离的神秘面纱。
　　犹太民族造就了一大批空前绝后的伟人与名人，他们属于各领域最出类拔萃的人物。
　　本书通过近400则精彩的故事和案例，全面而简练地展示了犹太民族在经商、做人、家庭教育、个
人成功等方面的智慧。
这些智慧法则都是犹太人经过多年实践总结出来的，他们在犹太人中流传甚广，也日益引起了世界上
各个民族学习和研究犹太人智慧法则的兴趣。
　　为了方便阅读，我们把全书分成契约经、财富经、信息经、成本经、营销经、买卖经、数字经、
诚信经、博弈经、风险经、理财经、顾客经、谈判经、管理经、美德教育、财富教育、生活教育、成
长励志教育、生命健康教育、社交教育、处世教育、生存教育、挫折教育、智力教育、习惯养成教育
、幼儿教育等方面内容。
可谓一书在手，犹太人成功智慧尽览无余。
　　同时，我们还把犹太人智慧中的精华言论提炼出来汇集为“犹太人成功语录”——无疑是你借鉴
和学习犹太民族生意智慧的最好助手。
例如：　　1．毁约就是亵渎上帝　　2．敢向上帝讨价还价　　3．做种子的小麦不可食用　　4．用
钱去敲门没有不开的　　5．金钱无姓氏更无履历　　6．穿鞋就比赤脚跑得快　　7．让年轻人先发言
　　8．干活越少，赚钱越多　　9．迷1次路，不如问10次路　　10．每次都是初交 11．捐出1／10的
收入　　12．想买的东西请等三日　　13．独居闹市而不犯罪　　14．不可袖手旁观邻居流血　　15
．只能拿走付过足够金钱的东西　　16．跟狗玩就会有跳蚤上身　　17．有些争论连上帝都无法裁决
　　18．遇到马路消息赶快逃跑　　19．乞丐衬衫里藏着珍珠　　20．学者的地位高于国王　　21．
没有劳动的学问结不出果实　　22．不到万不得已不得卖书　　23．两岁前打手两岁后握手　　24．
把好酒装在普通坛子里　　你一定听过或读过以上这些隽永的智慧言论。
如果你对这些智慧还心存疑惑，那么就请翻开这本书，让我们一起走进犹太民族的心灵深处吧。
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内容概要

　　有人曾说：世界的财富在美国人的兜里，而美国人的财富在犹太人的脑子里。
犹太民族是世界上最聪明的民族之一，他们的智慧是神奇的、趋势绝伦的。
本书文字简洁，富有哲理，每篇文章都充满着对犹太文化的独特理解，每一个角度和每一种诠释都蕴
含着对犹太人神秘命运的破解和感悟，让人们对犹太人的思想和文化心生敬畏，并受益匪浅。
读完这本书，你会发现，处事交际、赚钱理财、教育子女、经商致富并不是很神秘的事情。
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书籍目录

上篇
犹太人的处世艺术
　第1辑任何情况都要保持良好道德
　　独居闹市而不犯罪
　　邻人的祸患就是你的祸患
　　品德决定成就高低
　　品格高尚者永远生活在白天
　　只有行动才能体现美德
　　私下能约束自己才算神圣
　　在任何场合都保持良好道德
　第2辑好父母胜过好老师
　　每个孩子都是出色的棒球手
　　大声说出孩子的优点
　　家庭和睦的孩子更容易成功
　　不要让孩子感到窘迫
　　把孩子的话听完再说
　　孩子成功来源于父母夸奖
　　相信就能做到任何事
　　先超越自己再超越别人
　　不把牛拉出来就不能回家
　　等待的人最终会得到一切
　　只有尝试才能得到正确答案
　第3辑不生病的智慧
　　首先学会爱自己
　　像爱惜生命一样爱惜大自然
　　饮食有度有时
　　凡不洁净的食物不能接触
　　食物营养搭配皆有说明
　　不要吃对身体有害的东西
　　三天喝一次的酒是黄金
　第4辑圆通的人际关系
　　泄露秘密意味着失去友谊
　　有尊重才能有自信
　　跟狗玩就会有跳蚤上身
　　不懂礼节就会被瞧不起
　　理解别人的痛苦
　　站在别人立场上考虑问题
　　脱离集体就是罪恶
　　与他人保持不同的立场
　　再好的东西也不要强加于人
　第5辑阳光总在风雨后
　　黑暗着开始，明亮着结束
　　最好的礼物是放手
　　灾难是好事
　　让孩子自己说出答案
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　　饥饿才能唱出动听的歌
　　把惩罚的目的告诉孩子
　　娇宠不是一件好事
　　批评前先说优点
　　利用业余爱好培养坚韧精神
　　爱与尊严并驾齐驱
　　透过黑暗才能看见光明
　第6辑优秀是一种习惯
　　把书印到大脑里
　　想象力比知识更重要
　　好成绩来源于好习惯
　　热爱知识从爱书开始
　　不到万不得已不得卖书
　　兴趣是成功的第一任教师
　　软环境比硬环境有杀伤力
　　读101遍就比读100遍好
　　天才始于注意力
　第7辑教育孩子要趁早
　　每天读书给孩子听
　　发现比天赋更重要
　　每个孩子都有音乐才能
　　早期教育不容忽视
　　训练眼睛是开发智力的第一步
　　尽早教会孩子说话
　　在游戏中学会生存本领
　　向胎儿传递爱的信息
　　为孩子选择一所合适的学校
　　给予什么就形成什么
　　爬行阶段不可超越
　　两岁前打手两岁后握手
　　附犹太拉比关于教育的10则忠告
　　动摇原则就是毁灭孩子
　　认同孩子等于鼓励孩子
　　家长讲什么孩子就记住什么
　　鼓励的效果胜过惩罚
　　不要贸然打断孩子的活动
　　左手往外推右手往里拉
　　不必要的比较最容易伤害孩子
　　每个孩子都是神圣的
下篇
犹太人的经商智慧
　第8辑契约的精神
　　契约高于逻辑
　　把合同当作商品出售
　　绝不许合同出现漏洞
　　毁约就是亵渎上帝
　　变通的最高境界是法律再造
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　　信守合同分厘必争
　　违约就会遭到惩罚
　　不允许随便践踏规则
　　对自己不利也不能违约
　　合约要考虑的是合法而不是道德
　第9辑先人一步抓信息
　　比别人更早一步
　　过时的信息也能帮人赚钱
　　积累知识比积累金钱更重要
　　与外商接触不必通过翻译
　　信息是有价的
　　永远不把钱存入银行
　　相信自己的预感
　　有速度才有优势
　　成交值不单指价钱
　　拥有一根捅破窗户纸的手指
　第10辑会做嘴巴和女人的生意
　　嘴巴生意是个无底洞
　　暗示术是一切广告的核心
　　赞助社会就是销售产品
　　关注有钱人的流行趋势
　　杂草也有用处
　　让脑子多走些路
　　向女人推销不如让女人触摸
　　盯紧肥客
　　用赠送的资料教育顾客
　　聪明商人卖自己不喜欢的东西
　　不占便宜也不能吃亏
　　名字是最好的广告
　　口碑第一广告第二
　　不说出商品的优点是奸商
　第11辑天下没有不赚钱的买卖
　　现金主义
　　生意就是生意
　　不得从事买空卖空
　　只拿付过钱的东西
　　面子一文钱不值
　　敢向上帝讨价还价
　　别怕没人买得起
　　市价未形成前不能贱卖产品
　　任何东西都不能掺假
　　疏忽就要承担全部责任
　　把所有的账都收回来
　第12辑读懂数字好经商
　　数字精确利润才精确
　　没有数字就没有销售
　　活用数字
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　　不要把应付货款留在第二天
　　捐出1/10的收入
　　80/20法则
　　不要让支出超过收入
　　想买的东西请等三日
　第13辑诚信是一笔无形资本
　　无端欺骗别人就是害自己
　　只征用那些讲信誉的人
　　每天清洗一次砝码
　　绝不漏税，合理避税
　　有人愿意购买他人就不可争购
　　以善为本以和为贵
　　信用是无形的财富
　　只赚应该赚的钱
　　不讲诚信会受炼狱的惩罚
　　靠欺骗赚钱总有倒霉的那一天
　　信任是顺利交易的前提
　第14辑交易中的博弈策略
　　生意做不成也笑脸相迎
　　逆向思维更容易打开思路
　　以博弈的心态去买卖
　　最后期限比持久战更奏效
　　有蛋糕大家一起吃
　　从源头上赚钞票
　　以感情为基础的合作不可靠
　　不能打败，便与之结合
　　有发现才会有发展
　　
　第15辑你不理财 财不理你
　　只要有钱就拿去做生意
　　把小钱放在眼前
　　不借钱给自己的朋友
　　不光会赚钱还要会花钱
　　有钱赚就不要拒绝
　　赚钱不难花钱不易
　　要把一块钱当作两块钱来使用
　　有钱不置半年闲
　　永远不讲排场乱开支
　　持有股票一定要比现金好
　　小钱就是大钱
　　不要怕别人说自己吝啬
　　经济自立与节俭精神
　　附犹太商人关于生意的10则忠告
　　宁掏腰包勿让钱袋丢失
　　金钱无姓氏更无履历
　　不会休息就不会赚钱
　　保全借贷人的饭碗
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　　大生意是学出来的
　　靠体力绝不会赚到大钱
　　穿鞋就比赤脚跑得快
　　谦虚的商人才会有饭吃
　　不怕店小就怕做不好
　　把钱都揣进腰包不算富翁
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章节摘录

　　“独居闹市而不犯罪”，之所以能同“穷人拾遗不昧”和“富人暗中施舍1/10的收入给穷人”同
立为“神会夸奖的三件事”，其共同之处，尽在一个“独”字。
　　犹太人的灵魂深处，有种可贵的“慎独”精神，也就是可贵的自我反省、自我批评的精神。
他们总是去问自己做了什么，应该做什么，做对了什么，却很少要求别人该怎样做。
　　同样，犹太人有着凡事从自己做起，善于自我反省，慎独自律的传统。
作为上帝的“特选子民”，他们以信守合约、遵守法律著称于世。
不管如何，都要求自己遵照契约的约定来履行自己的义务和享用自己的权利。
　　他们相信，只有从自己做起，从自己这方面去执行合约，才符合上帝对“特选子民”的要求，也
只有这样，才能真正体现合约的精神——按照合约规定来履行自己的义务。
双方都按合约来要求自己，这样合约的价值才能真正体现；否则，一方不从自己做起，却要求对方那
样做，那合约的执行就会遇到困难；如果双方都想着用合约去牵制别人，那么这个合同就可能要破产
。
　　在与犹太人的商业往来中，根本不存在犹太人不履行合约的情况，除非是合约本身有问题。
正是这种先从自己做起，自己严格要求自己遵守约定的商业精神，使犹太人获得了“世界第一商人”
的桂冠。
　　《塔木德》上有一句话，叫“在他人面前害羞的人，和在自己面前害羞的人之间，有很大的差别
”。
这个差别，其实就是所谓“罪感”和“耻感”的区别。
　　所谓“罪感”，就是把罪之恶看作是由罪本身的属性决定的。
无论何时何地，人知我知，犯罪就是为恶，就是一件应该激起愧疚之心的事情。
而所谓“耻感”，则把罪之恶看作某种取决于外界状态的属性，为人知者方为恶，不为人知则无所谓
恶不恶。
所以，犯罪者的愧疚或者忏悔，不是为了作恶本身，而是为了作恶竟然被人发现。
这种“悔”是为了搞错时机而悔，要是正逢无人发现的机会，何悔之有？
　　很明显，在“罪感”支配下的个体行为要比在“耻感”支配下的行为，在遵守规范时有着更大的
自愿性、自觉性和自律性，这在犹太人的行为中表现得是十分明显的。
　　犹太民族的大门始终敞开着，不能遵守上帝律法的人尽可以自己走出教门，何况连犹太共同体都
长期处于某种“独居”状态，更不要说犹太人个体了。
这样一个民族不能不要求其成员多多“慎独”，多多“知罪”。
　　在拉比的教诲中，“独居闹市而不犯罪”，之所以能同“穷人拾遗不昧”和“富人暗中施舍1/10
的收入给穷人”同立为“神会夸奖的三件事”，其共同之处，尽在一个“独”字。
犹太人的上帝所赞赏的“慎独”，其实正是犹太民族延存的基本要求。
　　犹太民族弘扬“慎独精神”，但绝不意味着一切以自我为中心，他们绝不提倡“独善其身”式的
“隐士”，而是教导人们要和普通大众生活在一起。
　　邻人的祸患就是你的祸患　　如果你希望孩子表现得体贴、大度、肯帮忙，你就必须身体力行，
示范给孩子看。
要是你自己都言行不一，孩子只会模仿你的行为，即使你把原则和指令讲得头头是道，也一点用处都
没有。
　　人的本质是爱的相互存在，人的生活是与他人的相互交往构成的。
培养孩子从小乐于帮助他人的美德，对孩子今后具有高尚的情操、健全的人格有不可估量的影响。
　　乐于助人是犹太人格外崇尚的美德。
犹太儿童从小就被灌输乐于助人的思想。
犹太拉比经常给孩子讲一个故事：　　从前一个农场里有个叫罗思的年轻人。
有一天接近黎明时，窗户外一片混乱，被惊醒的罗思睁开惺忪的双眼，他猜出是恶狼闯进了邻居家的
畜圈，咬得牲口在院子里直叫。
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“罗思，我还以为您不在家呢！
”早晨见了面，邻居责备他说，“我家的一头小牛犊被狼拖走了，您怎么不带上猎枪出来搭救一下呢
？
”“我实在困倦，累得要命，睡得太死！
”罗思打个哈欠说，“我什么都没听见啊⋯⋯”没过多久，罗思晚上入睡时忘了关门，狼闯进他家把
他的孩子咬死了。
　　不要装聋作哑，无视邻居的祸患。
　　现实生活当中，常常会有些事情给人带来喜悦或烦恼，带来幸福或悲伤，带来顺利或困难，带来
成功或失败。
无论处于何种境地，人都需要别人给予相应的理解和帮助。
因此，培养孩子乐于助人的精神，就成了儿童教育中的一个重要课题。
犹太人是这样做的：　　首先，布置有用的任务。
让孩子在邻居之间或是校园里做点有益的事情，比如照料宠物，做饭，教弟弟妹妹们做游戏，或者给
不幸的孩子制作玩具，这些都可以培养大多数孩子乐于助人的品质。
当然，并非所有的孩子都能自发地做这些事情，必须有人鼓励他们，教他们，甚至有时需要强迫他们
。
　　其次，父母以身作则。
要培养乐于助人的孩子，最重要的就是：如果你希望孩子表现得体贴、大度、肯帮忙，你就必须身体
力行，示范给孩子看。
要是你自己都言行不一，孩子只会模仿你的行为，即使你把原则和指令讲得头头是道，也一点用处都
没有。
　　再次，要创造温馨的家庭环境。
有些父母爱孩子，教育孩子时经常鼓励孩子，他们的孩子就总是乐于助人、更为别人着想、更富有同
情心。
这反映出孩子效仿了你的行为。
要是孩子情绪好的话，他是极有可能帮助别人的，所以努力让他保持那种状态是非常值得的。
　　最后，定规矩，并且解释。
有些父母会对孩子说：“要是你打他，会弄痛他的。
”然后他们会向孩子解释这类行为的后果，然后指出“你不可以打人”这条原则。
他们用这种方法培养的孩子更具有同情心。
　　有许多研究表明，对孩子阐明慷慨助人的理由，尤其是强调说明他人的感受时，最能帮助孩子养
成体贴、友善的行为方式。
　　⋯⋯
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