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内容概要

　　“富二代”姜嘉豪从斯坦福大学商学院毕业后，回到父亲的企业担任总裁助理。
满怀抱负的他试图对企业进行改革，但家族企业的种种现状让他无法施展拳脚。
更重要的是，他发现自己和父亲的观念格格不入。

父亲的世界里充满错综复杂的关系和各种潜规则。
结交政府官员、搞关系成为父亲最重要的工作之一。
他在跟随父亲迎来送往、应酬送礼的过程中，接触各色人等，看尽世间丑陋。
市侩的商人、贪婪的官员、蛊惑人心的周易大师等各种角色均在名利场上粉墨登场。
形形色色的社会现实无不让他感到困惑、迷茫。

父亲不但要他继承企业的财富，还要把一整套的“关系学”传授给他，同时还干涉他的感情生活，姜
嘉豪深感痛苦却又无法逃离。
为了企业，为了父亲所说的责任，他最终向传统观念屈服，接受了父亲的价值观和“关系学”。
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作者简介

　　肖亮升，1976年生于广西临桂，广西作家协会会员。
经历丰富，感悟良多。
现为职业作家，以最平凡的视角展现现实生活，用最真实的文字还原当下社会。
已出版过《通关》、《疯狂的直销》、《广告小姐》、《围城内外》、《老板的秘密》、《董事长秘
书是怎样炼成的》等作品多部。
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书籍目录

代序 中国商人的关系膜拜
第一章　斯坦福毕业
现在，他学业有成，即将回国在商业天地里大显身手，协助父亲把企业做得更强大。
刚才导师所说的斯坦福商学院精神，他的理解应该就是创新精神。
作为全球顶尖的商学院之一，斯坦福商学院的口号是：改造人生，改造组织，改造世界。

第二章　半山豪宅
　　整个别墅区坐拥山景，远望海景，在整个五通市甚至全省都是最顶级的别墅区，是达官贵人和商
贾巨富竞相入住的风水宝地。
他以前就听父亲说过，当时的开盘价都是三千多万一套。
没想到他们家这么快就成为了这里的主人。
他忍不住在心里说：有钱真好！

第三章　同学聚会
　　朦胧中，钱图他们的面孔又一张张地在他眼前晃过，像是放电影一样。
他的这些初中同学，就像这个城市一样，让他熟悉又陌生，他们开口闭口就是钱和女人。
显然这和他的价值观是截然不同的。
是自己太纯情、太幼稚、太老土，还是这个社会原本就是这样？

第四章　总裁助理
　　姜嘉豪心里竟有些郁闷。
原本还以为父亲会让他担任集团负责某一方面的副总裁，能够在相对独立的一方天地里施展拳脚的。
想不到现在竟只是个区区总裁助理，协助父亲工作。

第五章　一瓢冷水
　　姜嘉豪突然觉得自己很失败、很悲哀，心里更是郁闷至极。
自己一个堂堂斯坦福大学商学院的高才生，竟然在自己家的企业中推行一点小小的改革都无法实现，
只能按照父亲既定的程序做一些在他看来意义不大的事情。

第六章　国土局局长
　　他从来都不曾想过，有着显赫身家和光辉形象的父亲竟然还会在别人面前点头哈腰、讨好赔笑，
而这个人，不过就是个区区五通市国土局局长而已。

第七章　富二代培训班
　　姜耀祖似乎看出了姜嘉豪的心思，轻轻地弹弹烟灰，微微一笑道：“还是去吧。
你在国内的朋友不多。
去的目的主要是多认识一些人、多结交一些朋友，听课倒是次要的。
”
第八章　父子冲突
　　“但你不要给我找个美国儿媳妇回家来！
我讨厌外国女人！
特别是美国女人！
”姜耀祖的声音越来越大，脸上青筋暴突，挥手咆哮道，“我不希望我的孙子是二分之一的中国人！
我要百分之百的中国血统！
”
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第九章　富豪俱乐部
　　“不算高，十万左右。
”姜耀祖说，“另外每年的年费也就几万块。
它是专门为有钱、有身份、有地位的人量身打造的，不仅是一种身份的象征，对于我们经商、办企业
的人来说，更是一个少数人才有资格进入的交际平台。
”
第十章　资源整合
　　“嘿嘿，你不相信的事情多咯。
”钱图诡谲地笑了笑说，“做生意其实就是资源整合，把各种资源整合到一块，最重要的又是整合人
脉资源。
把这些人脉整合起来，才能变成钱脉。
”
第十一章　灯红酒绿
　　看着眼前的贾连杰，姜嘉豪不由自主地又想起了关志赋。
于是两张脸谱开始不断地在他脑海中切换着镜头，甚至重叠在一起。
他发现他们虽然长相不同，腔调和做派却惊人地相似，心想官场中人怎么这般虚情假意呢？

第十二章　双面父亲
　　姜嘉豪心里真是又气又恼。
父亲看上去那么衣冠楚楚、道貌岸然，原来也是个说一套做一套的伪君子。
父亲所谓的“出差”，竟是在外面买别墅包养二奶，过着老夫少妻的神仙日子。

第十三章　活不明白
　　姜嘉豪感到脊背发冷，心中无限悲凉。
同样作为富二代，他为这些富二代的空虚和堕落生活感到悲哀。
人一旦精神空虚，穷得只剩下钱之后，就会变得百无聊赖，就会四处寻求物质上的刺激和出位，变得
低级趣味。
他在心里问：中国的富二代怎么了？
这个社会到底怎么了？

第十四章　苏菲的伤心
　　苏菲心里想不明白，爷爷口中描述的如诗如画、充满神秘色彩的中国，竟以这样的方式来迎接她
。
爷爷不是常说中国人都热情好客，“有朋自远方来，不亦乐乎”吗？
姜嘉豪不是说他父亲多么伟大吗？
怎么会是这样？
他的父亲怎么会如此粗暴无礼？

第十五章　费尽心机
　　姜耀祖说：“有些人一辈子都碌碌无为，做不成大事，就是因为没积累有用的人脉资源，没搞好
人际关系。
怎么搞关系是一门大学问，值得你好好研究。
”
第十六章　心灵困惑
　　姜嘉豪看到果贩散落一地的水果，看到他那张皱纹纵横的老脸，看到他那身脏兮兮的衣服，突然
想到白居易笔下卖炭翁的形象，心里五味杂陈，感慨万千。
在这个外表光鲜美丽的繁华都市里，究竟还掩藏着多少阴暗和不公平？
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第十七章　送礼学问
　　姜嘉豪心里感慨万千，父亲如此煞费苦心，还专门跑去广西搜寻奇石，原来就是为了讨好关志赋
啊。
他心里暗自佩服父亲的交际能力的同时，对关志赋这副得了便宜还卖乖的做派看不惯、受不了。

第十八章　周易大师
姜耀祖说：“周易的东西已经流传几千年了，肯定有它的道理。
很多诡异的东西用科学都是解释不清楚的。
以前有个副市长也叫我介绍风水先生给他改过祖坟风水，不知道是不是巧合，后来他还真的就升官了
，去外地当了市长。
”
第十九章　关系境界
　　姜耀祖坐在沙发上，抽着烟说：“胡雪岩的成功就是经营人际关系的成功，熟知中国特有的官僚
制度的成功。
他已经把关系做成了一种境界，后人无人能及。
当官要读《曾国藩》，经商要读《胡雪岩》，胡雪岩身上有很多东西确实值得我们经商之人好好学习
啊。
”
第二十章　适者生存
　　钱图笑着说：“你不要老是纠结在老观念上想不通，更不要成为另类。
除非你离开中国，去外国生活——就算是国外，也并非一片理想的净土，有人的地方就有潜规则。
除非你离开地球——就算是离开地球，去到外星球跟外星人一起生活，我相信也会存在潜规则。
”
第二十一章　暗箱操作
　　在这场殊死的商业博弈中，姜氏集团能够打败强劲的竞争对手黄氏集团，成为最终的胜出者，取
胜的筹码不是竞价会上的公平竞争，而是潜规则和暗箱操作。
这就是残酷的商业竞争吗？

第二十二章　沧浪之水
　　为了家族企业，为了父亲所说的责任，他不能不融入社会环境，担当起企业接班人的重任。
他昨日的理想在世俗中一点点地被瓦解，消失在记忆里，就像儿时断了线最终消失在天际的风筝。
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章节摘录

　　姜嘉豪说：&ldquo;我们打算怎么拿？
&rdquo;　　姜耀祖说：&ldquo;国土局现在一般都是搞挂牌出让，拍卖。
不过我们要想办法疏通关系才行。
&rdquo;　　姜嘉豪有些纳闷：&ldquo;既然是拍卖，干吗还要疏通关系？
&rdquo;　　姜耀祖笑了笑，说：&ldquo;当然要疏通关系。
狼多肉少，况且肉又那么肥。
不疏通关系肯定是得不到的。
&rdquo;　　姜嘉豪不明白父亲话中的意思。
既然是拍卖于吗还要疏通关系？
疏通什么关系？
莫名其妙。
　　姜耀祖微笑着说：&ldquo;你刚回国，一切都是陌生的，什么都需要时间去慢慢了解、适应。
你就先跟着我跑个一年半载吧。
经商做生意、管理企业的学问很多，很多学问都是书本上没有的，在美国更学不到，必须要靠实践去
摸索、去总结才行。
我让你跟着我的目的也就是这个。
&rdquo;　　&ldquo;好的。
&rdquo;姜嘉豪点点头，心里却还在琢磨着父亲刚才说的话：疏通关系&hellip;&hellip;疏通什么关系？
疏通谁的关系？
　　姜耀祖说：&ldquo;这段时间你先熟悉熟悉环境，有时间多到各个部门去走走。
不急，慢慢适应。
有应酬你就跟我出去应酬，跟着我去见见世面，认识一些人。
&rdquo;　　手机突然响起，姜嘉豪对父亲说：&ldquo;爸，我先过去了。
&rdquo;　　姜耀祖一挥手说：&ldquo;你先去忙吧。
&rdquo;　　姜嘉豪边走边接通了电话，王雪杉的声音清脆而响亮：&ldquo;姜嘉豪你回来这么多天了
也不和我联系一下啊？
同学聚会居然也不叫上我？
哼，你是不是从国外回来就忘记我这个老同学了？
&rdquo;　　姜嘉豪赶紧解释：&ldquo;哪里哪里。
那天晚上我们只是几个男同学喝喝酒，小范围聚聚而已，算不上是正式的同学聚会，我们就没叫你。
&rdquo;　　&ldquo;哼，还找借口。
我看是你这只&lsquo;海龟&rsquo;看不起我们这些&lsquo;土鳖&rsquo;吧？
&rdquo;　　&ldquo;岂敢岂敢。
对你王大美女，我姜嘉豪向来只有仰慕的份。
&rdquo;姜嘉豪说，&ldquo;要不哪天我单独请你吧。
行吗？
&rdquo;　　王雪杉高兴地说：&ldquo;好啊，好啊。
你就说什么时候吧？
别跟我说是明年啊。
&rdquo;　　&ldquo;不会。
等我忙完这几天，再给你电话。
&rdquo;　　&ldquo;那好。
我可等着你这顿饭啊。
&rdquo;　　&hellip;&hellip;

Page 7



第一图书网, tushu007.com
<<富二代>>

Page 8



第一图书网, tushu007.com
<<富二代>>

编辑推荐

　　经商做生意，钱是赚不完的，不要只盯住自己的利益，要放眼全局、看得长远，把别人的利益也
充分考虑进去，舍得跟别人分享利益。
特别是对你的生意起决定作用的人，一定不要吝啬，要舍得。
舍，得，有舍才有得。
记住《教父》里的一句话：&ldquo;给他一笔他拒绝不了的钱。
&rdquo;　　这是个讲究关系操作的时代，潜规则和暗箱操作遍布每一个角落、每一个毛孔、每一寸皮
肤，做事情光靠聪明才智和能力是不行的，还得靠关系。
在很多行业的竞争中，游戏规则是次要的，潜规则才是最重要的。
有能力的人未必能够取胜，会搞关系、深谙潜规则的人才能成为最后的赢家。
　　千万不要和同你有生意往来、有利益冲突的女人发生关系，这种女人就算再漂亮、再吸引入，你
都要视而不见。
生意就是生意，女人就是女人，二者一定要区分开来。
应酬逢场作戏的女人，能隐瞒身份就隐瞒身份，不能隐瞒身份也要轻描淡写。
千万不要和你身边的女人谈论生意上的事情，特别是生意的细节，一定要守口如瓶、滴水不漏。
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