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内容概要

《拍卖理论(第2版)》以不完全信息非合作博弈理论为背景，用精简朴实的语言，向读者们讲述各种拍
卖形式下的价格形成机制及其均衡结果。
该书贯穿了研究拍卖理论的两条基本原则：通过拍卖可获得的期望收益与分配效率。
作者也力图遵循著名的Wilson准则：拍卖形式不能依赖于竞拍者价值分布的知识细节。
也就是说，拍卖机制应该对模型所设置的环境是稳健的。
当然，事实上这些原则在应用于分析具体的拍卖机制时存在一定的冲突。
本书由维佳·克里斯纳著。
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