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内容概要

说到世界各国的商人，我们马上想到了无所不在的犹太人，想到了精明巧干的日本人，也想到了敢于
冒险的美国人。
可以说，任何一个国家的商人，只要他们能在世界商业帝国里占有一席之地，一定有着他们高人一畴
的经商智慧，也就是属于他们自己的“生意经”。
    本书列举了犹太人以及美国、日本、德国、英国、阿拉伯等国家商人的经商智慧，并将这些智慧与
基本民族的性格结合分析，揭示了他们之所以傲立世界商业潮头的原因。
全书案例经典、论述清晰，是广大读者不可多得的经营参考读本。
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往和禁
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章节摘录

　　第一章 世界第一商人——犹太人神奇智慧的经商法宝　　“把你所有的东西，卖给需要它的人，
不叫做生意；把你所有的东西，卖给不需要它的人，才叫做生意。
”这句犹太格言道出了犹太人经商的精明之处。
有这样一种说法：全世界的钱在美国人口袋里，美国人的钱在犹太人口袋里。
饱经战乱颠沛流离的犹太人，居然把世界上大部分的财富装进他们自己的腰包，这不能不说是一个商
界的奇迹。
　　顽强睿智，号称世界第一商人　　众所周知，犹太人与“财富”总是联系在一起的。
有人这样说道：犹太大亨打个喷嚏，全球金融界和银行界就会得重感冒。
这是因为在美国人的口袋里装着全世界的金钱，而犹太人的口袋里却装着美国人的金钱。
犹太人占世界总人口约0.3％，因此可以说犹太人不仅掌握着美国的经济命脉，同时还驾驭着世界的经
济走向。
据调查：全球富豪企业家中，犹太人占一半的比例；而美国千万富翁中，犹太人也是三居其一。
《福布斯》美国富豪榜前40名中的绝大部分都是犹太人。
在华尔街的精英中犹太人占50％，其中律师占30％，科技人员占50％。
　　犹太民族有约5000年的历史，可谓历史悠久，但却多灾多难。
这反倒铸就了犹太商人在磨难中顽强不屈的性格和睿智的头脑。
追溯历史，犹太人的远祖是古代闪族的支脉希伯莱人。
公元前13世纪末从埃及逐渐迁居到巴勒斯坦，而在公元前11世纪建立了以色列。
所罗门去世后国家分裂为南北两部分，北部称以色列王国，南部称犹大王国，公元前722年和公元
前586年，这两个王国先后分别被亚述人和巴比伦人征服，随后灭亡。
等到公元前63年罗马人开始入侵耶路撒冷，致使100多万犹太人惨遭屠杀，另一部分犹太人被赶出巴勒
斯坦，颠沛流离，离乡背井到欧美其他国家和地区，这其中还有部分犹太人被掠往欧洲，终身沦为奴
隶。
劫后余生的犹太人纷纷开始仓皇外逃，从此开始了犹太人悲惨的流亡史，历时两千多年。
　　耶路撒冷是国际政治的焦点所在地。
它的旧城是一座宗教圣城，是犹太教、基督教和伊斯兰教这世界三大宗教的发源地，与此同时耶路撒
冷还是三大宗教的圣地，是犹太教徒、基督教徒和穆斯林最崇敬的神圣城市。
“耶路撒冷”，阿拉伯人称该城为“古德斯”，即“圣城”，中文大意为“和平之城”。
在犹太人看来，耶路撒冷是神圣不可侵犯的，因为在他们心目中它是上帝应允之地。
相传公元前10世纪，大卫的儿子所罗门继位后，在耶路撒冷城内的锡安山上修建了一座犹太教圣殿，
专门供古犹太人进行宗教和政治活动。
后来犹太教就把耶路撒冷作为圣地，在圣殿废墟上筑起一道城墙，称之为“哭墙”，现如今，它已成
为犹太教最重要的极具象征意义的崇拜物。
　　正是由于耶路撒冷是三大宗教圣地，于是为了争夺圣地，这里发生了无数次残酷的战斗。
耶路撒冷也先后18次被夷为平地，但每次浩劫之后又很快复兴，这其中的原因就在于它是一座全球公
认的宗教圣地。
　　在《古兰经》中，犹太民族是被真主诅咒的民族，也因此成了全世界历经磨难最多的民族之一。
为了在苦难的夹缝中求生存，他们想方设法挣钱来维持生计。
而犹太商人的富有与他们的受教育程度是息息相关的。
严峻的生存环境，让犹太人不得不依靠教育的帮助来谋生和提高社会地位，犹太人对于教育的重视程
度是任何其他民族所不能比的，他们不论如何贫困，都要千方百计送子女接受教育。
一项统计数字表明，受过高等教育的犹太人比例是整个美国社会平均水平的5倍，堪称名副其实的知
识精英。
　　野火烧不尽，春风吹又生。
生命力的顽强和坚韧，在犹太人的身上得到了淋漓尽致的展现。
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艰难和凶险的生活环境，不但扼杀不了他们追求美好生活的愿望，反倒培养了他们坚忍不拔的民族性
格。
　　特殊的历史造就了非凡的人类，犹太人凭着不屈不挠的顽强精神和灵活睿智的头脑在人类历史上
写下了辉煌的一笔。
世界上各个领域涌现出来的出色的犹太人数不胜数：伟大的科学家爱因斯坦、思想家马克思和列宁、
哲学家弗洛伊德，无一不是其各自领域的领航者。
截至21世纪初，犹太人获诺贝尔奖者累计已达139人，其中医学奖45人、物理学奖31人、化学奖22人、
经济学奖13人、文学奖10人、和平奖8人。
在科学技术领域，犹太人大卫·舒华兹发明了宇宙飞船，犹太人亨利·裴纳发明了直升机，还有20世
纪最伟大的氢弹之父特勒、化学名家赖希施泰、免疫学奠基人埃尔利希等均是犹太人。
文学艺术方面，世界著名画家毕加索、音乐大师马勒、杰出女作家米林、魔术大师霍迪尼、表演大师
卓别林也都是犹太人。
　　在犹太人中，诞生爱因斯坦这样的大科学家，也许仅仅只是历史的偶然。
但犹太人所具有的超凡经商发财的本领，却是举世公认的事实。
有人甚至因此把犹太民族直接称为“钱的民族”。
长期以来，人们习惯把犹太商人看成是成功商人的样板，而闻名世界的犹太商人更是多如牛毛。
比如最会赚钱的犹太商人罗斯柴尔德家族控制欧洲经济命脉长达200余年，至今仍然控制着世界黄金市
场；还有犹太经济巨头迪斯尼、卢宾、罗森杰尔德、卡耐基、哈默、希尔顿、孑L菲德、J．P．摩根、
洛克菲勒、萨尔诺夫、考夫曼、普利策、奥克斯、路透、辛普洛特、福里布尔、易兹哈克、桑迪·威
尔、巴尔默、戴尔、克里、戈尔、乔·吉拉德等等。
犹太金融家开创的名牌公司也可谓是首屈一指，如库恩·洛伯公司、塞利格曼公司、雷曼兄弟公司、
拉扎德兄弟公司、所罗门兄弟公司、戈德曼一萨克斯公司等，都是金融业颇具影响的巨头。
全球“金融沙皇”、美国联邦储备委员会前主席艾伦·格林斯潘是犹太人；l992年狙击英镑一举成名
、掀起l997年亚洲金融风暴的超实力金融大鳄乔治·索罗斯是犹太人；截至2007年，全球超级富豪榜
排名第二的“股神”沃伦·巴菲特也是犹太人。
　　因此可以说，顽强与睿智成就了一个个犹太商业巨头，也正是这些战绩辉煌、闻名世界的商业巨
头，为犹太人赢得了“世界第一商人”的美誉。
　　生意经　　无论身处怎样的艰难困境，顽强拼搏的精神加上你睿智的头脑，可以帮助你走向成功
。
　　诚信，犹太人心中最高的商法　　成功的商人对顾客是必须讲信誉的。
现在广告宣传铺天盖地，但是，有的人为了发财不择手段，欺骗消费者。
这种人虽然有时侥幸也能发一笔小财，但却成不了大气候。
顾客一时受欺骗，却不会永远被蒙蔽。
这种生意人在一开始就是在为自己掘坟墓。
　　信用是商家的生命。
对这种生命，应该特别珍惜。
　　无论是做小本生意，还是经营大公司，能够成功的重要因素，很大一部分是要赢得顾客和厂家的
信任。
　　众所周知，犹太人被称为世界上最聪明的人，犹太商人无论在世界哪个角落都很牛。
马克思是犹太人，第一个亿万巨富洛克菲勒是犹太人，历史上许多伟人富豪都是犹太人。
犹太民族是世界上最具智慧的民族。
他们最信仰上帝，那么，你知道犹太人把什么当作是上帝给予他们的旨意吗？
答案是——诚信！
　　在犹太商人作为“世界第一商人”的商旅生涯中，犹太民族与其他民族打交道最多。
作为一个弱小的民族，在两千多年的流浪中，不但没有被其他民族同化或湮灭，并且还能不断地从其
他民族的腰包中大把大把地赚取金钱，其中有一个重要的原因就在于他们把诚信作为心中最高的商法
。
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他们诚信经商，坦诚为人，尊重他人，崇尚彼此宽容的道德操守，严于律己，重信守约，犹太商人也
因此为自己赢得了“世界第一商人”的口碑；而诚信经商，更使得犹太商人得到了世人的信任和尊敬
，这在商业社会无疑是一笔最重要、最宝贵的软资产。
　　两千多年的流浪生涯中，犹太人饱受歧视和压迫，忍受了无数的欺诈和恶意诽谤，他们饱尝了美
丽谎言背后的凶险和恶毒。
正是这样的经历，让他们对说谎者很是反感，对欺诈更是深恶痛绝，他们绝不允许自己撒谎骗人，也
不希望别人欺骗他们。
但是，他们对说谎者从不会鄙视，亦不会有将其置于死地的报复心理，他们想到的往往是宽容；他们
常常会抱以怜悯同情，他们认为撒谎者失去了人性中最宝贵的东西，死后还要受炼狱之苦，这太可怜
了。
可见，犹太人的确是宽人严己、仁慈悲悯的大化之民。
在犹太人看来，诚信、和平与公正是支撑世界的三大支柱。
　　《羊皮卷》上记载了大量关于诚信经商的例子，同时培养了犹太人诚信的经商原则。
“惟有诚实正直的经商之道才是生存处世的最高法则”，犹太人从违反与上帝的契约而遭受痛苦的深
切体会中这样感悟道。
　　《羊皮卷》告诫犹太人说：你们不可欺骗；不可偷盗；不可抢夺他人的财物；不可向着我起假誓
，亵渎我的名。
　　商业是提供性的一种服务，只有诚实对待，取得他人的信任，才会获取利润。
而一味想从别人的口袋里捞钱的，不过是抢劫而已。
　　犹太人对于擅长欺骗的人的态度是相当激烈的，认为他们是不可饶恕的；相反，不贪图小便宜，
不偷税漏税，做一贯诚实的人，犹太人认为是很好的。
诚信为经商的第一要务，这是犹太人的经商法则。
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