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前言

　　谨以此书献给数百万的个人、夫妇和家庭，他们已经开始通过网络营销来创建自己的企业。
我们一直致力于教育人们获得财务自由，所以得知还有专门助人创业的同行，我们欣喜万分！
每一天，你们都在和家人、朋友、邻居、合作伙伴甚至完全陌生的人共同学习，一起分享自己的商业
机会，因而，我们对你们充满了敬意和感谢！
你们正在亲眼目睹、亲身体会拥有个人企业所带来的各种好处与自由。
正如我们在畅销书《富爸爸穷爸爸》与《富爸爸财务自由之路》中一再强调的，一旦你掌握了金钱运
作的规律，了解了创造财富的关键，就会发现，拥有一家网络营销企业也许是最好的生意。
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内容概要

　　《富爸爸商学院》作者清崎讲述了富爸爸的11种核心价值观，提供了一种更理想、门槛更低的商
业模式，即如何建立人脉网络来创造财富、分享财富。
传统商学院招收最聪明的学生，将他们培养成富人的雇员，一辈子为钱工作；“富爸爸商学院”则向
所有人开放，教授最重要的创业理念和商战技巧，让钱为你工作，从此走上财务自由之路。
　　在这里，你将接受全新的财商教育．进入一个鼓励犯错、勇于修正自己的商业世界；在这里，你
将学会商业实战所必需的领导技巧、沟通技巧、资金管理技巧、投资技巧、会计本领、时间管理技巧
，一跃成为真正的企业家。
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作者简介

　　罗伯特·清崎，清崎生长在夏威夷，是第四代日裔美国人。
他出生在一个教师家庭，大学毕业后加入美国海军陆战队，作为军官和舰载武装直升机飞行员，被派
往越南战场。
　　1977年，清崎创建了一家生产尼龙钱包的公司，开始自己的商业生涯，并大获成功。
后来。
他经历了3次商海沉浮。
1985年，第三次成为百万富翁后，他离开商界，与人共同创建了一家商业教育公司，向全球学员教授
商业和投资课程。
他长年主持理财和投资教育的课程，并通过有线广播电视网在全美播放。
他还发明了一种教育玩具——”现金流”游戏．帮助人们学会原本只有富人才懂的金钱游戏，被誉为
“百万富翁的教父”、“金钱教练”。
　　他的“富爸爸”系列图书畅销全球，长居《商业周刊》《纽约时报》《华尔街日报》《今日美国
》等畅销书排行榜，目前已发行109个国家和地区，总销量超过2900万册。
1999年4月，《富爸爸穷爸爸》在美国出版仅仅半年时间就创下销售100万册的佳绩。
2000年3月，韩语版面市2000年6月，登陆澳大利亚⋯⋯一时间，世界各地的大小书店为紫色所覆盖。
简体中文版于2000年9月面市后，连续18个月蝉联全国图书销售排行榜第1名连续两年半名列畅销书排
行榜前10名。
　　莎伦·莱希特，莱希特是一名注册会计师又是玩具业和出版业的资深经理和咨询专家。
她参与创造了第一本电子书——《会说话的书》，多年来一直致力于青少年的教育事业她与清崎一起
创作了《富爸爸穷爸爸》，将注意力转向现行教育体制所忽视的财商教育上，帮助人们提高财商改善
财务状况。
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书籍目录

导言 我为什么推荐网络营销第1章 富人的致富之道第2章 致富之路有好多条第3章 核心价值之一——真
正平等的机会第4章 核心价值之二——改变人生的商业教育第5章 核心价值之三——你将交到支持你而
不是打击你的朋友第6章 核心价值之四——人际网络的价值第7章 核心价值之五——培养自己投身商业
领域的首要技巧第8章 核心价值之六——培养自己的领导技巧第9章 核心价值之七——不为钱工作第10
章 核心价值之八——点燃你的梦想附录1 核心价值之九——对于婚姻的意义附录2 核心价值之十——
组建家庭式企业附录3 核心价值之十一——运用富人的纳税窍门富爸爸商学院语录罗伯特·清崎的财
商教育
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章节摘录

　　第1章　富人的致富之道　　有一天放学后，我去富爸爸的办公室工作。
当时我大约15岁，对学校生活非常失望。
我很想学习怎样致富，但是学校开设的却不是“赚钱的101个步骤”、“成为百万富翁的202种方法”
之类的课程。
相反，我们经常在自然科学课上解剖青蛙，我很怀疑这些死青蛙怎么能让我富起来。
由于对学校感到失望，我就向富爸爸请教：“为什么学校不教给我们有关金钱的知识呢？
”　　富爸爸轻轻地笑了笑，从文件堆里抬起头，回答：“我不知道，其实对于这个问题我也一直很
困惑。
”他稍稍停顿了一下，接着反问道：“你为什么问我这个问题呢？
”　　“嗯，”我慢慢地答道，“学校让我很烦。
我看不到我们在学校学习的东西与现实生活有什么关系。
我只想学一些致富的学问，难道一只死青蛙能让我买到一辆新车吗？
如果老师告诉我死青蛙可以让我致富，那么，我愿意去解剖上千只青蛙。
”　　富爸爸哈哈大笑，他问：“你问老师死青蛙与金钱之间的关系时，老师怎样回答呢？
”　　“我们所有老师说出来的答案都像是一个模子里印出来的。
”我答道，“关于学校与现实世界的联系问题，无论我问他们多少遍，他们都会重复同样的回答。
”　　“他们都是怎么说的？
”富爸爸追问道。
　　“他们说：‘你要取得好成绩，以便将来找一份稳定的工作。
”’我回答。
　　“噢，绝大多数人都是这么想的。
”富爸爸说，“很多人上学就是为了将来找一份稳定的工作，寻求某种财务安全。
”　　“但是，我不想那么做，我不想做一个为他人工作的雇员。
我不想一辈子都让别人决定我可以赚多少钱、在什么时候工作、在什么时间休假。
我想过一种自由自在的生活，我想成为一个富人，不想只是去找一份工作。
”　　对于没有读过《富爸爸穷爸爸》的朋友，我有必要在这里简单解释一下：富爸爸是我最要好的
朋友的爸爸，他从来没有接受过任何正规的商业教育，却白手起家，成了美国夏威夷州最富有的人之
一。
穷爸爸是我的亲爸爸，他受过高等教育，是一位薪水很高的政府官员，但无论他赚了多少钱，每到月
末总是捉襟见肘。
他辛劳一生，去世时却囊中空空。
　　每天放学后以及每个周末，我开始跟随富爸爸学习，我之所以这样做，是因为我认为学校没有给
我所渴望的教育。
我明白学校不可能给出我想要追寻的答案，因为我的亲爸爸本人是教师的头儿，他对于金钱尚且知之
甚少。
所以，我想现行的教育体制不会使我学到自己向往的知识。
我在15岁那年就想知道怎样才能成为一个富人，而不是一个为富人工作的雇员。
　　多年来我眼睁睁地看着我的父母为摆脱财务困境苦苦挣扎。
于是，我决心寻找一位能够教我一些关于金钱的知识的老师。
不久，我就决定跟随富爸爸学习了。
其实，富爸爸对我的教导从我9岁时就开始了，直到我年满38岁才结束。
对我而言，那才是我一直在追求的教育，是我自己的“商学院”，一个面向现实生活的商学院。
多亏了富爸爸的教育和训练，我在47岁时就提早退休，实现了财务自由。
如果我当初听从穷爸爸的建议，争取做一名好雇员，直到65岁再退休，那我现在也许还正在为保住自
己的饭碗、为个人退休金账户中的共同基金不断贬值而忧心忡忡呢！
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富爸爸与穷爸爸的建议大相径庭，穷爸爸常说：“上学取得好成绩，以便将来找一份待遇优厚的稳定
工作。
”富爸爸的建议则是：“如果你想成为富人，首先就要去做一名企业主或投资人。
”而我面临的问题是，学校并没有教我如何才能拥有自己的企业，或者如何才能成为一名投资人。
　　“如果你想成为富人，首先就要去做一名企业主或投资人。
”　　爱迪生是发明家，也是通用电气的创始人　　“噢，你今天在学校里学了什么东西？
”富爸爸漫不经心地问道。
　　我回想了一下今天的事，然后答道：“我们学了托马斯?爱迪生的生平。
”　　“那是一位重要人物，值得好好探究。
”富爸爸接着追问，“那你们有没有讨论他是怎样成为一个富有的名人的？
”　　“没有。
”我回答，“我们只是讨论了他的一些伟大发明，比如白炽灯。
”　　富爸爸微微一笑，接着说：“嘿，我实在不愿意跟你们学校的老师唱反调，但是，严格说来，
爱迪生并不是第一个发明白炽灯的人⋯⋯他只是改良了白炽灯。
”富爸爸解释说，爱迪生在他心目中是一位英雄，他曾经仔细研究过爱迪生的生平。
　　“可是，爱迪生为什么会被看成是白炽灯的发明者呢？
”　　我又问道。
　　“其实，在爱迪生的白炽灯面世之前，就已经有不少白炽灯问世了，但那些白炽灯都不经用，用
不了多长时间就会坏掉。
此外，白炽灯最初的发明者并不知道怎样才能使白炽灯具有商业价值。
”　　“商业价值？
”我不解地问。
　　“就是说，那些最初发明白炽灯的人都不知道怎么才能从自己的发明中赚钱，而爱迪生却恰恰深
谙此道。
”富爸爸解释道。
　　“也就是说，爱迪生首先把白炽灯变得‘经用’了，然后还将白炽灯转化成了赚钱的生意。
”　　富爸爸轻轻点了点头说：“正是由于爱迪生有超人的商业头脑，他的很多发明才得以造福亿万
人。
显然，爱迪生决不仅仅是一位伟大的发明家，他还是通用电气公司以及其他很多大公司的创始人。
老师跟你们说过这些吗？
”　　“没有。
”我回答，“我倒希望老师能说说这方面的情况，那么我肯定会对这些课程更感兴趣。
可事实恰恰相反，我觉得课堂上讲的爱迪生的生平非常无聊。
我一直在想爱迪生与我们的现实生活有什么关系呢？
如果老师可以告诉我爱迪生致富的奥秘，我可能会更喜欢学习他的生平事迹，听课也会更仔细。
”　　富爸爸哈哈大笑。
接着，他向我详细介绍了大发明家爱迪生创办价值数十亿美元的企业并成为千万富翁的经过。
富爸爸说，爱迪生小时候之所以会辍学，就是因为老师认为他太笨，不可能在学业上取得成功。
后来，少年爱迪生找到了一份在火车上卖糖果和杂志的工作。
就是这样一份简单、枯燥的工作，磨炼了爱迪生的销售才能。
不久，他开始在火车尾厢印刷自己的报纸，并雇了十几个男孩为他推销糖果和报纸。
可以说，尽管自己还是个孩子，他就已经从雇员变成了企业主，雇用其他男孩替自己打工，他的这种
角色转换只用了不到一年时间。
　　“这就是爱迪生开始商业生涯的经过吗？
”我问道。
富爸爸点了点头，脸上露出了微笑。
　　“为什么老师不给我们讲这些东西呢？
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”我又问，“我肯定更喜欢听这些内容的。
”　　“以后更精彩呢。
”富爸爸接着往下讲。
富爸爸说，爱迪生很快厌倦了火车上的生意，他想当一名报务员，于是开始学习收发莫尔斯电码。
爱迪生很快就得偿所愿，成了当地最出色的报务员。
凭借娴熟的电报收发技术，他奔波于各个城市之间。
少年时代成为创业者和报务员的经历，对爱迪生日后成为企业家并改良白炽灯打下了基础。
　　“当报务员对他后来成为优秀的企业家会有什么帮助呢？
”富爸爸刚才的一番话倒让我有些糊涂了，我接着追问道，“爱迪生的故事跟我的致富理想又有什么
关系呢？
”　　“我慢慢解释给你听。
”富爸爸说，“实际上，爱迪生决不只是一位伟大的发明家。
他小时候就是一个出色的小商人。
正是因此，他后来才会如此富有，如此声名卓著。
他虽然辍学了，却在现实生活中获得了许多经商的技巧，这是他在商业上取得成功的必要前提。
你以前问过我，富人为什么能成为富人，还记得吗？
”　　“嘿。
”我点了点头，为自己刚才打断他的话感到有些难为情．　　“其实，促使爱迪生改良白炽灯、最终
名扬四海的，正是他此前在火车上做生意和他当报务员的经历。
”富爸爸说，“作为一名报务员，他明白了电报的发明者之所以如此成功，就是因为发明者促成了一
个庞大的商业系统——一个由电线、电极、熟练的报务员以及中转站等组成的庞大系统。
爱迪生在非常年轻的时候，就懂得了系统的力量。
”　　我忍不住又插话问道：“您的意思是，因为爱迪生是一个商人，所以他必须懂得系统的重要性
。
可难道系统比发明本身还重要吗？
”　　富爸爸点点头说：“你看，大多数人上学是为了成为一名雇员，服务于某个系统。
因此，很多人目光短浅、思想狭隘，不能看到更广阔的前景。
他们只知道自己手上这份工作的价值，因为他们长期以来接受的教育和训练让他们只能看到这个。
他们只见树木，不见森林。
”　　“所以，很多人为某个系统而工作，而不是去拥有和主宰这个系统。
”我接过富爸爸的话说。
　　富爸爸点点头，接着说：“他们的眼里只有发明或产品，没有系统。
大多数人并不清楚，到底是什么东西让富人成为富人。
”　　“这个道理在爱迪生和他改良的白炽灯上是怎样表现的呢？
”我仍然有些不明白。
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媒体关注与评论

　　如果你从一所传统的商学院获得MBA学位，你学成之后仍然只能做富人的雇员；如果你想有朝一
日成为真正的富人，而不是富人的高薪雇员，就需要进入可以将自己培养成企业主的商学院，但愿你
能进入这样的商学院。
　　——富爸爸
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